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BRONISLAV PÁNEK
OUTSOURCING ORAZ ZARZĄDZANIE 
DOSTAWCAMI
Jakie są możliwości wykorzystania 
outsourcingu w zakupach.
Sprawdzone produkty outsourcingu 
zakupowego.
Jak uniknąć błędów krytycznych u dostawcy.

KOSZTY CYKLU 
ŻYCIOWEGO
Prowadzi: Peter Mikuláš

 1. Zakup profesjonalnych zmywarek.   
MARTINA ŠŤASTNÁ 

 2. KCŻ + serwis + jakość u ZP na wymagającej 
technologii medycznej. ĽUBOŠ BABARÍK 

 3. Korzystanie z KCŻ w ramach zmiany parków 
samochodowych. DOMINIK DE MEHLEM

DOSTAWCY 
Prowadzi: Jan Vašek

 1. Jak przy wyborze premiować długotrwałych 
dostawców? JAN VAŠEK  

 2. Rozwijanie długoterminowych relacji z dostaw-
cami. MUDDASSIR AHMED

 3. Krytyczne momenty w zarządzaniu relacjami 
z  dostawcami. RAFAŁ DADOS

 4. Ile kosztuje zmiana dostawcy?   
JIŘÍ RÓŽAŃSKI

DŹWIGNIE 
ZAKUPOWE
Prowadzi: Bronislav Neubauer

 1. Redukcja portfolia dostawców.   
BRONISLAV NEUBAUER

 2. Narzędzia elektroniczne do negocjacji 
z dostawcą.  LUCIE ŠEBELOVÁ 

 3. Design to Cost .    
PETER ČAMBÁL

 4. Spend management.   
BERTRAND MALTAVERNE

Uroczyste otwarcie
MILAN KAPLAN 

Prolog: Jan Zahálka

ePROCUREMENT 
MEETING

 1. Roczne zestawienie elektronizacji, 
eAukcje, procesy, ślad cyfrowy. 
JIŘÍ ŠPALEK

 2. Podstawowe zasady MULTIKRYTERII. 
ALENA ŠEVČÍKOVÁ, MARTIN GARAJ

 3. Formy kolektywnego obiektywizu-
jącego oceniania komisji. VIKTOR 
WENDLER, ALENA VAČKÁŘOVÁ

 4. eAukcje sprzedażowe i ich rosnący 
seksapil. JAN HAVLÍK,   
TOMÁŠ LINDA

 5. Koszty cyklu życiowego (KCŻ) 
produktów i zamówienia 
publiczne. JAROSLAV LEXA,   
DOMINIK DE MEHLEM

 6. ESPD i e-Certis - wsparcie w drodze 
do zasady jeden raz i starczy w ZP. 
NIKITA STAMPA

 7. Co możemy akceptować przy ZP 
jako NIEDYSKRYMINUJĄCE. 
JAN ZAHÁLKA,    
KATEŘINA KOLÁČKOVÁ

EU CASES
Prowadzi: Ama Eyo

 1. 5 różnych metod do oceny postępowania. 
ILKKA SIHVOLA 

 2. Holenderskie doświadczenia, jak wykorzy-
stać DNS do wynajmowania pracowników 
zewnętrznych. ERIC SESSINK

 3. Jak poznać kartel w ZP.    
LUCIA KASENČÁKOVÁ

 4. Innowacyjne podejście do tematu oświetlenia 
publicznego.MARCO DELLOMONACO

ePROCUREMENT 
Prowadzi: Lucia Kleštincová

  Debatujący: NIKITA STAMPA EC  
      ZVONIMIR JUKIĆ HR  
      MARTINA GROMOVÁ SK 
      STANISLAV BOGDANOV CZ 
      JAN SIDERIUS NL
• Wyzwania integracji eProcutementu w EU.
• Obecna sytuacja integracji i inne cele.
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Bieg Malcolma 
7:00 - przed hotelem Imperial

WYSTAWA RAZEM II. - WERNISAŻ
Wystawa dzieł handlowców, zamawiających plus ludzi z NARu (PROEBIZU) i szerokiego 

kręgu ich współpracowników oraz członków rodziny. Obrazy, rzeźby, malowidła, 

plastyka ceramiczna, fotografi e i inne artystyczne realizacje.

SALA KONGRESOWA
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN

USTALANIE CEN 
Prowadzi: Martin Wiederman

 1. Zakup, gdy ceny spadają.   
MARTIN WIEDERMAN

 2. Klauzule cenowe i infl acyjne w umowach 
dzugoterminowych.    
KAREL OTÝS

 3. Pułapki w ofertach cenowych.   
ONDREJ JOMBÍK 

CATEGORY
MANAGEMENT  
Prowadzi: Martin Zelinka

 1. Doświadczenia ze stosowaniem zasad Category 
managementu. PETR ŠAMÁREK

 2. Jak polepszyć pozycję negocjacyjną dla trud-
nych kategorii zakupowych.  MARCO PERTL

 3. Oszczędności i KPI w kategorii in-direct.   
TOMÁŠ VEIT 

 4. Jak się kupuje od monopolu?   
MARTIN ZELINKA

JAN VAŠEK
BŁĘDY W ZAKUPACH

Konkretne przykłady typowych błędów 
dla każdego z pięciu poziomów strategii 
zakupowych.

Okazja do nauki na cudzych błędach 
i wymiany doświadczeń z innymi 
uczestnikami.

BUDOWY
Prowadzi: Mário BIňas

 1. Rekonstrukcja sklepu.    
MÁRIO BIŇAS 

 2. Budowa 4* hotelu w Bešeňové.  
MIROSLAV TAPFER

 3. Wykorzystanie eAukcji ticker przy inwestycjach 
budowlanych. DANIEL HECZKO

 4. Jak skutecznie i długotrwale stosować ocenę 
dostawców w eAukcjach budowlanych. 
ZDENĚK PYTLÍČEK

TCO
Prowadzi: Branislav Šarmír

 1. Wymiana parku samochodowego.   
BRANISLAV ŠARMÍR

 2. Wykorzystanie zasady TCO przy zakupie IT. 
PATRIK MAURIC

 3. Czy TCO jest wróżeniem ze szklanej kuli?  
JAN VAŠEK 

 4. Zakup technologii.    
JIŘÍ RÓŽAŃSKI

USŁUGI 
Prowadzi: Tomáš Veit

 1. Usługi leasingowe.    
TOMÁŠ VEIT 

 2. Konserwacja budynku - różne eAukcje w jed-
nym projekcie.  MARTIN HOFFRICHTER

 3. Gospodarka odpadami.   
LUCIE ŠEBELOVÁ

 4. Transport międzynarodowy.   
 ŽANETA VEBROVÁ

ERMMA
• Praktyczna nauka, jak efektywnie pracować 

z Angielską odwróconą multikryterialną i  mul-
tipozycyjną eAukcją.

• Ustawcie pod okiem trenera dużą eAukcję na 
zakup parku samochodowego lub maszyno-
wego.

• Przyjdźcie z własnymi pomysłami lub wyma-
ganiami.

      ANDRZEJ KULBIŃSKI

NIPPON 
• Praktyczna nauka, jak ustawiać Japońską 

ticker eAukcję. Dowiedzcie się gdzie i w jakich 
sytuacjach negocjacji zakupowych jest korzyst-
niejsza niż inne typy eAukcji lub wykorzystanie 
innych form negocjacji zakupowych.  
MARIAN GAŁUSZKA

eWORKFFLOW
• Praktyczna nauka, jak pracować z programem 

prowadzącym ewidencję powstania, zatwier-
dzenia i zakończenia zadań.

• eWORKFFLOW w procesach zakupowych 
połączone z e-narzędziami negocjacyjnymi.  
JIŘÍ CUDLÍN, ANDRZEJ KULBIŃSKI

SPRZEDAŻOWE 
eAUKCJE
• Praktyczna nauka, jak najlepiej ustawić 

narzędzie eAukcyjne do czysto sprzedażowej 
eAukcji, co należy zrobić (przygotować) inaczej, 
praktyczne instrukcje i porady. ONDŘEJ ŽÍDEK

HOLLAND
• Zasady i praktyczna nauka ustawiania 

proebizowej wersji dutch tickerowej eAukcji.
• Doświadczenia, pomysły, szablony.   

SOFIE POPOVA

Bieg Malcolma 
7:00 - przed hotelem Imperial

6
9:30 - 11:004

9:30 - 14:00

9
9:30 - 11:00

12
9:30 - 11:00

15
9:30 - 11:00

2
7:00 - 8:00

3
9:00 - 9:30

7
11:20 - 13:00

10
11:20 - 13:00

13
11:20 - 13:15

16
11:20 - 12:30

17
12:30 - 13:15

5
17:00 - 18:30

8
14:00 - 15:30

11
14:00 - 15:00

14
14:15 - 15:45

18
14:15 - 15:15

19
15:15 - 15:45

NIE DYSKRYMINUJĄC
Prowadzi: Jan Zahálka
Debatujący: ZUZANA KRAJČOVIČOVÁ
      STEVE ROBINSON
      JAN ZAHÁLKA

       GIAN LUIGI ALBANO
• Czy można premiować istniejącego 

dostawcę?
• Wykluczenie nierzetelnego dostawcy.
• Wstępne konsultacje rynkowe.

KORZYŚĆ 
EKONOMICZNA
Prowadzi: Jaroslav Lexa

 1. Korzyść ek. i podejmowanie decyzji w praktyce. 
JAROSLAV LEXA

 2. Metody na ustalanie właściwych wag.  
BARBORA UZDAŘOVÁ

 3. Poprawność użycia korzyści ekonomicznej. 
KATEŘINA KOLÁČKOVÁ

ePRO CLOUD
Prowadzi: Marcela Turčanová

 1. Cztery kryteria decyzyjne w przypadku iden-
tycznych ofert. MARCELA TURČANOVÁ

 2. eAukcje na wybór operatora telefonii komór-
kowej. ELŻBIETA WIADERNA - BEDRIJCZUK  

 3. Zamówienia publiczne a odpowiedzialność bu-
dżetowa samorządów. GORDANA VLAHOVIĆ

 4. Rozdzielenie na części zamówień podlegają-
cych pod ustawę o zamówieniach publicznych. 
DAŠA PALÁKOVÁ

SŁUŻBA ZDROWIA 
Prowadzi: Zuzana Bučeková

 1. Badania rynku przed ogłoszeniem 
postępowania. ZUZANA BUČEKOVÁ

 2. Cykliczne zapytania ofertowe na leki.  
MARTINA PODEŠŤOVÁ

 3. Sukcesy zakupowe na rynkach 
oligopolistycznych. ONDREJ KURUC

 4. Zakup sprzętu medycznego. LUKÁŠ UREŠ

MULTIKRYTERIA
Prowadzi:  Ivana Ondruchová

 1. Plac zabaw i obiekty sportowe - zakup drogą 
elektroniczną. ALENA VAČKÁŘOVÁ

 2. Alicja w krainie multikryterii.                               
ALENA ŠEVČÍKOVÁ  

 3. Budowa kompleksów mieszkalnych.  
DEAN CORBISIERO 

 4. Jak wybrać zwycięzcę postępowania materiału 
medycznego, gdzie jakość i cena odgrywają 
ważną rolę. JAN SIDERIUS

eAUKCJE 
BUDOWLANE
Prowadzi: Jan Havlík

 1. Naprawa windy towarowej.   
JAN HAVLÍK

 2. Jak zabezpieczyć oszczędności, nie wydając 
pieniędzy. JAROSLAV LEXA

 3. Budowanie szatni na stadionie zimowym. 
JOSEF KOŇÁK

Prolog: Jan Vašek

eSOURCING 
MEETING 

 1. Jak z sukcesem działać przy rekon-
strucji budynku w objętości  
200 mln CZK. MILOŠ OLEJNÍK

 2. Roczne zestawienie elektronizacji, 
eAukcje, procesy, ślad cyfrowy. 
JIŘÍ ŠPALEK

 3. Jak przy wyborze premiować 
długotrwałego dostawcę? MARTIN 
ZELINKA, MICHAL KRISTIŇÁK

 4. Dzielenie się oszczędnościami 
z dostawcą. ONDREJ JOMBÍK, 
TOMÁŠ VEIT

 5.  Integracja zakupów do procesu 
powstawania nowych produktów. 
ANNA KUBIAK, RAFAŁ DADOS 

 6. Błędy w zakupach - historie wojen-
ne. JAN VAŠEK, MARTIN JARÁBEK

ERMMA
• Praktyczna nauka, jak efektywnie pracować 

z Angielską odwróconą multikryterialną 
i multipozycyjną eAukcją.

• Ustawcie pod okiem trenera dużą eAukcję 
na zakup parku samochodowego lub 
maszynowego.

• Przyjdźcie z własnymi pomysłami lub 
wymaganiami.   
ANDRZEJ KULBIŃSKI

JOSEPHIINE
• JOSEPHIINE - Trening pracy z proebizowskim 

sw na elektronizację ZP wraz z przyjęciem 
i oceną ofert. JIŘÍ CUDLÍN, JAN JEDLIČKA

• ZAMAWIAJĄCY - Otidetowskie eNarzędzie 
dla administracji i archiwacji ZP.   
ZUZANA ŠENOLDOVÁ

NIPPON
• Przykład możliwości użycia tzw. japońskiej 

tickerowej eAukcji dla potrzeb zamówień 
publicznych.

• Ćwiczenie w ustawianiu podstawowych 
funkcji i dyskusja nad najlepszymi 
ustawieniami. MARIAN GAŁUSZKA

DNS
• Praktyczne ćwiczenia z DNS na podstawie 

obowiązujących zasad i przepisów prawa. 
 JIŘÍ CUDLÍN, JAN JEDLIČKA

29
9:00 - 10:30

30
10:50 - 12:45

23
9:00 - 10:30

34
12:00 - 12:45

24
10:50 - 12:30

21
9:00 - 13:30

26
9:00 - 10:30

27
10:50 - 12:30

25
13:30 - 15:00

28
13:30 - 15:00

31
13:45 - 15:10

32
9:00 - 10:30

33
10:50 - 12:00

35
13:45 - 14:40

NETWORKING MEETING (DŁUGA KAWA)
Czternaście okrągłych stołów z dziesięcioma krzesłami. Do każdego przysiądą się organizatorzy eBF i występujący z przygotowanym tematem do dyskusji oraz chęcią odpowiadania na pytania 
niedotyczące tematu. Ci, znajdujący się na liście, będą pierwsi. Stoły możecie, ale nie musicie, zmieniać według zainteresowań, w wybranym przez siebie czasie i według miejsca dla kolejnego 
krzesła przy innym stole. Po dwunastej zakończymy, po raz ostatni damy sygnał, pożegnamy się i rozejdziemy. To będzie koniec eBF 2016. Do zobaczenia za rok.
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9:00 - 10:30

Ś
R
O
D
A

 9
.11.

C
Z
W
A
R
T
E
K
 10

.11.
PT
.11.1

1.
PROGRAM eBF 2016

1
19:00 - 21:00

A B C D E
FIRMY FIRMY FIRMY FIRMY / TRAINING

FIRMY FIRMY FIRMY

FIRMY FIRMY

FIRMY

INSTYTUCJE

INSTYTUCJE INSTYTUCJE INSTYTUCJE INSTYTUCJE / TRAINING

INSTYTUCJE INSTYTUCJE INSTYTUCJE

INSTYTUCJE

INSTYTUCJE INSTYTUCJE

FIRMY

SALA PRAGA
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN

SALA BUDAPESZT
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN

PRAKTIK ARENA
 NAR / CZ, SK, PL, EN

TRAINING POINT 
NAR / CZ

SALA KONGRESOWA
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, ENA B C D ESALA PRAGA

HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN
SALA BUDAPESZT
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN

PRAKTIK ARENA
 NAR / CZ, SK, PL, EN

TRAINING POINT 
NAR / CZ

SALA KONGRESOWA
HOTEL IMPERIAL A

20
7:00 - 8:00

W
T. 8

. 11.

FIRMY / TRAINING

FIRMY / TRAINING

FIRMY / TRAINING

FIRMY / TRAINING

INSTYTUCJE / TRAINING

INSTYTUCJE / TRAINING

INSTYTUCJE / TRAINING

 Sala angielska

 Sala angielska

 Sala angielska

 Sala angielska

 Sala angielska

 Sala angielska Sala angielska

16:00  
            
18:00

Z PRZEWODNIKIEM PO OSTRAWIE
Przejazd autobusem przez najciekawsze części Ostrawy. Dwa wieki architektury, przemysłu i rozwoju miasta.

 CZECHOSŁOWACKA SZTUKA NOWOCZESNA Z 1.POL 20 WIEKU
Wizyta na wystawie z wykładem ekspertów w Ostrawskim Domu Sztuki.

22 A
16:00 -17:00

22 B
17:00 -18:00

FIRMY

IMPERIAL IMPERIAL

IMPERIAL

IMPERIAL IMPERIAL

IMPERIAL

IMPERIAL IMPERIAL

IMPERIAL

IMPERIAL

IMPERIAL

IMPERIAL IMPERIAL

IMPERIAL

NAR

NAR NAR

NAR

FSA  FAIR SOURCING AWARDS
Nagroda za inspirujące, innowacyjne lub długotrwałe wykorzystywanie eAukcji, 

eZapytań i innych narzędzi elektronicznych. Uroczysty wieczór z wynikami 

konkursu i wręczaniem nagród.

5
17:00 - 18:3017:00

17:30

18:00

18:30

IMPERIAL COFFEE BREAK 11:30 - 11:50

IMPERIAL COFFEE BREAK 11:00 - 11:20

 1. eSourcing & eProcurement w UE.    
 TOMÁŠ TRENKLER, MARINA KOSTKOVA,  MATEUSZ BOROWIECKI,  
 DOMINIK DE MEHLEM, JOSIP BEŠTA 
 2. Wykorzystanie różnych typów eAukcji.     
 PETER MIKULÁŠ, TOMÁŠ BĚLOHLÁVEK, JUDITA KALÁBOVÁ  
 3. O HOUSTONie, o wsparciu użytkownika.    
 JIŘÍ ŠPALEK, MARIAN GAŁUSZKA, SOFIE POPOVA 
 4. Kształcenie.       
 JIŘÍ CUDLÍN, ANDRZEJ KULBIŃSKI, KAREL OTÝS 
 5. O eBF, FSA i APUeN.     
 ZUZANA KAWULOKOVÁ, MARCELA TURČANOVÁ, LINDA MACHOVÁ 

 6. Instytucje zamawiające a eAukcje.    
 JANA VÍTOVÁ, JAN HAVLÍK, JOSEF HANIBAL 
 7. TRENDY w zakupach .     
 JAN VAŠEK, HANA VÁVROVÁ, MÁRIO BIŇAS 
 8. Praca z dostawcą.     
 LUKÁŠ KARCOL, MARIE MALOUŠKOVÁ, HANA SUŠKOVÁ  
 9. eProcurement a szpital.        
 KAREL STOSZEK, JIŘÍ NOVOTNÝ 
 10. Narzędzia elektroniczne do negocjacji.     
 IGOR HORVÁTH, JITKA NAVRÁTILOVÁ, BRANISLAV ŠARMÍR 

 11. Elektronizacja ZP.      
 DANIELA ONDREJKOVÁ, DAŠA PALÁKOVÁ, JOZEF KUBINEC 
 12. Paragrafy, przyszłość i inwestycje publiczne.    
 MILAN KAPLAN, JAROSLAV LEXA, JAN ZAHÁLKA 
 13. Miasta a eProcurement.      
 KRISTINA KAPLANOVÁ, TOMÁŠ ŠTURALA, ĽUBOMÍR KUBIČKA 
 14. CISZA.    
 Stół zarezerwowany dla tych, którzy nie chcą już żadnych dyskusji.

 2.  Budowanie struktury zespołu zakupowego. 
       IRA BLAŽINA

  5.  Badania o korzystaniu z eAukcji                
        MARCO PERTL


