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PROGRAM eBF 2018
WYSTAWA
DLOUHÁ 6 / CZ, EN wtorek 6. 11. FIRMYINSTITUCJE

WYSTAWA RAZEM (WERNISAŻ)
Wystawa prac artystycznych kupujących, zamawiających, zespołu PROEBIZ oraz szerokiego grona ich współpracowników i członków 
rodziny. Obrazy, rzeźby, rysunki, ceramika, fotografie i inne instalacje artystyczne. Wystawa otwarta jest przez cały czas trwania festiwalu.

Bieg Malcolma  
7:00 – zebranie przed hotelem Imperial środa 7. 11. Królowa koków

Damy, oddajcie się w ręce naszej 
specjalistki od makijażu filmowego

I eFORUM   
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN II ASAHI STAGE

IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN III HYDE PARK 
 HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN IV ARENA PRAKTYCZNA  

TEATR LALEK / CZ, SK, PL, EN V TRAINING POINT  
NAR MARKETING / CZ, SK VI SZÓSTA SCENA 

TEATR LALEK / CZ, SK

 
Uroczyste otwarcie
Milan Kaplan

Prolog: Alena Ševčíková

ePROCUREMENT 
MEETING
Obowiązkowa  
elektronizacja ZP

ISABEL ROSA
Trendy w wykorzystywa-
niu eNarzędzi

VÁCLAVA KOTRBOVÁ
MICHAELA POREMSKÁ
JIŘÍ ŠPALEK

 Wiarygodność oryginalnych 
dokumentów w ofercie

JAROSLAV LEXA
STANISLAV BOGDANOV
LENKA MATOCHOVÁ

Wstępne konsultacje 
rynkowe

JIŘÍ ŠIMON
KATEŘINA KOLÁČKOVÁ
JURAJ BARBARIČ

Jakość
DAŠA PALÁKOVÁ
VÁCLAV PELOUCH
Błędy w elektronizacji ZP
MARCELA TURČANOVÁ
ALENA ŠEVČÍKOVÁ

eNarzędzia
Blok przygotował: Tomáš Veit
1.	Elektronizacja zakupów

TOMÁŠ VEIT, ASAHI   
2.	eSourcing & eAuctioning

MILAN TOMEK, SIEMENS
3.	eContracting & eSignature

DANIEL STEFAN, ASAHI
4.	Dlaczego warto korzystać z 

eKatalogów
MARTIN JONASTIK, IKEA

5.	Wewnętrzne eKatalogi
MARKÉTA KAŇKOVÁ, ASAHI

Category  
management
Blok przygotował: Martin Zelinka
•	 Category management jest najwyższą 

dyscypliną manadżerską dla zarządza-
nia zakupami

DYSKUTUJĄ: 
MARTIN ZELINKA, SIEMENS
BERNARD ADAMCZAK, DR. SCHNEIDER
JACEK JARMUSZCZAK, DANFOSS
MIKOŁAJ KUC , ASAHI

Gdy ceny rosną
Blok przygotował: Jan Vašek
STUDIUM PRZYPADKU
6.	 Jak negocjować w przypadku  

energii i stali
JAN VAŠEK, ČVUT

2.	Gdy rosną ceny transportu
KATARÍNA KALOCSÁNYIOVÁ, MOL GROUP

3.	Gdy cenę podwyższa Partner strat.
MILOŠ OLEJNÍK, H

4.	Zakupy w momencie wzrostu ceny z 
punktu widzenia dostawcy
JAN HLADKÝ, THYSSENKRUPP

WORKFLOW
•	 Kierowanie wymaganiami i ich szybkie 

zatwierdzanie drogą elektroniczną.
FRANTIŠEK SEIFRIED, PROEBIZ

Negocjacje z monopolowymi             
dostawcami
1. Od próśb do skutecznych negocjacji

KAREL OTÝS, AMPLIO
2.  W przypadku kiedy dostawcy nie mamy nic do 

zaoferowania
LUKÁŠ MORAVČÍK, HB REAVIS

SYSTEM PROEBIZ
•	 Jakie przetargi można realizować w 

ERMMA. Co oferują rozszerzone ustawi-
enia FAT JOE
ANDRZEJ KULBIŃSKI, PROEBIZ

Negocjacje z udziałem wielu              
dostawców
1. Wpływ zadania na wynik zamówienia na gazy 

techniczne
ŽANETA VEBROVÁ, KORADO

2.  Jak rozkręcić w firmie eAukcje i eZapytania
PAVEL MRÁZ, YUSEN  LOGISTICS

COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK

New Procurement
Blok przygotował: Tomáš Veit
1.	Co to jest Procurement 4.0

 MARTIN ZELINKA,SIEMENS
2.	Wartość dodana nowoczesnego 

zakupu i jego najnowsze trendy
TOMÁŠ VEIT, ASAHI

3.	SRM - Zarządzanie dostawcami w cza-
sach burzliwych zmian
KAREL VOBORSKÝ, ASAHI

4.	Start-upy jako źródło nowych 
pomysłów
RASTISLAV JANÍK, ZSE

eKatalogi
Blok przygotował: Zdeněk Pytlíček
•	 Kategoria „C” i tworzenie eKatalogu
•	 Motywacja dostawców i ich włączenie
•	 Rozwój in-house? tak/nie
•	 Jak wybrać odpowiednie komercyjne 

rozwiązanie
•	 eKatalog w formie SaaS
DYSKUTUJĄ: 

ZDENĚK PYTLÍČEK, INNOGY
JURAJ MAJTÁN, FAURECIA
MARTIN JONASTIK, IKEA 
MARKÉTA KAŇKOVÁ, ASAHI

Ocena ofert
STUDIUM PRZYPADKU
1.	TCO dla zaawansowanych

MIKOŁAJ KUC, ASAHI
2. Integracja wewnętrzego klienta do 

oceny ofer
PETER ČAMBÁL, SLOVENSKÉ ELEKTRÁRNE

3.	Ocena potencjalnych oszczędności w 
początkowych fazach projektu
MARCIN ZBOROWSKI, SIGNIFY

ePrzetargi
•	 Inne oryginalne przetargi RFx - ZAPYTANIE 

OFERTOWE, NIPPON, HOLLAND, BRAZIL i 
kiedy najlepiej ich użyć.
ANDRZEJ KULBIŃSKI, PROEBIZ

Klienci wewnętrzni
1.	 Macierz Kraljica u klientów wewnętrznych

MARTIN JARÁBEK, NAFTA
7.	 O co pytać klientów wewnętrznych

MARCELA ZEMANOVÁ , CHART FEROX

PROEBIZ akcesoria
•	 Opisy i przykłady pracy z modułami 

i funkcjami, które rozszerzają moż-
liwości SYSTEMów PROEBIZ dla wyma-
gających użytkowników
MARIAN GAŁUSZKA, PROEBIZ

Oszczędności
1.  Wysokość oszczędności – oczekiwania vs 

rzeczywistość
MARIE SIBEROVÁ, KROFIAN

2.  Oszczędności w drodze od handlu do zakupów 
i z powrotem
LUCIE HRABÁKOVÁ, BUZULUK

LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL)

LUNCH TIME (IMPERIAL)

Tomáš Veit, 
Miloš Olejník
UMIEJĘTNOŚCI VS WIEDZA
•	 Rozwój kompetencji i wymagań od 

nowoczesnego kupca
•	 Wydajność kontra różnorodność (np. 

mężczyźni - kobiety, narodowości)
•	 Pokolenie Z czyli millenialsi

Martin Zelinka,  
Jan Vašek
GDY TECHNOLOGIE 
WYPRZEDZAJĄ LUDZI
•	 Paleta narzędzi
•	 Faktor ludzki
•	 Efektywność

Zdeněk Pytlíček,  
Ondrej Jombík
JAK REALIZOWAĆ POMYSŁ
•	 Gdzie szukać inspiracji
•	 Jak ocenić i wybrać
•	 Implementacja

Forum
•	 Okazja do rozmowy z menadżerami 

projektu i twórcami SYSTEMów 
PROEBIZ. Interesują nas innowacyjne 
omysły, opinie i bodźce do ulepszenia
MARIAN GAŁUSZKA, PROEBIZ
ANDRZEJ KULBIŃSKI, PROEBIZ
FRANTIŠEK SEIFRIED, PROEBIZ
PETR DONATH, PROEBIZ

Karel Jaroměřský, 
Jiří Róźański
STRATEGIA ZAKUPÓW
1.	Zakup strategiczny po ludzku i 

zrozumiale
JIŘÍ RÓŹAŃSKI, XELLA GROUP

2.	Jak tworzyłem strategię zakupów
KAREL JAROMĚŘSKÝ, VELKÁ BÍTEŠ

FSA FAIR SOURCING AWARDS
Gala z ogłoszeniem wyników konkursu i wręczaniem nagród FSA – za inspirujące, innowacyjne lub długotrwałe  
wykorzystywanie eNarzędzi oraz wsparcie i rozpowszechnianie elektronizacji procesu zakupowego i ZP.

Bieg Malcolma  
7:00 – zebranie przed hotelem Imperial czwartek 8. 11. Królowa koków

Damy, oddajcie się w ręce naszej 
specjalistki od makijażu filmowego

I eFORUM   
HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN II EVROPA

HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN III HYDE PARK 
 HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN IV ARENA PRAKTYCZNA  

TEATR LALEK / CZ, SK, PL, EN V TRAINING POINT  
NAR MARKETING / CZ, SK VI SZÓSTA SCENA 

TEATR LALEK / CZ

Prolog: Tomáš Veit

eSOURCING 
MEETING
Talent Management

MATEUSZ BOROWIECKI
WILL BEATTIE

Strategia zakupów
JIŘÍ RÓŹAŃSKI
MARTIN WIEDERMAN

New Procurement
MARTIN ZELINKA

Mistrzem zakupów w czasach 
burzliwych zmian

JAN VAŠEK
Innowacje, pomysły, 
start-upy

ONDREJ JOMBÍK
ZDENĚK PYTLÍČEK

eNarzędzia + elektroniczne 
podpisywanie umów

MARTIN JONASTIK
MILAN TOMEK
DANIEL STEFAN

Zakupy gdy ceny rosną
TOMÁŠ VEIT
MILOŠ OLEJNÍK

EU Fundusze
Blok przygotował: Branislav Šarmír
PRZYKŁADY Z PRAKTYKI:
1.	 Podstawowe warunki osiągnięcia sukcesu w fun-

duszach europejskich - doświadczenia z praktyki
BRANISLAV ŠARMÍR, VO SK

2.	
VERONIKA IVANIČOVÁ, MIN. ROLNICTWA SR

3.	 Jak uniknąć korekt finansowych w ramach funduszy
MAREK ŠMID, MAPLE & FISH

eKatalogi i ZP
Blok przygotował: Michaela Poremská
•	 eKatalog w sektorze prywatnym i publicznym 

(według PZP)
•	 zalety i wady eKatalogów
•	 eKatalog w eNarzędziu
DYSKUTUJĄ: 

MICHAELA POREMSKÁ, JUDR. POREMSKÁ S.R.O.
ZDENĚK PYTLÍČEK, INNOGY
VALENTINA VAŇKOVÁ, OSTRAVA
FERNANDO BATISTA, IMPIC

Błędy  
w elektronizacji ZP
Blok przygotował: Alena Ševčíková

DYSKUTUJĄ: 
ALENA ŠEVČÍKOVÁ, SZPITAL NOVÉ MĚSTO
MARTIN DANIŠ, BANSKOBYSTRICKÝ KRAJ
JANA HYBŠOVÁ, SZPITAL UNIWERSYTECKI 
PRAHA

JOSEPHINE PL /  
WORKFLOW
•	 Jak łatwo przeprowadzić elektronizację ZP (PL)
•	 Kierowanie i szybkie zatwierdzanie wymagań 

drogą elektroniczną
PIOTR KROMPIEWSKI,FRANTIŠEK SEIFRIED, PROEBIZ

Elektronizacja
DYSKUTUJĄ:

KATEŘINA STUCHLOVÁ, MÚ TACHOV
KATEŘINA KOLÁČKOVÁ, OTIDEA 

JOSEPHINE SK
•	 Jak łatwo przeprowadzić elektronizację 

zamówienia publicznego zgodnie ze sło-
wackim prawem
JAN JEDLIČKA, PROEBIZ

ZP krok po kroku
•	 Proces i zasady udzielania ZP w cza-

sach elektronizacji
 JANA VÍTOVÁ, PROEBIZ 
MARTINA ŠŤASTNÁ, REGION LIBEREC

COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK COFFEE BREAK

Obowiązkowa  
elektronizacja
Blok przygotował: Ivana Ondruchová

DYSKUTUJĄ: 
ISABEL ROSA, EC
STANISLAV BOGDANOV, CZ
MIROSLAV HLIVÁK, SK
FERNANDO BATISTA, PT

Wstępne  
konsultacje rynkowe
Blok przygotował: Jiří Šimon
PRZYKŁADY Z PRAKTYKI: 
1.	 Elektroniczne konsultacje rynkowe dotyczące 

inwestycji
JURAJ BARBARIČ, VÚSCH

2.	 Konsultacje rynkowe jako sposób na określe-
nie jakości usług
KATEŘINA KOLÁČKOVÁ, OTIDEA

3.	 Określenie parametrów DSZ za pośred-
nictwem konsultacji rynkowych
JIŘÍ ŠIMON, MZ ČR

Trendy  
w elektronizacji ZP
Blok przygotował: Marcela Turčanová
PRZYKŁADY Z PRAKTYKI:
1.	DSZ na zamówienia budowlane

MARTINA KLACEK, ŽIAR N. HRONOM
2.	eKatalog – jak postępować  

krok po kroku
NAĎA VORÁČOVÁ,MUNI BRNO

3.	eAukcje a multikryteria
JAN ZAHÁLKA, RE-MEDICAL

JOSEPHINE CZ
•	 Jak łatwo przeprowadzić elektronizację 

zamówienia publicznego zgodnie z cze-
skim prawem.
JAN CUDLÍN, PROEBIZ

eNarzędzia
1.	Elektronizacja procesu ZP

TOMÁŠ ŠTURALA, OPTIMAL CONSULTING
2. NEN / Profil zleceniodawcy

ONDŘEJ JEČNÝ, MIN. SPRAW WEWNĘTRZNYCH

ePrzetargi
•	 Inne oryginalne przetargi RFx - ZAPYTANIE 

OFERTOWE, NIPPON, HOLLAND, BRAZIL i kiedy 
nadarza się okazja do użycia ich przy zamówie-
niu publicznym (CZ i SK).
ANDRZEJ KULBIŃSKI, PROEBIZ

Elektroniczna  
ocena ofert

JANA HOVJACKÁ, SZPITAL KARVINÁ–RÁJ
ROBERT BARTAS, SZPITAL KARVINÁ–RÁJ

LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL) LUNCH TIME (IMPERIAL)

LUNCH TIME (IMPERIAL)

Jaroslav Lexa,  
Jan Zahálka
PRAWO VS ZDROWY ROZUM
•	 Czy można „dobre” udzielanie zamó-

wień zawsze przeprowadzać w zgod-
zie ze zdrowym rozumem? Przypadki, 
w których trzeba postawić na zdrowy 
rozum i umieć to obronić

Václava Kotrbová, 
Miloslav Matonog
DNS 
W dyskusji weźmie udział:  Jitka Hejlová, Lasy ČR
•	 Czym jest DSZ?
•	 Proces DSZ w skrócie
•	 Dla których zleceniodawców i towarów DSZ jest 

odpowiedni
•	 Wady i zalety – uwagi praktyczne
•	 Którędy z DSZ dalej i lepiej?

Daša Paláková,  
Václav Pelouch
JAKOŚĆ
W dyskusji weźmie udział:  Martin Hadaš, MUNI BRNO
•	 Co zrobić, aby postępowanie przetar-

gowe nie ograniczało jakości poszuki-
wanych usług i produktów

DNS
•	 Szkolenie z pracy z Dynamicznym Systemem 

Zakupów (DSZ) na konkretnych przykładach, 
łącznie z kwalifikacją do DSZ i ogłaszaniem 
miniprzetargów.
PETR DONÁTH, PROEBIZ

Zakupy referencyjne
IVANA DURCZOKOVÁ, REGION 
MORAWSKOŚLĄSKI

POD PATRONATEM KRAJU 
MORAWSKO-ŚLĄSKIEGO

PROGRAM TOWARZYSZĄCY

1 STOŁY OKRĄGŁE / eFORUM  
/ SALA KONGRESOWA, HOTEL IMPERIAL / CZ, SK, PL, EN

DŁUGA KAWA (NETWORKING MEETING)
Ostateczna przyjacielska sesja dyskusyjna. Piętnaście okrągłych stołów z dziesięcioma krzesłami. Do każdego stołu dosiądą się uczestnicy festiwalu oraz 
organizatorzy i wykładowcy ebf, którzy przygotują temat do dyskusji i oczywiście będą gotowi odpowiadać również na pytania dotyczące innych tematów.

DRAMATURGIA: Branislav Šarmír

piątek 9. 11.

DRAMATURGIA: Michaela Poremská

DRAMATURGIA: Tomáš Veit DRAMATURGIA: Mário Biňas DRAMATURGIA: Karel Otýs

eFORUM / SALA KONGRESOWA
HOTEL IMPERIAL / CZ, EN

scena kraju morawsko-śląskiego

DRAMATURGIA: Jan Vašek

MODERATOR: ValentIna Vaňková
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9
9:30 - 11:00

12
9:30 - 11:00

16
10:15 - 11:00

21
10:15 - 11:00

7
11:20 - 13:00

30
10:50 - 12:30

33
10:50 - 12:30

36
10:50 - 12:30

41
11:45 - 12:30

46
11:45 - 12:30

39
9:45 - 10:30

44
9:45 - 10:30

10
11:20 - 13:00

13
11:20 - 13:00

18
12:10 - 13:00

23
12:10 - 13:00

24
14:00 - 15:40

11
14:00 - 15:30

14
14:00- 15:30

17
11:20 - 12:10

22
11:20 - 12:10

15
9:30 - 10:15

20
9:30 - 10:15

48
16:00 - 17:30

8
14:00 - 15:30

31
13:30 - 15:00

34
13:30 - 15:00

37
13:30 - 15:00

42
13:30 - 14:15

47
13:30 - 14:15

6
9:30 - 11:00

29
9:00 - 10:30

32
9:00 - 10:30

35
9:00 - 10:30

CZ, EN 19
14:00 - 15:40

1
19:00 - 21:00

4
9:00 - 9:30

5
9:30 - 14:00

28
9:00 - 13:30

25
17:00 - 18:30

49
9:00 - 11:00

3
8:30 - 16:00

27
8:30 - 16:00

2
7:00 - 8:00

26
7:00 - 8:00

38
9:00 - 9:45

43
9:00 - 9:45

40
10:50 - 11:35

45
10:50 - 11:35


