WTOREK 6. 1.
WYSTAWA RAZE M (WERNISAZ)

Wystawa prac artystycznych kupujgcych, zamawiajgcych, zespotu PROEBIZ oraz szerokiego grona ich wspdtpracownikdw i cztonkow
rodziny. Obrazy, rzezby, rysunki, ceramika, fotografie i inne instalacje artystyczne. Wystawa otwarta jest przez caty czas trwania festiwalu.
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