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Vystava vytvarnych praci ndkupcd, zakdzkdrd, tymu PROEBIZ a Sirokého okruhu jejich spolupracovnikd a rodinnych prislusnikd.
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a dalsi vytvarné realizace. Viystava bézi po celou dobu trvani festivalu.

STREDA 7.
==

Malcolmiv b&h
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

Slavnostni zahajeni
Milan Kaplan

Prolog: Alena Sevcikovd

ePROCUREMENT
MEETING

Povinna ,
elektronizace VZ
ISABEL ROSA

Trendy ve vyuZivani eNa-
strOJu

VACLAVA KOTRBOVA

MICHAELA POREMSKA

JIRI SPALEK

Duvéryhodnost original-
nich dokumentu v nabidce
JAROSLAV LEXA
STANISLAV BOGDANOV
LENKA MATOCHOVA
PFredbézné trzni konzul-
tace
JIRI SIMON
KATERINA KOLACKOVA
JURA)J BARBARIC
Kvalita
DASA PALAKOVA
VACLAV PELOUCH
Chyby v elektronizaci VZ
MARCELA TURCANOVA
ALENA SEVCIKOVA

UTERY 6. 1.
VYSTAVA SPOLU wernisiz)

svo

DRAMATURGIE: Tomds Veit

eNastroje

Blok pripravil: Tomds Veit

1. Elektronizace ndkupu
TOMAS VEIT, ASAHI

. eSourcin &eAuctlonlng
MILAN TOMEK, SIEM

b eContractlnﬁ\& eS|§nature
DANIEL S

. Proc \{_\{uzwat eKatangy
MARTIN JONASTIK, IKEA

s InternleKata lgg
MARKETA KANKOVA, ASAHI

i A W N

New Procurement

1.

DRAMATURGIE: Mdrio Biiias

Category #0110
management ==
Blok pripravil: Martin Zelinka
* Category management je vrcho-
lova manaZerska disciplina na fizeni
nakupu.
DISKUTUJI

MARTIN ZELINKA, SIEMENS
BERNARD ADAMCZAK, DR.SC
JACEKJARMUSZCZAK, DAN S
MIKOLA] KUC, ASAH

eKatalogy

Blok pripravil: Tomds Veit

1. Covlastné predstavuje Procurement 4.0
MARTIN ZELINKA, SIEMENS

2. Pfidané hodnoty moderniho nakupu a
jeho nejnové;jsi trendy
TOMAS VEIT, ASAHI

3. SRM - fizeni dodavatell v dobé turbu-
lentnichzmén
KAREL VOBORSKY, ASAHI

4. Start-upy jako zdroj novych napadt
RASTISLAV JANIK, 7St

Tomas Veit,
Milos Ole|n|k

DOVEDNOSTI VS. ZNALOSTI

* Vyvoj kompetenci a ndrokdi na moder-
niho nakupce

* Vykonnost vs. riznorodost (pf.: muZi
vs. Zeny, narodnosti)

* Generace Z nebo milenialové

FSA FAIR SOURCING AWARDS

Galavecer s vyhodnocen/m vysledku soutéZe a preddvdnim cen. FSA - ocenéni za inspirativni, inovativni

Blok pripravil: Zdenék Pytlicek
* "C" kategorie a tvorba eKatalogu
* Motivace dodavatelii a jejich zapojeni
* Vyvoj in-house? ano/ne?
¢ Jak vybrat vhodné komeréni feSeni
* eKatalog formou Saas
DISKUTUJi:

ZDENEK PYTLICEK, INNOG

MARKETA KANKOVA AS

Martin Zelinka,
Jan Vasek

KQYZ T§CHNOLOGIE
PREDBEHNOU LIDI

* Paleta nastroju
* Lidsky faktor
* Efektivita

nebo dlouhodobé vyuZivani eNdstroju, podporu a Siteni eletronizace ndkupniho procesu a VZ.

CTVRTEK 8. 11

Malcolmuv béh
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

Prolog: Tomds Veit

eSOURCING
MEETING

Talent Management
MATEUSZ BOROWIECKI
WILL BEA:I'TIE L

Strategie nakupu
JIRIROZANSKI
MARTIN WIEDERMAN

New Procurement

MARTIN ZELINKA

Sam_pnonem nakupu v
dobe turbulentnich zmén

JAN VASEK

Inovace, napady,
start-up
ONDREJ JOMBIK
ZD'ENEK P_YTLI'fEK .
+
g'[}l‘?&‘terje el. podpis
MARTIN JONASTIK

MILAN TOMEK
DANIEL STEFAN

Nakup, kdyZ ceny rostou
TOMAS VEIT |
MILOS OLEJNIK

DRAMATURGIE: Branislav Sarmir
EU fondy

Blok pripravil: Branislav Sarmir
PRIKLADY Z PRAXE

1. Zakladni pFedpoklady pro Gspé&ch v euro-
fondech - zkuSenostiz praxe
BRANISLAV SARMIR,

2. Zakazky na prolekty pozemkovych Gprav
omoci Eurofondul
ERONIKA IVANICOVA farstva SR

3. Jak se vyhnout flnancnlm korekC|m v

ramci fond

MAREK SMID, MAPLE & FISH
Povinna
elektronizace N\TLZ
Blok pfipravil: Ivana Ondruchovd Tzl

DISKUTUJi:

ISABEL ROSA, EC
STANISLAV BOGDANOV, CZ
FERNANDO BATISTA, PT
MIROSLAV HLIVAK, SK

Jaroslav Lexa,
Jan Zahalka

ZAKON VS. SELSKY ROZUM

¢ Lze "Ffadné" zadavanivzdy udrZet v sou-
ladu se selskym rozumem? Pfipady,
kdy je tFeba vsadit na selsky rozum a
umet si to obhajit.

DOPROVODNY PROGRAM

O TYMU, TYMOVEM DUCHU, LIDRECH A ROZHODOVANI. Pdtecni kulaté stoly, jejich hosté a Zivotni pFibéhy, jako inspirace tymii a team Iidr.
Jak sprdvné postavit a vést tym? Jak byt soucdsti ispéchu? Jak prekondvat prekdzky? Unikdtni priklady pro svét firemniho ndkupu a verejnych zakdzek z

DRAMATURGIE: Michaela Poremskd
eKatalogy aVZ

Blok pripravil: Michaela Poremskd

* eKatalog v soukromém a verejném sek-
toru (podle ZZVZ)

* vyho |ya nevyhody eKatalogi

* eKatalog v eNastroji

DISKUTUJi:

MICHAELA POREMSKA
ZDENEK PYTLICEK, INNC
VALENTINA VANKOV.
FERNANDO BATISTA

POREMSKAS.RO

OSTRAVA

MPIC

Predbézné

trZni konzultace

Blok pripravil: Jifi Simon

PRIKLADY Z PRAXE

1. Elektronické trZni konzultace na investice
JURA]J BARBARIC, VUSCH

2. TrZni konzultace jako cesta pro kvalitni
specifikaci sluZeb_
KATERINA KOLACKOVA, OTIDEA

3. Definice parametru DNS prostiednictvim
trZni konzultace
JIRISIMON, M7 CR

Vaclava Kotrbova,

Miloslav Matonog

DNS

Docd/skuDZf\‘se zapoji: Jitka Hejlovd, Lesy CR

* Proces DNS ve zkratce

* Pro které zadavatele a komodity je DNS
vhodné

Vyhody a nevyhody - poznatky z praxe
Kam a kudy s DNS dal a Iépe?

PATEK 9. 11.
DLOU HA KAVA(NETWORKING MEETING)

fad predndsejicich festivalu, organizdtord, pratel a osobnosti Ostravska.

DRAMATURGIE: Jan Vasek

KdyZ rostou ceny

Blok pripravil: Jan Vasek

PRIPADOVE STUDIE

6. jakvngdnévat u energie a oceli
JAN VASEK, C

2. KdyZ rostou ceny u dopravy
KATARINA KALOCSANYIOVA, MOL GROUP

3. KdyZ se zvySenim ceny prijde
strategicky partner
MILOS OLEJNIK, HB REAVIS

4. Nakup v €ase rustu cen z pohledu
dodavatele
JAN HLADKY, THY

SSENKRUPP

Hodnoceni
nabidek
PRIPADOVE STUDIE

. TCO pro pokrocilé
MIKOLA_I KUC, ASAHI
2. Integrace interniho zakaznika do hod-
noceni nabidek
PETER CAMBAL, SKE ELEKTRARNE
. Hodnoceni potencialu Gspor v ranych
fazich projektu
MARCIN ZBOROWSKI, SIGNIFY

w

Zdenék Pytlicek,
Ondrej Jombik

JAK REALIZOVAT NAPAD

* Kde hledat inspiraci
¢ Jak hodnotit a vybrat
* Implementace

Chyby

v elektronizaci VZ
Blok pFipravil: Alena Sevéikovd
DISKUTUJi:

ALENA SEVCIKOVA, NEMOCNIC
MARTIN DANIS, BANSKOBYST
JANA HYBSOVA, VFN PRAHA

ENOVE MESTO
CKY KRA

Trendy
v elektronizaci VZ

Blok pripravil: Marcela Turéanovd

PRIKLADY Z PRAXE:

1. DNS na stavebni zakazky
MARTINA KLACEK, ZIARN. HRONOM

2. eKataIOﬁ jak postupovat
krok za krokem
NADA VORACOVA, MUNI BRNC

3. eAukce a multikritéria
JAN ZAHALKA, RE-MEDICA|

Dasa Palakova,

Vaclav Pelouch

KVALITA

Do diskuze se zapoji: Martin Hadas, MUNI BRNO

« Jak postupovat, aby vybérové fizeni
nelimitovalo kvalitu pofizovanych
sluZeb & vyrobka.

BF

WORKFLOW

* Rizenia rychlé schvalovani poZadavk(
elektronicky.
FRANTISEK SEIFRIED, PROEBIZ

PROEBIZ

* Covsechno ajak Ize tendrovat v
ERMMA. Co nabizi jeji rozSifené nasta-
veni FAT JOE.

ANDRZE) KULBINSKI, PROEBIZ

eTendry

* DalSi originalni tendr
NIPPON, HOLLAND,
je pouzit.

ANDRZE) KULBINSKI, PROEBIZ

PROEBIZ nastavby

. POpIS¥ a ukazky prace s moduly a funk-

RFx - POPTAVKY,
RAZIL a kdy je dobré

taml které rozsiruji dispozice,
PROEB YST;Mu pro po
nych uzwa elt

MARIAN GALUSZKA, PROEBIZ

rebyp naroc-

Forum

* PrileZitost k povidani si s projektovymi
manaZery a tvirci PROEBIZ SYSTEMU.
Zajimaiji nas inovativni napady, nazory
a podnéty ke zlepSeni.

MARIAN GALUSZKA, PROEBIZ
ANDRZE) KULBINSKI BIZ
FRANTISEK SEIFRIED, PROEB

PETR DONATH, PROEBIZ

JOSEPHINE PL/
WORKFLOW
kal? jednoduse elektronizovat VZ (PL) /

izéni a rychlé schvalovani pozadavku
elektronicky.
PIOTRKROMPIEW/SKI,FRANTISEK SEIFRIED, PROEBZ

JOSEPHINE SK

* Jak jednoduse elektronizovat verejnou
zakazku v souladu s SK zdkonem.
JAN JEDLICKA, PROEBIZ

JOSEPHINE CZ

* Jak jednoduse elektronizovat vefejnou
zakazku v souladu s CZ zdkonem.

JAN CUDLIN, PROEBIZ

€Tendry

¢ Ménév uzwan ori, nalnlten
NIFPON, HOCTAND BRAZIL akdyje

prileZitost ep zn:vramcwerejne

zakazky (CZ a SK).

ANDRZE) KULBINSKI, PROEBIZ

Nacwk racesD namlck¥m Nakupnim
stem m DNS)yna konkrétnich prikladech
et_ne kala_ ifikace do DNS a vyhlasovani

PETRDONATH PROEBIZ

=1
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e,

Kralovna drdoli
Ddmy, svérte se do rukou
nasi filmové maskérky

DRAMATURGIE: Karel Otys
Vy’ednévénl's mono-
olnimi dodavateli

1 Od proseb ke skutecnemu vyjednavani
KAREL OTYS, A

7. KdyZnemame dodavatell co nabidnout
LUKAS MORAVCIK, HB REAVIS

X jednavani's vice
dodavateli

1. Viivzadani na vys| vysledek VR na technické plyny
ZANETA VEBROVA, KORADO

2. Jakroztlagit ve firmé eAukce a ePoptavky
PAVEL MRAZ, YUSEN LOGISTICS

Interni klienti

1. Kradlcova matice internich klientt

2. Naco seRtat |ntern|ch kllentu
MARCELA ZEMANOVA , CHART FEROX

-
Uspory
1. VySe Gspor - predstavy vs. realita.
MARIE SIBEROVA, KROFIAN
2. Uspory na cest& od obchodu k ndkupu a zpét
LUCIE HRABAKOVA, BUZULUK

Karel Jaromérsky,
Jii R6zanski
STRATEGIE NAKUPU

. Strateglckr nékup lidsky a
srozumitelné
JIRIROZANSKI XELLA GROUP
nakupu.
VELKA BITES

« Jak jsem tvoril strate,
KAREL JAROMERSKY, PBS

Kralovna drdolt
Ddmy, svérte se do rukou
nasi filmové maskeérky

Elektronizace

DISKUTUJi:

KATERINA STUCHLOVA, MU TACHOV
KATERINA KOLACKOVA, OTIDEA

VZ krok za krokem

* Proces a pravidla zadavani VZ v dobé
elektronizace
JANAVITOVA, PRO
MARTINA STASTN

312
LIBERECKY KRAI

eNastroje

1. Elektronizace procesu VZ
TOMAS STURALA, OPTIMAL CONSU
2. NEN / Profil zadavatele

ONDRE]J JEENY, MIN. VNITRA CR

Elektronické
hodnoceni nabidek

JANA HOVJACKA NEM
ROBERT BARTAS, NEV

Referencni nakupy
IVANA DURCZOKOVA, VS KRAJ

POD ZASTITOU

"

MODERUJE: Valentina Vaiikovd

fubmut.kn:lqr\sk:,

kray




