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¥. FOOD & NETWORKING

18.00+

Vernisaz vystavy SPOLU - Dolni oblast VITKOVICE - Brick House

PFivitani a oficialni zahajeni z Kongresového salu / Online stream pro viechny scény | Tomas Veit

TOP PROCUREMENT
LEADERS
Q BRICK HOUSE CONGRESS

EKONOMIKA & HODNOTY

11NAZi V Al DOBE
Lukas Sedlacek / Zakladatel Tydne inovaci, bestsellerovy
autor, o kterém se mluvi v Cambridge, Silicon Valley i OSN

1.2 CIRKULARITA BEZ ILUZi: CO SKUTECNE DAVA
SMYSL

Soria Jonasova / Zakladatelka Institutu Cirkularni
Ekonomiky (INCIEN)

VYJEDNAVANi & ROZHODOVANI

1.3 VYJEDNAVANI V EXTREMNICH SITUACICH:
KDYZ JDE 0 VSECHNO

Adam Dolnik / Profesionalni vyjednavac na globalni Grovni
/ Vyjednavame.cz
Matt Todd / Krizovy vyjednavac ex Scotland Yard

1.4 MOZEK V OHROZENi: 1Q NA UTEKU

CESTA K USPECHU

1.5 NIC NENi NEMOZNE
Adam Noska "Bekim" / prograsivni stand-up komik s
intelektualnim presahem

1.6 ODVAHA SE PTAT

Martin Moravec / spisovatel, novinar, autor bestsellert
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NAKUPNI REGATA «« J'u&’éa teambuildingovy Sampionat

LIDE A TALENT
9 COMPRESSOR HALL

Al

LEADERSHIP

2.1LEADERSHIP V NAKUPU: JAK JIT PRIKLADEM
Barbora Vaculikova / CEO Penta Hospitals CZ |

TOP manaZerka 2024

Eva Pavlikova / Chief Information Officer, Ministerstvo pro
mistni rozvoj

2.2 VEREJNY PROJEV JAKO NASTRO) LIDRA

Terezie Tomankova / Moderatorka, novinarka ve
spolecnosti CNN Prima NEWS a FTV Prima

VYKON, MOTIVACE
A PRACE S LIDMI

2.3VLIVAINA NAKUPNI TYM:

JAK ZNASOBIT SVE SCHOPNOSTI

Petra Vrbova / Country Head of Procurement CZ&SK&GE&AT
- Plzensky Prazdroj

Petr Kohout / Osobnost Al 2025 i 2024 - vedouci pravniho
oddéleni stfedocCeského kraje | zakladatel Platformy pro Al
ve verejné sprave

2.4 MOTIVACEA VYKON NAKUPNIHO TYMU:

PROC NESTACI CiLE A BONUSY
Tomas Veit / CEO/CPO Asahi Global Procurement 3
Diana Prochazkova / Director of Section Company Services, CEPS

LIMITY V HLAVE

2.5 DOTKNOUT SE NEBE
Marek Holecek / Horolezec svétového formatu, autor a
mentor extrémniho leadershipu & rozhodovani

2.6 JAK NAS MOZEK OVLIVNU]E
ROZHODOVANI V TYMU

NEGOTIATION
EXCELLENCE
© DANCE HALL

VYJEDNAVAME .cz

MISTROVSTVI
VE VYJEDNAVANI

31 BONBONIERA VY)JEDNAVANi
Adam Dolnik / Profesionalni vyjednavac na globalni drovni
/ Vyjednavame.cz

3.2 UMENI NASLOUCHAT: 3
NEJSILNEJSI NASTRO) VYJEDNAVACE

Adam Dolnik / Profesionadlni vyjednavac na globalni Grovni
/ Vyjednavame.cz
Matt Todd / Krizovy vyjednavac ex Scotland Yard

STRATEGIE & KOMUNIKACE

3.3 STRATEGIE VYJEDNAVANi: PRIPRAVA,
KTERA ROZHODUJE

3.4 UMEN KOMUNIKQVAT:
KDYZ ZALEZi NA KAZDEM SLOVE

Terezie Tomankova / Moderatorka, novinarka ve
spolecnosti CNN Prima NEWS a FTV Prima

| S
¢ N
i

ODOLNOST A EXTREMNi
VYJEDNAVANI

3.5 MENTALNI ODOLNOST: KDO ZTRATI HLAVU,
BUDE JEDNAT BEZHLAVE

Helena Sovakova / Emeritni plukovnice, byvala hlavni
psycholoZka Ministerstva obrany, Vyjednavame.cz

3.6 VY]EDNAVANI PODLE SCOTLAND YARDU:

LEKCE Z KRIZOVYCH SITUACI
Matt Todd / Krizovy vyjednavac ex Scotland Yard

DOPAD Al NA
PROCUREMENT
Q@ MINING TOWER

S [KONICA MINOLTA

LIDE V ERE Al

4.1 JAK POMOCI Al ZNASOBIT LIDSKY
POTENCIAL

COPILOT PRO BEZNOU CINNOST
Roman Berger / Solution Architect & Team Leader, Konica Minolta

4.2 NAKUPNIDEN S COPILOTEM
Zdenék Pytlicek / Team Leader Procurement Performance, GasNet
Roman Berger / Solution Architect & Team Leader, Konica Minolta

ROK AGENTU

4.3 AIAGENTIV NAKU PU: KDYZ SYSTEMY
ZACNOU JEDNAT ZAVAS

Zdenek Pytlicek / Team Leader Procurement Performance, GasNet

4.4 ROLE ORCHESTRATORA

Zdeneék Pytlicek / Team Leader Procurement Performance, GasNet

4,5 Al AMBASADORI JAKO HYBNA SILA INOVACI
Petra Vrbova / Country Head of Procurement CZ&SK&GE&AT
- Plzenisky Prazdroj

Petr Kohout / Osobnost Al 2025 i 2024 - vedouci pravniho
oddéleni Stredoceského kraje | zakladatel Platformy pro Al
ve verejné spravé

Al TRENDY

4.6 AlBOOM V PROCUREMENTU: TRENDY Al
2026

Jaromir Sponar / TOP Al leader, Microsoft Partnership
Strategy & Business Growth LeaD Konica Minolta

4.7 NAZi VDOBE Al
Lukas Sedlacek / Zakladatel Tydne inovaci, bestsellerovy
autor, o kterém se mluvi v Cambridge, Silicon Valley i OSN

RIZENIi VZTAHU
S DODAVATELI
Q@ GALLERY

SIEMENS
cCNnercyY

ZAKLADY CHYTREHO RIZENi
DODAVATELU

5.1SRM NASTRO] PROC BEZ RiZENi VZTAHU
PRICHAZITE O VYHODU

5.2 LOKALNi VS. GLOBALNi DODAVATELE:
VYHODY 0BOU PRISTUPU

5.3 JAK MERIT VYKON DODAVATELU CHYTRE

P MOL
HRANICE VZTAHU

5.4 KDY DAVA BLACKLIST SMYSL
Marek Zelenka / pravnik, analytik, Datlab

5.5 TAKTICKY VS. STRATEGICKY DODAVATEL

VZTAH & SPOLUPRACE

5.6 MEET THE BUYER - NASTRO) STRATEGICKE
SPOLUPRACE

5.7 WIN-WIN VZTAH:
DODAVATEL VS. ODBERATEL

Jaroslav Salva / Owner & Mentor, Basic Principles
Martin Bednar / B2B Sales Trainer, SalesKick

4

POLSKA STAGE
Q ENGINE

= KIEM amazon

3 KROKY NAPRED

Dramaturgie: Agata Szymczak, Marcin
Zborowski, Jacek Jarmuszczak, Mikotaj Kuc

6.1PROC JSME 3 KROKY NAPRED
Michal Kristifiak / Regional Procurement Manager at
Amazon

6.2 Al RELATIONSHIP MANAGEMENT

TECHNOLOGIE, Al A INOVACE

Dramaturgie: Agata Szymczak, Marcin
Zborowski, Jacek Jarmuszczak, Mikotaj Kuc

6.3 DATA-DRIVEN PROCUREMENT:
ROZHODOVANI ZALOZENE NA FAKTECH

6.4 Al AINOVACE V PROCUREMENTU:
OD EFEKTIVITY K NASKOKU Al d

STRATEGICKY PRESAH

Dramaturgle Agata Szymczak, Marcin
Zborowski, Jacek Jarmuszczak, Mikotaj Kuc

6.5 SPOLUPRACE NAPRIC KULTURAMI:
JAK VEST MEZINARODNi TYMY BEZ ZTRATY
VYKONU

(-] ~
6.6 DUVERA BEZ HRANIC
(JAK BUDOVAT RESPEKT A SPOLUPRACI NAPRIC ZEMEMI, KULTURAMI
AROLEMI)

KULATE STOLY

Q COKAFE

DOTKNOUT SE NEBE
71APROBLEMATIKA 71B VRCHOLQ\IF
PRINCIPU 3E ROZHODOVANI
VEVZ Marek Holecek /

Horolezec svetového
formatu, autor a mentor
extréemniho leadershipu
& rozhodovani

Alena Sevcikova /
vedouci odd. nakupu

a verejnych zakazek,
Nemocnice Nové Mésto

na Moraveé

LIDE & TECHNOLOGIE

72A 72B .

JAK VYTVORIT NAZIV DOBE Al
ZAZEMi PRO Lukas Sedlacek /
INTEGRACIAIDO ~ Zokladatel Tydne
NAKUPU inovaci, bestsellerovy

autor, o kterem se mluvi
v Cambridge, Silicon

Valley i OSN
VYKON & RIZIKA
7.3A 7.3B

FINANCNIRIZIKA'26 SCITANI ZAKAZEK
Martin Prochéazka / Head

of Risk Underwriting

CZ&SK, Coface

CPOs ROUNDTABLE

PROHLIDKA BOLT TOWER

CPOs ROUNDTABLE
1) Leadership vs. values vs. kompetence

71C MUZ KTERY
SAZi PRALES
Radim Ondfrisek /
Spolumajitel IP Projekt,
koordinator Bosque
Medicinal, facilitator
psychosocialnich

a komunitnich procest

7.2 .
GENERACE Z: NOVE
DOVEDNOSTI,

ODLISNE HODNOTY

19.-21.5.
OSTRAVA

TRAINING POINT
© MACHINE ROOM

@ veoua

ARCHITEKTURA
MODERNIHO NAKUPU g

N
[

81 STRUKTURA NAKUPU:
JAK NAVRHNOUT
INTEGROVANY NAKUP

8.2 POZADAVEK JAKO
ZACATEK VSEHO

CHYTRE SOUTEZE eAUKCE
A VYBEROVA RIZENi

8.3JAK ZVOLIT SPRAVNY FORMAT TENDRU

8.4 DIGITALNI VYJEDNAVANI

“m

\ /X7

7.3C

JAK PRACOVAT S KPI

Slavomir Madej /
Procurement Manager,
VSE

Zmény kompetencnich narokd na lidi | Vyzvy s implementaci Al
Barbora Vaculikova / CEO Penta Hospitals CZ | TOP manaZerka 2024

2) Jak uméni naslouchat posili CPO pozici

Adam Dolnik / Profesionalni vyjednavac na globalni Grovni / Vyjednavame.cz

PROVOZ, KATALOGY A REALITA
KAZDEHO DNE

8.5 KATALOGOVY NAKUP JAKO PATER
OPERATIVY

8.6 INTEGRACE MISTO DALSIHO NASTRO]E

JAK Z NAKUPU UDELAT FUNKCNi CELEK

SEKTOROVI _
ZADAVATELE
Q YoGgA

PUBLIC STAGE II

Q CINEMA

PRACE S DODAVATELI - OD
VYBERU K VYKONU

91 KVALIFIKACE BEZ BARIER:
JAK PUSTIT DO HRY SPRAVNE DODAVATELE

9.2 HODNOCENi DODAVATELU:

KDYZ ViTEZSTVi PODPISEM
NEKONCi

STRATEGIE MiSTO REAKCI

9.3 CATEGORY MANAGEMENT VE VEREJNE
SPRAVE JAK ZISKAT SYSTEM A DLOUHODOBY
SMER

9.4 MEET THE BUYER: KDYZ TRH POZNATE DRIV,
NEZ VZNIKNE ZAKAZKA

SPOLUPRACE A PRESAH

9.5 KPI VE VEREJNE SPRAVE
(KLICOVE UKAZATELE VYKONNOSTI)

9.6 JAK DELAT SEKTOROVY NAKUP

LEPE UZ ZITRA

VEREJNA ZAKAZKA JAKO
EKONOMICKE ROZHODNUTI

Dramaturg: Michal Garaj

101 BEHAVIORALNi EKONOMIE

AVZ PRO POKROCILE
Marcela Turéanova / CEO APUEN AKADEMIA

10.2 RIZIKA NAKUPU BEZ PRAVIDEL (MAVERICK)

10.3 FUNKCNi STRATEGIE VE VZ - PRIPADOVE
STUDIE

NARODNA
BANKA
SLOVENSKA

JINAK A LEPE

Dramaturgie: Tomas Lepies

10.2 PREDBEHNOUT DOBU - TREND SETTING
Soria Jonasova / Zakladatelka Institutu Cirkularni
Ekonomiky (INCIEN)

Pavel Broum / Head of Public Procurement na
Ministerstvu zemédélstvi CR

10.5 KLICOVE EKONOMICKE UKAZATELE -
INFLACE A VALORIZACE VE SMLOUVACH
Zuzana Janosova / Vedouci pravniho a ekonomického
oddéleni, Narodna banka SR

10.6 MEDIALNI SILA VERE]NEHO ZADAVANI -
JAK SPRAVNE KOMUNIKOVAT

Jana Zvoncekova / Director of the Press Department,
Public Procurement Office

EVROPSKE CUVEE

10.7 EVROPA JAKO | LABORATOR:
CO SI MUZEME VZiT Z EVROPSKE PRAXE

10.8 BUDOUCNOST VEREJNEHO ZADAVANI

10.9 KDYZ MINISTR PRO Al JE Al - BEST

PRACTICE Z ALBANIE

JANTAROVA STEZKA S HATWANEM

- -]
KRALOVNA DRDOLU Damy a panove, svérte se do rukou nasi filmové maskérky.

Vystava SPOLU

Kreativita nezna hranic

]antarova stezka
s Hatwanem

Vydejte se s nami na Jantarovou
stezku, historickou obchodni trasu,
ktera dnes spojuje centrum
Ostravy s unikatnim industrialnim
prostorem Dolni oblasti Vitkovice.
Béhem prochazky projdete
proménénymi nabfezimi, moderni
architekturou i stopami primyslové

CNN Prima News
studio na eBF

Soucasti letoSniho festivalu eBF
bude také studio CNN Prima News,
které pFimo z arealu Dolni oblasti
Vitkovice nabidne Zivé rozhovory
avefejné diskuze s vyraznymi
osobnostml festivalu.

byznysu i inspirativni hoste aby
otevreli aktualni témata svéta
nakupu, inovaci, technologii

a spolecenskych souvislosti.

eBF se tak znovu dostava do Sirsiho
verejného prostoru - s profesionalni
medialni platformou, ktera propoji
festivalovou atmosféru s aktualnim

Procurement je svét strategii, dat
arozhodovani, modernich pfistupu
- ale co kdyz se spoji s uménim?
Vystava SPOLU letos opét pFinasi
jedinecny pohled na kreativitu
téch, ktefi stoji za vefejnymi
zakazkami, firemnimi nakupy

a celym festivalem eBF. Pod tézebni

vézi v Dolni oblasti Vitkovice vystavi

své prace umélci z fad zadavateld,

komunitu festivalu. Mezi nimi se
vzdy najdou vizionafri, kreativci,
Michelangelové své doby, ktefi se
neboji tvofit - a letos to dokazou na
vystavé SPOLU. Vernisaz zahaji
nejen vystavu, ale i celé eBF, kde se
propoji svét rozhodovani, vizi

a estetiky. Prijdte objevit skryté
talenty, mozna zjistite, Ze
procurement ma svou vlastni

historie, které délaji z Ostravy
dynamické mésto kontrastu.

dénim a pfenese myslenky eBF
i mimo areal festivalu.

uméleckou dusi.

nakupcich i dalSich, ktefi tvori

Adam Dolnik

»Kazde vyjednavani je interakce
a principy krizové

mezi lidmi -
komunikace funguji stejné
v byznysu i v Zivoté."

Mistr vyjednavani, ktery pfenasi
zkuSenosti z krizovych situaci do
byznysu.

Profesor a elitni vyjednavac Adam
Dolnik pFinasi na eBF unikatni
pohled na vyjednavani z prostredi
armad, bezpecnostnich slozek

a vladnich tymd.

Adam na eBF povede nejen celou
stage o vyjednavani, ale také
prakticky workshop v ramci scény
Vyjednavame.cz, kde si G¢astnici
vyzkousi modelové situace
a ziskaji konkrétni
dovednosti pro praxi.

Nakupni regata - letos
poprve na suchu

Legendarni Nakupni regata méni
kurz. Letos poprvé opousti vodu

a pfesouva se na sous, pfimo do in-
dustrialnich kulis Dolni oblasti Vit-

kovic, kde se ve stfedu proméni

v teambuildingovy Sampionat fes-
tivalu eBF. Ceka vas dynamicka
soutéZ tymu, ktera provéfi spolu-
praci, strategii, komunikaci i smysl
pro fair play. Misto padel pfichazi
nové vyzvy, misto feky industrialni
trat - ale duch regaty zlstava.
Adrenalin, soutéZivost, smich a sil-

né tymové momenty, které bouraji
bariéry mezi firmami, institucemi

i zemémi. Nakupni regata na suchu
je idealni prilezitosti, jak si odpoCi-
nout od prednasek, zapojit se do
akce a zaZit eBF z plné jiné per-
spektivy.

Teambuilding, na ktery se nezapo-
mina. Ve stfedu odpoledne se Dolni
Vitkovice stanou déjistém Sampio-
natu, kde nejde jen o vitézstvi, ale
o spolecny zazitek, ktery spojuje
lidi napfic celym festivalem.

Zména programu vyhrazena.
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TOP PROCUREMENT
LEADERS
Q BRICK HOUSE CONGRESS

TLAK NA VYSLEDEK
A ODPOVEDNOST

11 UDRZITELNOST BEZ ILUZI ESG JAKO TVRDA
MANAZERSKA DISCIPLINA

1.2 USPORY V NOVE REALITE “

A 2
-

SVET KOLEM NAS SE TOCI

1.3 NAKUP V ERE NEJISTOTY: GEOPOLITIKA
JAKO KAZDODENNi REALITA

Milos Olejnik / Director of Procurement and Operations,
ESET

1.4 Al JAKO NEDILNA SOUCAST NAKUPNIHO
TYMU

TRANSFORMACE,
LIDE A NOVE PO]ETI PRACE

1.5 TRANSFORMACE NAKUPU

1.6 GENERACE Z V NAKUPU: CO NAS CEKA A
NEMINE

FSA & GRAND PRIX
Kongresovy sal BrickHouse

FINANCNI
MANAGEMENT
9 COMPRESSOR HALL

<{.‘-’entaHospitals

FINANCE JAKO NASTRO]
ROZHODOVANI

2.1 FINANCNI MINIMUM PRO NAKUP

2.2 FINANCNI TRENDY 2026: KAM SMERU)i
PENIZE, RIZIKA A OCEKAVANI

b S

OD, SETRENI“ K PROFITABILITE

2.3 NAKUP JAKO TVURCE HODNOTY

Martin Zelinka / Head Of Global Commodity Management,

Siemens Energy

2.4 TCO V PRAXI; PROC NEJLEVNE)SI RESENi
BYVA NEJDRAZSi

HODNOTA NAKUPU

2.5 NAKUP A CASHFLOW: SKRYTA PAKA
FINANCNi STABILITY

2.6 KDYZ CFO PREMYSLI JAKO CPO
Jifi RoZanski / Chief Procurement Officer at Penta
Hospitals International

FUCK-UP STAGE
© DANCE HALL

KDYZ SELZE ROZHODNUTI
(STRATEGIE & LEADERSHIP)

Chyby nahore, dopady dole.

KDYZ SELZE PROCES (ZADANI,
DATA, KONTRAKTY)

Papirové spravné, prakticky Spatné.

=

KDYZ SELZOU LIDE
A KOMUNIKACE (TYM & VZTAHY)

Ega, ticho a nefungujici spoluprace.

31 KDYZ NAKUP NEROZUMI TOMU,

CO NAKUPUJE - NAKUP KREATIVY

Pavel Senkapoun / Nejlepsi copywriter - ve spolupraci
s agenturou Forest

Al PRIPADOVE STUDIE
V PROCUREMENTU
© MINING TOWER

INFORMACE RiDI SVET

41CO KDYBY FIRMU RiDILA JEN Al
I
ARTIN
I

4.2 SPEND ANALYZA V PRAXI: KDYZ DATA

KONECNE DAVAJi SMYSL
SAP Ariba

4.3 SUPPLIER ONBOARDING BEZ SLEPYCH
MIST: TECHNICKA, FINANCNI, REPUTACNI A ESG
AKREDITACE

dunQbradstreet

< Cequence

NASTROJE V PRAXI

4.4 CONTRACT MANAGEMENT POD
KONTROLOU: Al VE SMLOUVACH

Rasto Koval / Leader in Al-powered Contract Management |
CEO @ CEQUENCE

4.5ROIAI PRO]EKTU KDY SETO
SKUTECNE VYPLATI
Martin Ragan / Co-founder @ CEQUENCE

4.6 INTAKE MANAGEMENT: KDYZ Al RIDI

VSTUPNi POZADAVKY
Coupa

INTELIGENTNI RESENI

4.7 AUTOMATIZOVANY NAKUP NIiZKYCH
HODNOT

4.8 AIV CATEGORY MANAGEMENTU:
OD DAT KE STRATEGII

Cirtuo & Jan Hirsch

49 TRAVEL & EXPENSES POD DOHLEDEM Al
Deloitte

SOURCING & CATEGORY
MANAGEMENT
Q@ GALLERY

STRAT:FmK?
E

MYSLENi V KATEGORIICH

5.1 ANI RANU BEZ CATEGORY MANAGEMENTU

5.2 LOGISTIKA POD LUPQU: CATEGORY
MANAGEMENT V REALNE PRAXI
(CASE STUDY)

5.3 STRATEGICKE VYBEROVE RiZENi
NA MOBILNiHO OPERATORA
(CASE STUDY)

VYBEROVA RIiZENi V PRAXI

5.4 ENERGIE POD KONTROLOU: JAK RIDIT

JEDNU Z NEJRIZIKOVE)SICH KATEGORII
PKV & Marek Dubnicky / Procurement Director at Solarity

5.5 FLEET MANAGEMENT: ViC NEZ JEN AUTA
(CASE STUDY)

5.6 NAKUP CLOUDOVYCH SLUZEB
Milos Olejnik / Director of Procurement and
Operations, ESET =&

RISK MANAGEMENT
& ESG
Q ENGINE

SVET PLNY RIZIK

6.1 NE]VETSI RIZIKA ROKU 2026:

CO BY MEL NAKUP SLEDOVAT UZ DNES
Vladimir Baar / profesor na University of Ostrava,
expert na geopolitiku a globalni rizika

6.2 RISK MANAGEMENT V PRAXI:

OD TABULEK K ROZHODOVANI
Marko Lozo / Head of Sales Bl and DC CZ/SK Coface

coface

6.3 NEJVETS] FINANCNi RIZIKA
Martin Prochazka / Head of Risk Underwriting CZ&SK,
Coface

ESG V CISLECH A REALITE

6.3 SCOPE 1 & 2: KDE MAJi FIRMY REALNOU

KONTROLU
PKV

6.4 SCOPE 3: VYROBNI VS. NEVYROBNI FIRMY

UDRZITELNOST BEZ DOGMAT

6.5 PLAST: SLUHA, NEBO DABEL?

6.6 CIRKULARNI EKONOMIKAV PRAXI:
KDYZ UDRZITELNOST DAVA SMYSL

Sona Jonasova / Zakladatelka Institutu Cirkularni
Ekonomiky (INCIEN)

KULATE STOLY

Q COKAFE

AKTUALNI PRILEZITOSTI A INSPIRACE

Oteviena diskuze nad prileZitostmi, které dnes nabizi nakup - bez
prezentaci, zato s konkrétnimi zkuSenostmi z terénu.

71A
TALENT
VNAKUPU

Romana Martincova /
Ambassador of
Empathetic Leadership,
Trainer and Coach @
ElevateMe

7B
IDENTIFIKACE
POTENCIALU
USPOR

Lukasz Mazurowski /
Managing Partner,

NI

PROFITIA Ef&

71C | .
JAK UDELAT ZE SVE
PRACE
BESTSELLER?

Martin Moravec /
spisovatel, novinar,
autor bestsellerti

ROZHODNUTI, KTERA POSOUVA]JI HRU

Hloubkova debata o strategickych rozhodnutich, odvaze ménit zabéhlé
postupy a o tom, co skutecné funguje, kdyz se teorie stfetne s realitou.

7.2A
KAM SMERUJE
SVET?

Vladimir Baar / profesor
na University of Ostrava,
expert na geopolitiku a
globalni rizika

7.2B

JAK BUDOVAT
DIGITALNi
AMBASADORY
Petra Vrbova / Country
Head of Procurement
CZ&SK&GE&AT -
Plzensky Prazdroj

72
OMEZENi DODAVEK
ZE ZEMI 3. SVETA

Jaroslav Lexa /
Spoluzakladatel APUEN
AKADEMIA, uznavany
odbornik na VO

ODVAHA A 0SOBNi ODPOVEDNOST

Hloubkova debata o tézkych rozhodnutich, tlaku okoli, kontrole a o tom,
jak si v narocnem prostredi zachovat zdravy rozum i profesni integritu.

73A

7.3B

7.3C

19.-21.5.
OSTRAVA

TRAINING POINT
S VYJEDNAVAME.CZ
© MACHINE ROOM

VYJEDNAVACi TECHNIKY:
SKUPINA 1

Prakticky trénink naslouchani, Cteni situace a
prace s emocemi, na kterém stoji kazdé
uspésné vyjednavani.

Adam Dolnik, Helena Sovakova

Workshop pro omezeny pocet iicastniki, ktery povede
elitni vyjednavac Adam Dolnik a emeritni hlavni armadni
psycholozka Helena Sovdkova.

VYJEDNAVACI TECHNIKY:
SKUPINA 2

Prakticky trénink naslouchani, Cteni situace a
prace s emocemi, na kterém stoji kazdé
uspésné vyjednavani.

Adam Dolnik, Helena Sovakova

Workshop pro omezeny pocet iicastnikii, ktery povede
elitni vyjednavac Adam Dolnik a emeritni hlavni armadni
psycholozka Helena Sovakova.
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STRATEGICKE MYSLENi MISTO
KOMPLIKACI
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DOBRA PRAXE Z TERENU

93MESTAAOBCE: _
CHYTRE | S OMEZENYMI KAPACITAMI

9.4 NEMOCNICE: CHYTRE | S OMEZENYMI
KAPACITAMI
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KVALITA S

9.5 INOVATIVNI PRISTUPY BEZ ZBYTECNEHO
RIZIKA

9.6 HODNOTICI KRITERIA - BONUSOVY SYSTEM
Branislav Sarmir / Chief Executive Officer
obstarame.sk, clen Rady UVO

Marek Halmo / Administrator VO obstarame.sk

9.7 BVA - HODNOCENI SLUZEB NA KVALITU
Jan Slezak / Pravnik KGS legal, garant LL.M. v oboru
Verejné zakazky

Miroslav Kucerka / Zakladatel CzechTender, partner
KGS legal

PUBLIC STAGE lI
Q CINEMA

LIDE, ODPOVEDNOST
A ROZHODOVANI

10.1JAK NA PREDBEZNE TRZNi KONZULTACE

10.2 OMEZENI DODAVATELU

ZE TRETICH ZEMI

Jan Slezak / Pravnik KGS legal, garant LL.M. v oboru Verejné
zakazky

Csaba Csorba / Deputy General Legal Counsel of the Skoda
Group

10.3 PRINCIP 3EVE VZ
Alena Sevcikova / Vedouci odd. nakupu a verejnych
zakazek, Nemocnice Nové Mésto na Moravé

HAVEL & PARTNERS

IT ZAKAZKY

O NAKIT

10.4 SOFTWARE JAKO SLUZBA

20.5 K)YBERBEZPE(INOST OPTIKOU LEGISLATIVY
NIS2

10.6 VENDOR LOCK-IN

MINISTERSTVO

‘G ,l,-‘ PRO MISTNI
ROZVOJ CR

ROZHODOVACi PRAXE

10.7 RIZIKA NEKOMPETENTNOSTI
Adéla Havlova / Public Sector, Procurement & Regulation
Lawyer

10.8 ZADAVATEL V PASTI

Adéla Havlova / Public Sector, Procurement & Regulation
Lawyer

Mojmir Florian / Reditel odboru UOHS

10.9 ROZHODNUTI, KTERA ZMENILA PRAXI VZ
Markéta Dlouha / Mistopredsedkyné UOHS

JANTAROVA STEZKA S HATWANEM
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KRALOVNA DRDOLU Damy a panove, svérte se do rukou nasi filmové maskérky.

Partnefi zde ziskavaji pfimy
kontakt s decision-makery, buduji
vztahy a nechavaji svou znacku
promluvit lidsky a s napadem.
Havaj je misto, kde se produkty
zkouseji, ne jen ukazuji, a kde
networking voni kavou, hudbou
astreet foodem.

MISTO, KDE Z2NACGKY OZiVAJI

MAPA
AREALU

uuuuuuuuuuuuuuuuuu ystemu Lategory Managementu

Nominovani za: Standardizovany a d igitalné fizeny
Category Management, kten y p inasi strategickou

konzistenci, spolupraci case a pfipravenost
s &

i1 tém, ktefi davaji nakupu smér,
odvahu a éestny rozmér. Slavnostni
udileni cen Fair Sourcing Awards

a Grand Prix je oficialnim vyvrcho-
lenim celého festivalu - okamzi-
kem, kdy se reflektuji myslenky,
projekty a lidé, ktefi béhem roku
skuteéné posunuli svét firemniho
nakupu a vefejnych zakazek. Vecer
otevira kategorie TREND, ocenujici
nejodvaznéjsi inovace, pfistupy

a projekty formujici budoucnost

Ctvrtecni festivalovy vecer eBF pat-

Co déla Havaj vyjimecnou:
« Interaktivni zona s demo

stanovisti a mini workshopy.

+ Networkingovy prostor - prirozena

setkani s lidmi z firem i verejné spravy.

+ Food & chill street - chut festivalu,

hudba a pohoda.

- Partnerské soutéze a hry o letenky

na Havaj a mnoho dalSiho.

B Vchod

Vchod na stage

Hranice aredlu

- Stage

. Stany partner(
- Cateringova zéna

Café stanek

Pivo

Busking

ﬂ Chill zéna

roo0  Food truck

Industrialni vystava

[P CNN Prima News studio

FSA & Grand prix

oboru. Nasleduje kategorie MASTER,
prestizni uznani pro vyjimecné
osobnosti, jejichZ prace dlouhodobé
inspiruje ostatni a nastavuje stan-
dardy profesionalniho nakupu.
GRAND PRIX je potom cena udélova-
na poradateli eBF za mimoradny pfi-
nos profesi. Atmosféra slavnostniho
finale, emoce, napéti i potlesk ve
stoje podtrhuji vyjimecny okamzik,
kdy se nakup dostava do centra po-
zornosti - jako obor, ktery ma smy-
sl, hodnoty a budoucnost.

Zména programu vyhrazena.



