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8 STRATEGIE W

ZESPOL NOWOCZESNE PODE]gCIE DO MOZAIKA BLENDER DYSKUSJE BEZ Warsztat Wytqczn{'e dla zar ejes-tr owa- JAKNIE PRACOWAC DZIEKI COST VALUE STRATEGICZNE PO_DE]gCIE DO
Dramaturgia: Tomas Veit CATEGORY MANAGEMENTU ZAKUPOW POMYSLOW GRANIC nych, maksymalnie 20 uczestnikow. MICROSOFT 365 ENGENEERING / ZAKUPOW W ZAMOWIENIACH
Dramaturgia: Peter Majtan, Mikotaj Kuc Dramaturgia: Petra Vrbova COST BREAKDOWN PUBLICZNYCH
ASC’hi ASdlii »MOL & KONICA MINOLTA kerkhoff
PROJEKTOWANIE / OCENA / POMIAR  ZNACZENIE CATEGORY MANAGEMENTU  JAK ZWIIEKSZY(Z . ZEWNETRZNE RYZYKA  WYPALENIE ZAAWANSOWANE NEGOC)ACJE ZARZADZANIE RYZYKIEM Z Al MATERIAI'.Y DO NEGOCJAC)I / KOSZTY CATEGORY MANAGEMENT
ZESPOtU ZAKUPOWEGO W NOWOCZESNYCH ZAKUPACH POZYCJE ZAKUPOW Miroslav Pudil ZAWODOWE W ZAKUPACH - Finansowe MATERIALOW, PRACY | LOGISTYKI Jana Dubcova
Martin Zelinka, Barbora Pohankova Peter Majtdn, Mikotaj Kuc W FIRMIE Romana Martincova - ESG-Srodowiskowe
- Reputacyjne-Media
MODEL KOMPETENCY)NY STRATEGIE ZARZADZANIA WARTOSC ZAKUPOW WYZWANIA ZARZADZANIE COPILOT JAKO PARTNER FAKTURY CENOWE RISK MANAGEMENT
Tomas Veit KATEGORIAMI / TOOLKIT WYKRACZAJACAPOZA  LOGISTYCZNE TALENTAMI W Cuda na zadanie, niemozliwe od reki Marcela Turcanova
‘ Peter Majtan, Mikotaj Kuc 0SZCZEDNOSCI Miroslav Pudil ZAKUPACH alll§=.-== Petra Vrbova

PRZYWODZTWO - SZTUKA WPLYW Al | NOWYCH TECHNOLOGIINA ~ NARZEDZIA CATEGORY MANAGEMENTU: Romana Martincova = NOWA ERA STRATEGII KOSZTY ZMIENNE INNOWACJE

DELEGOWANIA STRUKTURE ORGANIZACYJNAZAKUPOW  ARIBA CATMAN, CIRTUO CATMAN

Jifi Votava, Hana Souckova, Tomas Kotyza Accenture Zdeneék Mikes, Lubos Libiak

@ corFeeBreEaK ©® corrFeeBreak ©® correeBreAk ©® corrFeeBreak COFFEE BREAK @  corFeE BREAK COFFEE BREAK @ correeBreak ()

MOTYWACJA | KOMPETENCJE DANE POD JEDNYM DACHEM DZUNGLA NA KRAWEDZI ATLAS Warsztat Wychzn{e dla zar ejesfr owa- REWOLUCJA Al W ZAKUPACH DANE | ZAKUPY
ZAKUPOWA ZAKUPOWY nych, maksymalnie 20 uczestnikow. Dramaturgia: Zdenék Pytlicek
ASdhi N OT I N o dunQbradstreet eCOVCIdIS C Face 7;:% IKONICA MINOLTA kerkhOff
POLOWANIE BEZ SEOW JAK UTRZYMAC MOTYWACJE ZESPOLU  DANE POD JEDNYM DACHEM: STABILNOSC CEN ZALOBAKLIMATYCZNA ~ SZANSE NOWYCH ZAAWANSOWANE NEGOCJACJE AUTOMATYZACJA | ROBOTYZACJA KIEDY | GDZIE WARTO STOSOWAC WYKORZYSTANIE DANYCH /
Laura Jandckova KONDYCJA FINANSOWA Tomds Sedlacek Lubos Vrzalik RYNKOW W ZAKUPACH PROCESOW ZAKUPOWYCH PRZEGLAD BENCHMARKING CENOWY A
Coface Jifi Slavik CALEGO PROCESU ZAKUPOWEGO Ondrej Kuruc ., ‘..
- a cross-section of the entire purchaﬁe . "..-
JAK WYNEGOCJOWAC LEPSZE DANE POD JEDNYM DACHEM: EKONOMIAIZAKUPY ~ DEKARBONIZACJA PRZYGOTOWANIE NA prayktady konkretnych automatyzaci 20 min. - WYKORZYSTANIE TECHNOLOGII KRYTERIA EKONOMICZNE IRVZYKA &
WYNAGRODZENIE WPEYW SRODOWISKOWY Tomds Sedldcek LANCUCHOW DOSTAW:  NIEOCZEKIWANE GasNet . xdench Pytlicoh, W PRZETARGU P LN ".,.
Eco Vadis MIT CZY ZMIANY Siemens Energy, ' Kristina Kaplanova, Michal Garaj ‘0 "’
B SC David Konecky . .
AGENCI JAKO TREND WAIZAKUPACH  KOMPETENCJE PRZYWODCZE DANE POD JEDNYM DACHEM: RZECZYIWISTOSC? araronecty ot o actan Slapha WYKORZYSTANIE COST VALUE EKONOMIA | ZAMOWIENIA
2025 Hana Souckovd DOSTAWCY POD LUPA Konica Minolta — STUDIA PRZYPADKOW PUBLICZNE [ ]
R.Koval D&B 2‘
m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME LUNCH TIME m LUNCH TIME LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME

CPO - TYLKO DLA ZAPROSZONYCH

WIELKI FINAL WIELKI FINAL
ASali NOTINO

BEST OF OKRAGLE STOLY

Laura Janackova

EKONOMIA DOBRA I ZtA

Tomas Sedlacek

PRACA | CALUSY / RELACJE W PRACY

STUDIA PRZYPADK()W
ASahi » oL

RAW MATERIAL

MATERIALY
OPAKOWANIOWE

& [CONICA MINOLTA

PRZYSZLOSC Al

Jaromir Sponar

kerkhoff

WYKORZYSTANIE COST VALUE
- STUDIA PRZYPADKOW

PRAKTYKA DECYZYJNA W
ZAMOWIENIACH PUBLICZNYCH -
PRZYKLADY Z UOK 1 UZP

Lubomir Kubicka, Mojmir Florian
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OSTRAVA

UeL: CATEGORY PUNKT STRATEGIE W
PROCUREMENT MANAGEMENT SZKOLENIOWY ZAMOWIENIACH
LEADERS PUBLICZNYCH
NEGOCJACJE DLA CATEGORY MANAGEMENT / PRZEPIS WRAZENIA ZAKUPOWY Al W ZAKUPACH CZLOWIEK SIE UCZY NA BLEDACH ZROWNOWAZONY ROZWf)] WYZWANIA ENERGETYCZNE
ZAAWANSOWANYCH INDIRECT NA SUKCES | FAKTY KOKTAJL Dramaturgia: R. Koval Dramaturgia: Jifi Rozanski
Dramaturgia: TWS Partners AG Dramaturgia: Peter Majtan, Mikotaj Kuc
¢
SEMENS Asahi »roL % CEQUENCE dPentaHospitals
ZOSTAN MISTRZEM NEGOCJAC)I DZIEKI STRATE(jIA KATEGORII FLQTY COST DRIVER ENERGETYCZNE JAK Al NAPEDZA ROLA Al W NOWOCZESNYCH BLEDY W SPECYFIKAC]I CZY SAMOCHOD JEST NAPRAWDI; PRZE]QCIE NA ZR6WNOWA20NA
TEORII GIER POJAZDOW: GTMS - PRZEJSCIE NA Mikotaj Kuc WYZWANIA INNOWACJE ZAKUPACH EKOLOGICZNY LUB JAK OBLICZYC ENERGIE - UDANY PRZETARG
Jak powiekszyc - i dostac - wigkszy kawatek tortu ELEKTROMOBILNOSC Radek Spicar Hana Souckova - najwigksze korzysci Al SLAD WEGLOWY SWOJE) FLOTY?
- negocjacje, analiza danych, prognozowanie
EKONOMIA BEHAWIORALNA - SIEAW  STRATEGIA KATEGORII ENERGII - GTMS NA REWOLUCJA CZY WOJNA IMPORTOWO-  DANE JAKO PODSTAWA NARZEDZIA | TECHNOLOGIE BLEDY W NEGOCJACJACH CZY PLASTIK NAPRAWDE JEST ZtY?  ELEKTROMOBILNOSC
TWOICH NEGOCJACJACH PREKTYCZNYMPRZYKKADZIEENERGIELEKTRYCZNEL | Ewioy IIGTA: JAKCAI EKSPORTOWA WEASCIWYCH DECYZJI - narzedzie do optymalizacji tancucha dostaw-
Wyjdz 2 taktyka, ktora pozwoli Ci przechytrzyé nawet  STRATEGIA KATEGORI MARKETINGU ~ ZMIENIA ZASADY GRY W Radek Spicar ZAKUPOWYCH CZESC INTERAKTYWNA BLEDY W OFERCIE ZROWNOWAZONY PLAN Z BEZPIECZENSTWO ENERGETYCZNE
fla) ik gkd52yChipriZEcivnikol - GTMS KOMUNIKACJA MARKI ZARZADZANIU Hana Souckova - symulacja negocjacji z chatbotem Al DOSTAWCAMI
KATEGORIAMI
2 e COFFEE BREAK e COFFEE BREAK 6 COFFEE BREAK e COFFEE BREAK 6 COFFEE BREAK e COFFEE BREAK e COFFEE BREAK e COFFEE BREAK e COFFEE BREAK
ﬂ MISTRZOWIE NEGOCJAC)I CATEGORY MANAGEMENT / ZAKUPOWE TECHNIKI NINJA ELIKSIR UDANE]) Al W AKCJI I PLAN s BLEDY JAKO SCHODY NASZCZYT STRATEGIE NA RZECZ
@l Dramaturgia: Kerkhoff Consulting, Scotwork  INDIRECT TANGO W ZAKUPACH STRATEGII WDROZENIA f ZROWNOWAZONEGO ROZWOJU
= ASdlii »MOL % CEQUENCE = = dPentaHospitals
T SIEMENS ’ oan
h KONKURENCY]NOQC EUROPY ener@/ ZTEGIE NEGOCJACYJNE STRATEGIA NIESTANDARDOWYCH ZROZUMIE!\IIE CYBERBEZP}ECZENSTVO SYMULACJA WYKORZYSTANIA Al W UZALEZNIENIE OD DOSTAWCY RAPORTOWANIE
m Radek Spicar W PROCUREMENTU KATEGORII - GTMS ZACHOWA[\I David Konecky MODELOWE) SYTUAC])I
< Kerfkhoff Consulting WYSPECJALIZOWANE SUROWCE DOSTAWCOW
; Ondrej Dvorak
N $RODOWISKO KONKURENCY)NE - NOWE TRENDY W CATEGORY MANAGEMENT: INI\!OWAC]E PRZEZ AKTUALNE BEGULAC]E KORZYSCI | WYZWANIA PULAPKI W WYKORZYSTANIU ODPOWIEDZIALNE ZAKUPY
SRODOWISKO MONOPOLISTYCZNE PRZYSZLE STRATEGIE KATEGORII Z LANCUCH DOSTAW W PRZEMYSLE - zalety wdrozenia Al w zakupach TECHNOLOGI!
U Kerfkhoff Consulting UWZGLEDNIENIEM ZROWNOWAZONEGO Ondrej Dvorak Havel & Partners - ryzykaijakim przeciwdziatac
ROZWOJU | INNOWAC)I
SEUCHANIE JAKO UMIEJETNOSC PLAN DZIALANIA NIEWYSTARCZAJACA ELASTYCZNOSC  OCENA CYKLU ZYCIA PRODUKTOW
MISTRZOW I KLUCZ DO SUKCESU - kroki wdrozeniowe , . STRATEGII KATEGORYZAC)I
Scotwork - ustalanie celow i mierzenie wynikow
m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME m LUNCH TIME




