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ÚTERÝ 11. 6. Výstava výtvarných prací nákupců, zakázkářů, týmu PROEBIZ a širokého okruhu jejich spolupracovníků a rodinných příslušníků.  
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a další výtvarné realizace. Výstava běží po celou dobu trvání festivalu.

Vernisáž výstavy SPOLU

STŘEDA 12. 6. Královna drdolů  
Svěřte se do rukou naší filmové maskérky.

Běh s Hatwanem 
7:00 – sraz před hotelem Imperial

1.1 EKONOMIKA 
 V NÁKUPU  
 Miroslav Singer 
 Radek Špicar 

1.2 UMĚLÁ  
 INTELIGENCE   
 Jaromír Šponar

1.3 HVĚZDY VE  
 VYJEDNÁVÁNÍ

1.4 ŽENY V NÁKUPU

1.5 CATEGORY 
MANAGEMENT

1.6 RISK 
MANAGEMENT

1.7 CHAT GPT  
& COPILOT 
Peter Banda – Cequence, 
Rasťo Kovaľ – Cequence

TÝM 

Dramaturg: Tomáš Veit

CATEGORY  
MANAGEMENT
Dramaturg: Peter Majtán

MÁME TO  
A NEVÍME O TOM 
Dramaturg: Petra Vrbová, 
                       Zdeněk Pytlíček

TRENDY  
V PROCUREMENTU 
Dramaturg: Jan Balatka

COST DRIVER 

Dramaturg: Jan Hirsch

ESG STAVEBNICTVÍ 4.0 

Dramaturg: Leona Gergelová    
Šteigrová, Adéla Havlová

VŽDY O KROK NAPŘED 

Dramaturg: Ondrej Čurilla

ROZDÍLY VE  
STANDARTECH  
V NÁKUPU V EVROPĚ 
Dramaturg: Piotr Matysik

9:10–9:50 2.1  ORGANIZAČNÍ DESIGN 
A KLÍČOVÉ KOMPETENCE 
Tomáš Veit – Asahi  
Leona Gergelová Šteigrová – MMR

3.1  CATEGORY MANAGE-
MENT PRAKTICKY 
A PŘITAŽLIVĚ 
Peter Majtán – MOL Group  
Luboš Libiak – Cirtuo

4.1	 MS OFFICE 365 – JEDNOT-
LIVÉ NÁSTROJE, APLI-
KACE A JEJICH VYUŽITÍ

5.1	 PER ANGUSTA  
– SAAS PROCUREMENT 
PERFORMANCE 
MANAGEMENT

6.1  ANALÝZA NÁKLADO-
VÝCH FAKTORŮ, 
 
FRAGMENTACE A STRATE-
GIE ŘÍZENÍ NÁKLADŮ, 
 
UDRŽITELNOST A INO- 
VACE V NÁKLADOVÉM  
MANAGEMENTU

7.1  ENVIRONMENTÁLNÍ 
ASPEKTY, 
 
SOCIÁLNÍ ASPEKTY, 
 
TRANSPARENTNOST  
A ODPOVĚDNOST

8.1  DOPAD NA 
UDRŽITELNOST

9.1	 VERTICAL LIMITS  
– IN-HOUSE ZADÁVÁNÍ 
VZ NEBOLI VERTIKÁLNÍ 
SPOLUPRÁCE

10.1 PŘEHLED O RŮZNO-
RODOSTI NÁKUPNÍCH 
STANDARDŮ A PRAXÍ 
V RÁMCI EVROPSKÝCH 
ZEMÍ, ZAHRNUJÍCÍ 
LEGISLATIVNÍ A KUL-
TURNÍ ROZDÍLY, KTERÉ 
FORMUJÍ LOKÁLNÍ PŘÍ-
STUPY K NÁKUPU

9:50–10:30 2.2  KLÍČOVÉ INDIKÁTORY 
VÝKONU 
Martin Zelinka – Siemens Energy  
Barbora Pohanková  
– Plzeňský Prazdroj

3.2  JAK STAVĚT CATEGORY 
STRATEGY 
Martin Pokorný – Siemens Energy 
MOL Group – category manager

4.2  PLÁNOVÁNÍ A ŘÍZENÍ 
NÁKUPNÍCH AKTIVIT

5.2	 SCOUTBEE  
– AI SUPPLIER 
RELATIONSHIP 
MANAGEMENT

8.2  DIGITALIZACE A TECHNO-
LOGIE VE STAVEBNICTVÍ

9.2  SIMPLY CLEVER  
– SMART PŘÍSTUP A 
CHYTRÉ NÁKUPNÍ 
NÁSTROJE

10:30–11:10 2.3  MENTÁLNÍ ZDRAVÍ & 
WORK LIFE BALANCE 
Marcela Turčanová – APUeN SK  
Marek Šmid – Grand Oak

3.3  PŘÍPADOVÁ STUDIE:  
ZMĚNA STRATEGIE

4.3  REPORTING A ANALÝZY 
 Jacek Jarmuszczak  
– OperaPro Procurement Consultancy

5.3	 SCALUE GMBH  
– AUTOMATIZOVANÁ USE 
CASE ANALYTIKA

8.3  PLÁNOVACÍ SMLOUVY 9.3	 BEST VALUE APPROACH 
BEZ KOMPROMISŮ

11:10–11:30

NÁKUP V SUKNÍCH 

Dramaturg: Tomáš Veit,  
                       Zdeněk Mikeš

RISK MANAGEMENT 

Dramaturg: Peter Majtán

CHCEME VĚDĚT  
VÍCE 
Dramaturg: Petra Vrbová, 
                       Zdeněk Pytlíček

INOVATIVNÍ  
TECHNOLOGIE V PRAXI 
Dramaturg: Jan Balatka

STAVEBNICTVÍ  
ÚSPĚŠNÉ POSTUPY 
Dramaturg: Jan Hirsch

ESG REPORTING NOVÉ PŘÍSTUPY VE VZ  
– JINAK A LÉPE 
Dramaturg: Leona Gergelová    
Šteigrová, Adéla Havlová

ROZHODNUTÍ 

Dramaturg: Ondrej Čurilla

TRENDY A INSPIRACE  
ZE SVĚTA 
Dramaturg: Piotr Matysik

11:30–12:10 2.4  TŘI PILÍŘE MODERNÍHO 
NÁKUPU   
Martina Kaprálová – U. S. Steel 

3.4  PŘÍPADOVÁ STUDIE: 
VENDOR LOCK-IN 
Miloš Olejník – ESET, 
Pavel Čech – Sedláková Legal

4.4  NASTAVENÍ PROCESŮ 
PRO IMPLEMENTACI 
UMĚLÉ INTELIGENCE

5.4	 ACTUM DIGITAL  
– PODPORA BUSINESSU 
A DAT

6.2  SROVNÁNÍ DVOU 
ÚSPĚŠNÝCH PŘÍ-
KLADŮ TENDRŮ VE 
STAVEBNICTVÍ

 
VÝZNAMNÉ ÚSPORY, 
MINIMÁLNÍ VÍCE-
PRÁCE, APLIKACE 
UDRŽITELNOSTI

7.2	 RELEVANCE INFORMACÍ, 
DŮVĚRYHODNOST DAT, 

        ROZSAH A HLOUBKA 
REPORTŮ, 

        CONTINUOUS   
IMPROVEMENT 

8.4  DNS – BODY SHOPPING 9.4	 ROZBOR NEJAKTUÁLNĚJ-
ŠÍCH LEGISLATIVNÍCH 
ROZHODNUTÍ

10.2 NEJNOVĚJŠÍ GLOBÁLNÍ 
TRENDY V NÁKUPU A 
INSPIRUJÍCÍ PŘÍKLADY 
Z RŮZNÝCH ČÁSTÍ 
SVĚTA, KTERÉ UKAZUJÍ, 
JAK SE OBORY PRO-
CUREMENTU VYVÍJEJÍ 
A ADAPTUJÍ NA SOU-
ČASNÉ VÝZVY

12:10–12:50 2.5  SKRYTÉ HEROES 
Martina Balounová – Novartis 
Bibiána Perátová – U. S. Steel

3.5  ESG RIZIKA 
Alexandra Major – MOL Group 
Dominika Żwirbla-Kalman  
– PORR Poland

4.5  PRÁCE S DOSTUPNOU 
AI NA INDIVIDUÁLNÍ 
ÚROVNI

5.5	 MAMA AI EVA  
– AI JAKO ČLEN TÝMU

8.5  OPEN HOUSE 9.5	 PŘEZKUM, REVIZE

12:50–13:30 2.6  ŽENY V NÁKUPU 
Daša Obuch Palaková  
– Ministerstvo obrany  SR 
Karolína Chudá – ExxonMobil  
Zuzana Švidrnochová – Tatra

3.6  KVALITNÍ DATA PRO 
ŘÍZENÍ RIZIK 
Petr Musil – Dun & Bradstreet 

4.6  AI JAKO TÝMOVÝ HRÁČ 5.6  SPACEFITY  
– AI ROZVRŽENÍ PRACOV-
NÍHO PROSTORU

8.6	 AGILNÍ ZADÁVÁNÍ VZ 9.6	 DALŠÍ PRAMENY PRÁVA  
VEŘEJNÝCH ZAKÁZEK  
V EU

13:30–14:30

PŘÍBĚHY ÚSPĚŠNÝCH 
ŽEN
Dramaturg: Tomáš Veit,  
                       Zdeněk Mikeš

VLIV GEOPOLITIKY  
NA PROCUREMENT 
Dramaturg: Peter Majtán

UMĚLÁ  
INTELIGENCE 
Dramaturg: Jaromír Šponar

EFEKTIVNÍ NÁSTROJE 
PRO MANAŽERY 
Dramaturg: Jan Balatka

VENDOR LOCK-IN 

Dramaturg: Jan Hirsch

ESG LIFE CYCLE  
ASSESMENT GUIDE

ENERGETICKÉ ZÁZRAKY 

Dramaturg: Leona Gergelová    
Šteigrová, Adéla Havlová

KARTELY 

Dramaturg: Ondrej Čurilla

BUDOUCNOST  
PROCUREMENTU 
Dramaturg: Piotr Matysik

14:30–15:10 2.7  VŮLE BEZ HRANIC 
– když se limitující okolnost stane hnacím   
motorem 
Nela Ďopanová

3.7	 HROZBY GEOPOLITIC-
KÉHO TŘENÍ NA PRO EKO-
NOMIKU A BUSINESS 
– Čína, Rusko, Ukrajina, Tchaj-Wan 
   Vladimír Baar – Ostravská univerzita

4.7  AI K HODNOCENÍ RIZIK DODA-
VATELŮ, KONTROLE DODRŽO-
VÁNÍ PŘEDPISŮ A UDRŽOVÁNÍ 
AUDITNÍCH STOP  
Jaromír Šponar – Konica Minolta

5.7	 FLOWBOX  
– POKROČILÝ SYSTÉM 
PRO ŘÍZENÍ  
A OPTIMALIZACI SPO-
TŘEBY ENERGIE

6.3	 IDENTIFIKACE  
A DŮSLEDKY VENDOR 
LOCK-IN,  
 
STRATEGIE A NÁSTROJE 
PRO PŘEKONÁNÍ 
VENDOR LOCK-IN 
Miloš Olejník - ESET

7.3	 STRATEGIE, PODMÍNKY, 
ROZVOJ, UDRŽITELNOST, 
 
KONTEXT A TRENDY

8.7	 JASNÝ CÍL  
– EKONOMICKÝ,  
ENVIRONMENTÁLNÍ, 
TECHNOLOGICKÝ

9.7	 IDENTIFIKACE A OME-
ZENÍ KOLUZE VE VEŘEJ-
NÝCH ZAKÁZKÁCH

10.3 PROGNÓZY A PŘEDPO-
VĚDI O BUDOUCÍCH 
SMĚRECH V OBLASTI 
PROCUREMENTU, 
VČETNĚ VLIVU TECHNO-
LOGICKÝCH INOVACÍ, 
UDRŽITELNÝCH STRA-
TEGIÍ A NOVĚ SE FOR-
MUJÍCÍCH OBCHODNÍCH 
MODELŮ

15:10–15:50 2.8  ÚSPĚCH JE NAKAŽLIVÝ  
Hana Součková – SAP 
Jana Lvová – Mastercard

          Taťána le Moigne – Google 

3.8  PŘÍLEŽITOSTI GEOPOLI-
TICKÉ  SITUACE PRO PRO-
CUREMENT 
–  kde, jak a na co si nechávat  
   zpracovat analýzy a reporty  
   Michael Romancov – UK 
   Peter Majtán – MOL Group

4.8  PLÁNOVÁNÍ S AI 
        ŘÍZENÝMI NÁHLEDY 

5.8	 SEMANTIC VISION  
– MODERNÍ TECHNIKY 
ZPRACOVÁNÍ  
PŘIROZENÉHO JAZYKA 
K AUTOMATICKÉMU 
VYHODNOCOVÁNÍ DAT

8.8	 CASE STUDY  
– BEST PRACTICE

9.8	 POSTUPY PŘI ODHALENÍ 
KARTELŮ

6 7 8 9 10TOP PROCUREMENT  
LEADERS LIDÉ

STRATEGIE  
& ŘÍZENÍ RIZIK

START-UP
STAGE

PŘÍPADOVÉ  
STUDIE ESG

MMR  
STAGE

HAVEL & PART-
NERS STAGE

POLSKÁ 
SCÉNA1 2 3 4 5

Galavečer spojený se slavnostním udělováním cen osobnostem firemního nákupu a veřejných zakázek  
a ocenění inovativních, inspirativních nebo trendových nápadů uvedených do nákupní praxe.

FSA & GRAND PRIX

AI MĚNÍ PRAXI 
NÁKUPU

Změna programu vyhrazena. Uvedení přednášející jsou zatím předmětem jednání.

PROGRAM eBF 2024
slavíme 
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ČTVRTEK 13. 6. Královna drdolů  
Svěřte se do rukou naší filmové maskérky.

Běh s Hatwanem 
7:00 – sraz před hotelem Imperial

1.8 DUŠEVNÍ ZDRAVÍ 
ANEB ŠTĚSTÍ  
V PRÁCI

1.9 UDRŽITELNOST

1.10 DIGITALIZACE

1.11 TOP START-UPY

1.12 GEOPOLITIKA

1.13 MEGA TRENDS  
– BOSTON 
CONSULTING 
GROUP

1.14 NÁRODNÍ 
STRATEGIE

ROZMANITOST  
OSOBNOSTÍ 
Dramaturg: Martin Zelinka, 
                       Martin Pokorný

CENTRALIZACE 
A DECENTRALIZACE  
Dramaturg: Michal Kristiňák

NEFUNGUJÍCÍ SŇATKY DOSTUPNÉ INOVACE KLÍČOVÁ PRAVIDLA  
PRO VYUŽÍVÁNÍ AI

VYSPĚLÉ NÁSTROJE 
V PROCUREMNTU

SMLOUVY 

Dramaturg: Marek Šmíd

MTB NEZNAMENÁ  
POUZE MOUNTAIN  
BIKING 
Dramaturg: Martin Vyklický

PŘIPRAVUJEME

9:50–10:30 2.9  VNITŘNÍ POCITY, EMOCE, 
REAKCE, VNÍMÁNÍ, INTER-
PRETACE, ŘEČ TĚLA 
LOGIKA VS. RYCHLOST 
MYŠLENÍ 
psycholog

3.9  VÝHODY A NEVÝ-
HODY CENTRALIZACE 
A DECENTRALIZACE 
NÁKUPU

4.9    ZÁVISLOST NA DODA-
VATELI 
Michal Garaj – Město Bratislava,  
Jacek Jarmuszczak  
– OperaPro Procurement Consultancy 

             Łukasz Jędraszkiewicz  
– TAURON Cieplo

5.9	  PROJEKT 1 6.4 JASNÁ PRAVIDLA PRO 
SPRÁVNÉ NASAZENÍ, 
VČETNĚ ETICKÝCH  
A PRÁVNÍCH ASPEKTŮ, 
KVALITY DAT A INTE-
GRACE S EXISTUJÍCÍMI 
SYSTÉMY

7.4 UNIKÁTNÍ CATEGORY 
MANAGEMENT V CIRTUO

8.9 FIDIC  
– PŘÍLEŽITOSTI A RIZIKA

9.9  TŘI BRATŘI ANEB PŘI 
PŘEDSTAVENÍ INVESTIČ-
NÍCH ZÁMĚRŮ SPOJTE 
SÍLY 
Martin Vyklický – VUT  
Jakub Váňa – JMK  
Martin Hadaš – MUNI

10:30–11:10 2.10 TYPY OSOBNOSTÍ VS. 
ZPŮSOB KOMUNIKACE  
A VYJEDNÁVÁNÍ, VZORCE 
CHOVÁNÍ  
psycholog

3.10 PRAKTICKÉ PŘÍKLADY: 
GLOBÁLNÍ VS. LOKÁLNÍ 
ÚROVEŇ

4.10  PODCENĚNÍ PARAMETRŮ 5.10	 PROJEKT 2 7.5 NEJNOVĚJŠÍ VYCHYTÁVKY 
SAPU

8.10 KOMPLEXITA SMLUV-
NÍCH PODMÍNEK A NA 
CO DÁT POZOR 
 Miroslav Knob – OTIDEA

9.10  ZKUŠENOSTI,  
REALIZACE, BENEFITY 
Martin Vyklický – VUT  
Jakub Váňa – JMK 
Martin Hadaš – MUNI

11:10–11:30

ŽIVOT VYJEDNAVAČE 

Dramaturg: Martin Zelinka, 
                       Martin Pokorný

DOPADY CENTRALIZACE 
A DECENTRALIZACE 
Dramaturg: Michal Kristiňák

CHYBY, O KTERÝCH  
SE NEMLUVÍ

START-UPY NA BÁZI AI JAK KOMUNIKOVAT  
S AI

INFORMAČNÍ  
REVOLUCE

DOTACE 

Dramaturg: Marek Šmíd

KRITÉRIA A KVALITA 

Dramaturg: Martin Vyklický

PŘIPRAVUJEME

11:30–12:10 2.11  VYJEDNÁVÁNÍ  
– taktiky a důvod jejich použití 
   vyjednavač

3.11 ODLIŠNOST POŽADAVKŮ 
         – vliv na organizační strukturu

4.11 BENEFIT, KTERÝ JE  
NAKONEC ZTRÁTA 
Matúš Jurových – NAFTA

5.11 PROJEKT 1 6.5 EFEKTIVNÍ KOMUNIKACE 
S AI VYŽADUJE JASNÉ  
A STRUKTUROVANÉ 
ZADÁVÁNÍ POŽADAVKŮ  
A DOTAZŮ, S DŮRAZEM 
NA SPRÁVNÉ POCHOPENÍ 
A INTERPRETACI POSKYT-
NUTÝCH INFORMACÍ AI 
SYSTÉMEM

7.6 KOMPLEXNÍ REPORTING  
A PREDIKCE S&P GLOBAL

8.11 PRAKTICKÝ VÝKLAD 
PRAVIDEL PRO ZADÁ-
VÁNÍ VZ U DOTOVANÝCH 
PROJEKTŮ

9.11   DVA PŘÍSTUPY, JEDEN 
CÍL – KVALITA 
 Michal Garaj – Mesto Bratislava 
 Martin Vyklický – VUT

12:10–12:50 2.12  PRÁCE S KONFLIKTEM,  
  – jak se vyhnout nechtěné dohodě 
   vyjednavač

3.12  ZMĚNA PROCESŮ  
A NÁSTROJŮ

4.12  NEDOSTATEČNÝ ODHAD 
LIMITŮ VLASTNÍHO 
TÝMU

5.12 PROJEKT 2 7.7 NADČASOVÉ DATABÁZE 
D&B

8.12 NEJČASTĚJŠÍ  
POCHYBENÍ  
– typická sporná zjištění kontrol-
ních orgánů

9.12  BIM – ZAOSTŘENO NA 
KONEČNÉ PŘÍNOSY 
Zdeněk Rudovský – ČVUT

12:50–13:30 2.13  VIDEO UKÁZKY  
A JEJICH ROZBOR  
– taktiky a rozpoznání strategie  
a cílů protistrany 
vyjednavač

3.13  VLIV NA DODAVATEL-
SKÉ VZTAHY

4.13 CHYBY V PŘÍSTUPU  
VYUŽITÍ TECHNOLOGIÍ

5.13 PROJEKT 3 7.8 INFORMAČNÍ BOMBAR-
DÉR DELOITTE

8.13 FINANČNÍ KOREKCE  
U DOTOVANÝCH  
ZAKÁZEK 
 Marek Šmíd – Grand Oak  
 Pavel Zuska – OTIDEA

9.13 PŘEDBĚŽNÉ TRŽNÍ 
KONZULTACE – BEST 
PRACTICE

13:30–14:30

KDYŽ JDE O ŽIVOT 

Dramaturg: Martin Zelinka, 
                       Martin Pokorný

EKONOMIKA  
V NÁKUPU 
Dramaturg: Michal Kristiňák

ZTRÁTA KYTIČKY HI-TECH START-UP RIZIKA A OMEZENÍ AI AI V PROCESU  
CONTRACT  
MANAGMENTU

PROBLEMATIKA IT  
ZAKÁZEK 
Dramaturg: Marek Šmíd

NÁKLADY ŽIVOTNÍHO 
CYKLU 
Dramaturg: Martin Vyklický

PŘIPRAVUJEME

14:30–15:30 2.14 VYJEDNÁVÁNÍ V KRIZO-
VÝCH SITUACÍCH  
S ÚNOSCI, SEBEVRAHY, 
V SITUACÍCH VYDÍRÁNÍ 
APOD.  
 – situace, kdy neexistuje alternativa 
 a jak to aplikovat do businessu 

3.14  VÝHLEDY NA NOVÉ 
TRHY, NÁHRADA 
ZA ČÍNU, EURO 
7,EKONOMICKÁ PŘED-
POVĚĎ Z POHLEDU 
FINANČNÍCH INSTITUCÍ  
A PREDIKCE PRO 
NÁKUPNÍ SVĚT  
Miroslav Singer

4.14 CHYBY, KTERÉ MŮŽOU 
STÁT REPUTACI

5.14 PROJEKT 1 6.6 PŘI VYUŽITÍ AI V PROCU-
REMENTU JE NUTNÉ BÝT 
SI VĚDOM POTENCIÁL-
NÍCH RIZIK, JAKO JSOU: 
ZKRESLENÍ DAT, ZÁVIS-
LOST NA TECHNOLOGII 
A OMEZENÍ V OBLASTI 
LIDSKÉHO ÚSUDKU 
A KONTEXTUÁLNÍHO 
ROZHODOVÁNÍ

7.9  ROBOTICKÝ POKROK 
CEQUENCE

8.14 VENDOR LOCK-IN  
 / SLA BEZ CHYBY /  
JAK SPRÁVNĚ ČÍST 
NABÍDKY  
Marek Šmíd – Grand Oak  
Marek Griga – Jump soft

9.14  LCC U VŠECH VZ? 
UMÍME! 
Sven Schirmer  
– OEBB – Rakouské železnice

6 7 8 9 10TOP PROCUREMENT  
LEADERS VYJEDNÁVÁNÍ 

EKONOMIKA  
A NÁKUP

CHYBY  
V NÁKUPU

START-UP
STAGE

VYUŽITÍ CHAT 
GPT V NÁKUPU

AI MĚNÍ PRAXI 
NÁKUPU

GRAND OAK   
STAGE

KVALITA VE  
VEŘEJNÝCH  
ZAKÁZKÁCH1 2 3 4 5

Setkání u kulatých stolů s vybranými inspirativními osobnostmi ze světa mimo nákup a veřejné zakázky. 

Dlouhá káva 
NETWORKING MEETING 

ebizforum.com
Na čtvrteční odborný program bude opět navazovat  
týmová vodácká soutěž na divoké Ostravici NÁKUPNÍ REGATA.  
Přibalte plavky, boty do vody a energetické tyčinky.  
Přihlášky už přijímáme.

NÁKUPNÍ REGATA

PÁTEK 14. 6.
Změna programu vyhrazena. Uvedení přednášející jsou zatím předmětem jednání.

PROGRAM eBF 2024
slavíme 
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