PROGRAM BF

STREDA 12.6.

FIRMY + INSTITUCE

Vernisaz vystavy SPOLU
Vystava vytvarnych praci nakupcd, zakazkard, tymu PROEBIZ a Sirokého okruhu jejich spolupracovnikt a rodinnych prislusnikd.
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a dalsi vytvarné realizace. Vystava béZi po celou dobu trvani festivalu.

Béh s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

INSTITUCE

Kralovna drdold
Svérte se do rukou nasf filmové maskérky.
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Voderuie: | ondruchova TYM CATEGORY NAKUPNI PROCESV NA- TRENDY STAVEBNICTVI: TRI PISMENA, KTERA LIGA MISTRU
oaderuje: Ilvana Ondruchova T = 4 o e = T
! MANAGEMENT STROJICH, KTERE MAME V PROCUREMENTU USPESNE POSTUPY ZNAMENA]JI BUDOUC- . o
Dramaturg: Tomas Veit Dramaturg: Peter Majtan Dramaturg: Petra Vrbova, Dramaturg: Ondrej Jombik Dramaturg: Jan Hirsch NOST - ESG Dramaturg: Leona Gergelova Dramaturg: Ondrej Curilla Dramaturg: Piotr Kaliriski
Zdenék Pytlicek Matéj Latal Steigrova, Adéla Havlova
1.1 EKONOMIKAV NAKUPU 449950 2.1 ORGANIZACNI DESIGN 3.1 CATEGORY MANAGE- 4.1 MS OFFICE 365 5.1 PERANGUSTA 6.1 USPESNY PRIKLAD 7.1 KOMPLEXNi UVOD DO 8.1 DOPAD NA UDRZITELNOST 9.1 VERTICALLIMITS . 10.1 KOUZLO USPESNEHO
Miroslav Singer - Generali CEE A KLICOVE KOMPETENCE MENT PRAKTICKY - JEDNOTLIVE NASTROJE, - SAAS PROCUREMENT POKROKOVEHO TENDRU PROBLEMATIKY ESG Petr Dovolil - Ceskd podnikatelskd rada - IN-HOUSE ZADAVANI . NAKUPU V BANKOV-
Radek Spicar - Svaz primysiu a dopravy Tomds Vet - Asahi ] A PRITAZLIVE APLIKACE A JEJICH PERFORMANCE VE STAVEBNICTVI specialista - Deloitte pro udritelny rozvoj ‘s’gc';‘LEUB&'-‘{(‘:’ERT'KA'-N' NICTVi
Leona Gergelovd Steigrovd - MMR CR Peter Majtdn - MOL Group VYUZITI MANAGEMENT Vyznamné tspory, minimaln{vicepréce, Jan Doubal - NAKIT specialista - mBank
Lubos Libiak - Cirtuo aplikace udrJitelnosti. Matus Holubkovié - Havel & Partners
9:50-10:30 2.2 KLICOVE INDIKATORY 3.2 JAK STAVET CATEGORY 4.2 TVORBA NAKUPNICH STRA- 5.2 SCOUTBEE Marcel Bogda - ESET 7.2 USPESNA INTEGRACEESG 8.2 DIGITALIZACE ATECHNO- 9.2 SIMPLY CLEVER 10.2 DIGITALNi TRANSFOR-
VYKONU STRATEGY TEGIi & RISK MANAGEMENT - Al SUPPLIER Martin Lazovy - ESET DO NAKUPNI STRATEGIE LOGIE VE STAVEBNICTVi - SMART PRISTUP MACE
1.2 VYUZITi CHAT GPT Martin Zelinka - Siemens Energy Martin Pokorny - Siemens Energy RELATIONSHIP Leos Vrzalik - Asahi Leona Gergelovd Steigerovd - MMR CR ﬁACETYJOREENAKUPNl specialista - Orange
& COPILOT V NAKUPU Barbora Pohankovd - Plzerisky Prazdroj MOL Group - category manager MANAGEMENT Martina Selejovd - AVZ AT Pjraiskd vodohospoddrskd
Resito il ~ Gaguanas Matus Holubkovic - Havel & Partners
el (it = G 10:30-11:10 2.3 MENTALNI ZDRAVI 3.3 PRIPADOVA STUDIE: 4.3 PLANOVANI NAKUPNICH 5.3 SCALUE ) 7.3 ESG Z POHLEDU BUSI- 8.3 PLANOVACI SMLOUVY 9.3 BEST VALUE APPROACH  10.3 SYNERGIE S DODAVATELI
& WORK LIFE BALANCE ZMENA STRATEGIE AKTIVIT & DATA MAN- - AUTOMATIZOVANA NESSU A STATU David Dvofgk - MMRCR BEZ KOMPROMISU specialista - Tauron
S e B O Mikotaj Kuc - ASAHI AGEMENT USE CASE ANALYTIKA Petr Dovolii - Ceskd podnikatelskd rada Zbynék Mikilk - Liberecky kroj Josef Hiavicka - Havel & Partners Mikotaj Kuc - Asahi
- Priestor pre zmenu MOL Group - category manager pro udrzZitelny rozvoj specialista - Sprdva Zeleznic
specialista - MMR CR
1.3 CHYBY V NAKUPU
JiFt RéZariski - Penta Hospital 11:10-11:30 ﬁ COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK & COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK ﬁ; COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK ﬁ COFFEE BREAK & COFFEE BREAK & COFFEE BREAK
Katerina Koldckovd - OTIDEA
NAKUP V SUKNICH RISK MANAGEMENT POKRACUJEME ; INOVATIVNI COST DRIVERS ESG DATA & REPORTING NA TEPU DOBY
V NAKUPNICH KROCICH TECHNOLOGIE V PRAXI ;
Dramaturg: Tomas Veit, Dramaturg: Peter Majtan Dramaturg: Petra Vrbova, Dramaturg: Ondrej Jombik Dramaturg: Jan Hirsch e nVI Z I Dramaturg: Leona Gergelova Dramaturg: Ondrej Curilla Dramaturg: Piotr Kalifski
Zden&k Mikes Zdeng&k Pytlitek Matégj Latal an18M Company Steigrova, Adéla Havlova
1.4 (DE)CENTRALIZOVAT? 11:30-12:10 2.4 TRIPILIRE MODERNIHO 3.4 PRIPADOVA STUDIE: 4.4 PROZKUM TRHU 5.4 SPISUM 6.2 ANALYZA NAKLADO- 7.4 RELEVANCE INFORMACi 8.4 DNSA HODNOCENi KVA- 9.4 FVE UDRZITELNE 10.4 MODERNI NAKUP

- NOVE TRENDY
Michal Kristiridk - Amazon
Jaroslav Lexa - UVO
Martin Kapler - Kofola

NAKUPU

Martina Kaprdlovd - U. S. Steel
Marcela Tur¢anovd - APUeN SK

VENDOR LOCK-IN

Milo$ Qlejnik - ESET
Pavel Cech - Sedlakova Legal

& REALIZACE NAKUPNIi
AKTIVITY

- SPISOVA SLUZBA NOVE

GENERACE

1.5 START-UPY .
-VYBERZ HROZNU
experti - Sedlakova Legal

12:10-12:50

2.5 SKRYTE HEROES

Martina Balounovd - Novartis
Bibidna Perdtovd - U. S. Steel

3.5 ESG RIZIKA

Alexandra Major - MOL Group
Dominika Zwirbla-Kalman

- PORRS.A.

Leo$ Vrzalik - ASAHI

4.5 TRANSAKCNi PROCES

& UZAVRENi SMLOUVY

5.5 GREENOMETER °
- UHLIKOVY STOPAR

- o
VYCH FAKTORU

Fragmentace a strategie fizeni nakladu,
udrZitelnost a inovace v ndkladovém
managementu.

Peter Cambdl - Slovenské elektrdrne

6.3 TRENDY V NAKUPU ENER-
GII PRO CELOU SKUPINU
Lenka Vinklerovd - CITIC Europe Holdings

ADUVERYHODNOST DAT

zdstupce - Veolia

LITY - BODY SHOPPING
Branislav Hudec - UVO

Jifi Simon - MMR CR

expert - Ndrodni rozvojovd banka

ENERGIE
specialista - Jabloneckd energetickd
Petr Oplustil - Havel & Partners

tukasz Mazurowski - PROFITIA
tukasz Ostrowski - Allegro

7.5 NA CO BANKY HLEDI
V RAMCI SCORINGU_
/ TYKA SE TO NAS VSECH

expert bankovniho sektoru

8.5 INOVATIVNI VYUZITi

METODY OPEN HOUSE VE
VEREJNYCH ZAKAZKACH
Zlep3enitransparentnosti a efektivity.
Filip Hdjek - TSK

9.5

DNS A NAKUP LIDSKE _
PRACE ZE ZNEVYHODNE-
NYCH SKUPIN

Simona Galouskovd - RSD
Libor Novdk - Havel & Partners

10.5 BUDOUCNOST NAKUPU

Adam Bernacki - algorytmia Sprzedazy
Marcin Zborowski - Thule Group

12:50-1330 2.6 ZENY V NAKUPU 3.6 KVALITNI DATA PRO 4.6 REPORTING . 5.6 MAMAAI 7.6 ROZSAH A HLOUBKAESG 8.6 AGILNiZADAVANIVZVIT 9.6 SOUTEZ O NAVRH 10.6 PROCUREMENT
Diana Rddl Rogerovad RIZENI RIZIK & OPTIMALIZACE PROCESU - CHYTRY AGENT REPORTINGU Diana Rdi Rogerovd - Behind Invetions specialista - Sprava seleznic AVENGERS
_Dafealgbu,clllfgallﬂfwd Petr Musil - Dun & Bradstreet K VASIM SLUZBAM Pavel Borner - IBM Ondrejjecny - MMR CR joas,:j{SIa‘;ii‘:an—?-y:v;l &a:’Zrme?sr ners Diana Najtkowska-Sapryk - ProcureMe
- Ministerstvo obrany SR Pavel Odstrcil - Skoda Auto
= Karolina Chudd - ExxonMobil
1.6 KVALITAV NAKUPU
o Sova - Letité Praha 13301430  [@®| LUNCHTIME f®| LuncHTIME t®| LuncHTIME f®| LuncHTIVE @ LuncH TIME @ LuncH TIvE t®| LuncHTIME t®| LuncHTIME f®| LuncHTIME
Martin Vyklicky - VUT Brno
PRIBEHY VLIV GEOPOLITIKY TRENDY EFEKTIVNiI NASTROJE NAKLADY ZIVOTNIHO ESG LIFE CYCLE ATRAKTIVNI NAKUP
USPESNYCH ZEN NA PROCUREMENT A BUDOUCNOST Al PRO MANAZERY CYKLU ASSESMENT GUIDE B
Dramaturg: Tomas Veit, Dramaturg: Peter Majtén Dramaturg: Jaromir Sponar Dramaturg: Ondrej Jombik Dramaturg: Jan Hirsch Dramaturg: Leona Gergelova Dramaturg: Ondrej Curilla Dramaturg: Piotr Kalifiski
Zdenék Mikes Matéj Latal Sz Steigrova, Adéla Havlova
1S
1.7 MISTRI VYJEDNAVANI 14:30-15:10 2.7 VULE BEZ HRANIC 3.7 HROZBY & PRILEZITOSTI 4.7 VELKEFINALEOCIMA 5.7 FLOWBOX } 6.3 TCO&LCCUVSECH 7.7 ENVIROMENTALNI 8.7 JASNY CiL - SPOLUPRACE 9.7 DESIGN TO BUILD 10.7 ZMENA JAKO
Martin Zelinka - Siemens Energy - kdyzselimitjctokolnost stane hnacim GEOPOLITICKE SITUACE HVEZDY Al - POKROCILY SYSTEM PRO TENDRU, KDE TO DAVA DOPAD DOPRAVNICH Modely spolupréce, jak hodnotit miru - LIBENSKY MOST PARADIGMA
[ =t e T i S PRO PROCUREMENT VyuitiAlv procurementu revoluén trans- RIZENi A OPTIMALIZACI SMYSL PROSTREDKU A OBALO- e i i o, Josef Richtr - TSK Dominika Zwirbla-Kalman - PORR S.A.
Tomds Burda - NegotiCON SRR Cina, Rusko, Ukrajina, Tchaj-wan, formuge zpUsoby identifikace dodavateld, SPOTREBY ENERGIE Sven Schirmer VYCH MATERIALU (SR R DB E
Rudé mofe optikou Vladimira Baara a“‘;?ma"zace ”i'fuf’?"d’, kPIF%CFSL' aopti- - OBB - OSTERREICHISCHE BUNDESBAHNEN LeoZ Vrzalfk - Asahi
E Jednaz nejvétsich osobnosti geopolitiky, ma |za,c<=:transa cmcv na. act el Ciloelo/tle
15:10-15:50 2.8 BOHYNE EMPATIE ' Jaromir $ponar - Konica Minolta 5.8 SEMANTIC VISION 8.8 CASE STUDY 9.8 ODVAHOU K POKROKU 10.8 OKIEM KUPCA

Jak nejstarsiviidcovska vlastnost lidstva
méni nas svét

Mimi Nicklin - FREEDM & Empathy
Everywhere

VLADIMIR BAAR o kritickych trzich
ajejich vlivu na business.

Vladimir Baar - Ostravskd univerzita

Zdenék Pytlicek - GasNet

- MODERNI{ TECHNIKY
ZPRACOVANI
PRIROZENEHO JAZYKA
K AUTOMATICKEMU
VYHODNOCOVANI DAT

FSA & GRAND PRIX

Galavecer spojeny se slavnostnim udélovanim cen osobnostem firemniho nakupu a verejnych zakazek

a ocenéni inovativnich, inspirativnich nebo trendovych napadd uvedenych do nakupni praxe.

7.8 VELKE FINALE:
TRENDY ESG
Krzysztof Izdebski - World bank

- BEST PRACTICE

Zména programu vyhrazena.

Ondrej Curilla - Havel & Partners

Jacek Jarmuszczak

- OperaPro Procurement Consultancy
Adam Bernacki

- algorytmia Sprzedazy

tukasz Jedraszkiewicz - TAURON Cieplo
Marcin Zborowski - Thule

Uvedeni pfednasejici jsou zatim pfedmétem jednani.
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Kralovna drdolt
Svérte se do rukou nasi filmové maskérky.
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Dramaturg: Alena Sevéikova

1.8 OKIEM KUPCA:

6.4 Al JAKO HRACKA NEBO

NASTROJ?
Zefektivnéni firemniho nakupu
pomoci umélé inteligence.

-Uvod do Al: Definice a zakladni prin-
cipy v kontextu firemniho ndkupu

- Pfipadové studie: Priklady Gspé&sné
integrace Al v ndkupnich procesech

- Nastroje Al pro nakupni manazery:
Piehled dostupnych nastroju a jejich
vyuziti

- Integrace Al do stavajiciho systému:
Krok za krokem

- Méfeni ispéchu: Jak vyhodnotit pFi-
nosy Al pro firemni nakup

Wb COFFEE BREAK

KOMUNIKACE S Al

7.9 ZASADNI VYZVY A PRIN-
CIPY KYBERBEZPECNOSTI:
Provérené postupy, jak ochranit
tendry v digitaInim véku
Tomds Verner - T-mobile

8.9 FIDIC _
- PRILEZITOSTI A RIZIKA

Marcela Kariovd - Rowan Legal

9.9 TRIBRATRIANEB PRI
PREDSTAVENI INVESTIC-
NiCH ZAMERU
- SPOJTE SiLY

Martin Vyklicky - VUT Brno
Jakub Vdria - IMK
Martin Hada$ - MUNI Brno

10.9 PROPBACOVAN? ESHOP
NA NAKUP POTRAVIN

Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova
Daniela Slovdkovd
- Univerzita Karlova

7.10 DATOVA OLYMPIADA:
Mistrovstvi v odhalovani rizik a maxi-
malni vyuZiti ndkupnich pfilezitosti ve
VZ s Datlabem
Jifi Skuhrovec - Datlab

Wb COFFEE BREAK

INFORMACNI
REVOLUCE

8.10 KOMPLEXITA SMLUV-
NiCH PODMINEK A NA
CO DAT POZOR
Miroslav Knob - OTIDEA LEGAL

Wb COFFEE BREAK

Dramaturg: Marek Smid

9.10 ZKUSENOSTI,
REALIZACE, BENEFITY

Martin Vyklicky - VUT Brno
Jakub Vdria - JMK
Martin Hada$ - MUNI Brno

Wb COFFEE BREAK

Dramaturg: Martin Vyklicky

1010 PRIPADOVA STUDIE NA
VYUZITi DNS A KATA-
LOGU

Martin Dufala - UNIBA
Nada Vordcovd - MUNI Brno
Ondrej Kuruc - Min. dopravy SR

Wb COFFEE BREAK

Dramaturg: Alena Sevéikova

6.5 JAK ,MLUVIT” S UMELOU
INTELIGENCI PRO LEPS{_
NAKUPNI ROZHODNUTI

- Jazyk Al: Jak formulovat pozadavky
pro efektivni interakci

- Uceni se s Al: Adaptace Al na firemnf
procesy a specifika

- Vyzvy v komunikaci s Al: Jak pFekonat
bariéry a dosdhnout plynulosti

- Interaktivni ukazka: Pfiklady, Use
case z praxe

f®| LuncHTIVE

NEVIDITELNA RIZIKA

711 INFORMACE NAD ZLATO
Nejlepsi kreditni informace na trhu
i agilni globalni pfistup od Coface
Marko Lozo - Coface

8.11 PRAKTICKY VYKLAD,
PRAVIDEL PRO ZADA-,
VANI VZ Y DOTOVANYCH
PROJEKTU

Katerina Koldckovd - OTIDEA LEGAL

9.11 DVA PRISTUPY, JEDEN
CiL - KVALITA

Michal Garaj - Mesto Bratislava
Martin Vyklicky - VUT

10.11 ROZBOR NEJAKTUALNE])-
SICH LEGISLATIVNICH
ROZHODNUTI

Jaroslav Lexa & Lubomir Kubicka - UVO
Jan Zahdlka - Zahdlka Consulting

7.12 ROBOTIZACE _
DOSTUPNA VSEM

Aneb jak uetfit pti nékterych tikonech
aZ100% casu s Automation Dock.
Zdenék Kabdtek - Automation Dock
Hana Suskovd - AL INVEST Bridlicnd

8.12 NEJCASTENSJ
POCHYBENI
Typicka sporna zjisténi kontrol-
nich organ(.
Marek Zelenka - OZiveni
Jifi Skuhrovec - Datlab

9.12 BIM .
-ZAOSTRENO NA

KONECNE PRINOSY

1012 PREZKUM A REVIZE

Adéla Havlovd - MMR CR
Jaroslav Lexa - UVO

713 SIMBA: LVi KRAL
DIGITALNIHO NAKUPU

Zjednoduseni P2P pro malé a stfedni
organizace.
Filip Saska - Deloitte

f®| LuncHTIME

INOVACE
V PROCUREMENTU

8.13 FINANCNI KOREKCE
U DOTOVANYCH
ZAKAZEK

Marek Smid - Grand Oak
Pavel Zuska - OTIDEA LEGAL

f®| LuncHTIME

Dramaturg: Marek Smid

PREDBEZNE TRZNI
KONZULTACE
- BEST PRACTICE

Marcela Turéanovd - APUeN SK
Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova

9.13

f®| LuncHTIVE

Dramaturg: Martin Vyklicky

10.13 NEJVETSI NEPRITEL
ZADAVATELE?
Je sam zadavatel.
Mojmir Florian - UQHS
Markéta Dlouhd - UOHS

t®| LuncH TIME

Dramaturg: Alena Sevéikova

Q 9:50-10:30 2.9 VNITRNIPOCITY, EMOCE, 3.9 VYHODY A NEVY- 4.9 ZAVISLOST NA DODA- 5.9 PROJEKT1
SKOLA HROU REAKCE, VNIMANI, INTER- HODY CENTRALIZACE VATELI
Jacek Jarmuszczak PRETACE, REC TELA A DECENTRALIZACE Michal Garaj - Mesto Bratislava,
; uok%;ggy’g; Procurement Consultancy LOGIKA VS. RYCHLOST NAKUPU Jacek jarmuszczak
—TAUROW Cieplo MYSLENI Jana Dubcovd - CNPK ; 3{/;2;‘7’;‘; :S’Z ocurement Copuiancy
A specialista - Amazon - TAUROeN Cieplo
1.9 TOP START-UPY 10:30-11:10 2.10 TYPY OSOBNOSTI VS. 3.10 PRAKTICKE PRIKLADY: ~ 4.10 PODCENENi PARAMETRU 5.10 PROJEKT 2
- VYBER Z HROZNU ZPUSOB KOMUNIKACE GLOBALNI VS. LOKALNI Véclav Slapka - $koda Auto
Ondrej fombik - Z5E A VYJEDNAVANI, VZORCE UROVEN
Wteieg) Liial) = el CHOVANI Uwe Flach - Bundesbeschaffung Austria
psycholog specialista - Amazon
1.10 ENVIROMENTALNI
DOPAD DOPRAVNICH 11:10-11:30 ﬁ COFFEE BREAK ﬁ) COFFEE BREAK & COFFEE BREAK & COFFEE BREAK
PROSTREDKU A OBALO- = < . <
VYCH MATERIALU ZIVOT VYJEDNAVACE DOPADY CENTRALIZACE CHYBY, O KTERYCH START-UPY NA BAZI Al
Leos Vrzalik - Asahi ) A DECENTRALIZACE SE NEMLUVI
(et sl (. i b Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifiak Dramaturg: Jifi R6Zariski
rada pro udrZitelny rozvoj Martin Pokorny
1.11 EMPATIE 11:30-12:10 211 VYJEDNAVANI 3.11 ODLISNOST POZADAVKU  4.11 BENEFIT, KTERY JE 5.11 PROJEKT 1
V LEADERSHIPU Taktiky a ddvod jejich pouZiti. Vliv na organizaéni strukturu. NAKONEC ZTRATA
Mimi Nicklin Martin Pokorny - Siemens Energy Ondrej Jombik - ZSE Pelmel pib&ha nékolika firem
- FREEDM & Empathy Everywhere Tomds Burda - NegotiCON Michal Kristiridk - Amazon s poucenim.
1210-1250 212 NECHTENA DOHODA 3.12 ZMENA PROCESU 4.12 NEDOSTATECNY ODHAD  5.12 PROJEKT 2
Jak se ji vyhnout. A NASTRO]U LIMITU VLASTNIHO
~ < Martin Zelinka - Siemens Energy Milog Olejnik - ESET TYMU
1.12 ZENY V NAKUPU ik - Negot! lites5 @)
Ddsa Obuch-Paldkovd S D = ey specialistagAmazon Pelmel pribéhti nékolika firem
- Min_fsterstva,obrqny SR s poucenim.
Martina Kaprdlovd - U.S. Steel 1250-1330 213 ELEKTRONICKATUZKA  3.13 VLIV NA DODAVATEL- 413 CHYBYVPRISTUPU  5.13 PROJEKT 3
Videorqzbor: taktiky‘a rozpoznani SKE VZTAHY VYUZITI TECHNOLOGII
strategie a cild prostisrany. P . R -
1 > o Tomds Veit - Asahi Pelmel pfibéhl nékolika firem
tym vyjedndvaci s poucenim.
1.13 BUDOUCNOST Al
V NAKUPU 13301430  [® LUNCHTIME f®| LuncHTIME f®| LuncHTIME f®| LuncHTIME
Jaromir Sponar - Konica Minolta - ~
Petra Vrbovd - GasNet KDO S KOHO EKONOMIKA ZTRATA KYTICKY HI-TECH START-UP
V NAKUPU
Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifnak Dramaturg: Jifi R6Zanski
Martin Pokorny
1.14 VLIV GEOPOLITIKY NA 14:30-15:30  2.14 JAK S ELEGANCi DOSAH-  3.14 VYHLEDY NA 4.14 CHYBY, KTERE MUZoU 5.14 PROJEKT 1

PROCUREMENT

Vladimir Baar - Ostravskd univerzita
Peter Majtdn - MOL Group

Tomds Veit - Asahi

NOUT CiLE V KONFLIKTU

tym vyjedndvaci

NOVE TRHY,

NAHRADA ZA CiNU,
EURO 7,EKONOMICKA
PREDPOVED Z POHLEDU
FINANCNICH INSTITUCI
A PREDIKCE PRO
NAKUPNI SVET

Miroslav Singer - Generali CEE

STAT REPUTACI
Pelmel pfibéhl nékolika firem
s poucenim.

NAKUPNI| REGATA

Dlouha kava
NETWORKING MEETING

Zavérecné setkani u kulatych stoll s osobnostmi festivalu, spikry, dokumentaristy, fotografy, filmari a cleny Think tanku PROCUREMENT BOARD.

6.6 CO Al NERIKA/JAKTO
OVLIVNUJE FIREMNI
NAKUPY CHYBY A ZKRES-
LENi Al: ROZPOZNANI
A MINIMALIZACE RIZIK

- Transparency Al: Jak pochopit a inter-
pretovat rozhodovaci procesy Al

- Pravni a etické aspekty vyuzivani Al
v nakupu

- Strategie mitigace rizik: Plan pro
zvladnuti potencialnich problému

- DeepFake attacks

714 0D IMPLEMENTACE INO-
VACI KLEGOLANDU
Lubos Maly - LEGO

715 OZVENY BUDUCNOSTI
NAKUPU
Al jednoduse, lidsky a prehledné
v contract managementu a work-
flow se Cequence

Rasto Koval - Cequence
Jana Dubcovd - CNPK

Na ¢tvrtecni odborny program bude opét navazovat
tymové vodéacka souté? na divoké Ostravici NAKUPNI REGATA.
PFibalte plavky, boty do vody a energetické tycinky.

PFihlasky uz prijimame.

8.14 VENDOR LOCK-IN
/SLA BEZ CHYBY /
JAK SPRAVNE CisT
NABIDKY

Pavel Cech - Sedlakova Legal
Marek Griga - Jump Soft
specialista - IBM

9.14 TCO NA NI’-'\KUP AUTO-
MOBILOVE FLOTILY

Martin Rajman - Ceskd televize

10.14 AUTOMOBILOVY SERVIS
S VYUZITIM E-KATA-
LOGU

Martin BorZik
- Automobilové opravovne
Min. vnitra SR

10.155V SMLUVNICH POKUT:
MATE SMLUVN{
POKUTY? A MOHL BYCH
JEVIDET?

Jan Zahdlka - Zahdlka Consulting

Zména programu vyhrazena. Uvedeni pfednasejici jsou zatim predmétem jednani.



