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1.1 EKONOMIKA
V NAKUPU
Miroslav Singer
Radek Spicar

1.2 UMELA
INTELIGENCE

Jaromir Sponar

1.3HVEZDY VE
VYJEDNAVANI

1.4 ZENY V NAKUPU

1.5 CATEGORY
MANAGEMENT

1.6 RISK
MANAGEMENT

1.7 CHAT GPT
& COPILOT
Peter Banda - Cequence,
Rasto Koval - Cequence

9:10-9:50

9:50-10:30

10:30-11:10

11:10-11:30

11:30-12:10

12:10-12:50

12:50-13:30

13:30-14:30

14:30-15:10

15:10-15:50
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Dramaturg: Tomas Veit

2.1 ORGANIZACNI DESIGN
AKLICOVE KOMPETENCE

Tomds Veit - Asahi
Leona Gergelovd Steigrovd - MMR

2.2 KLICOVE INDIKATORY
VYKONU

Martin Zelinka - Siemens Energy
Barbora Pohankovd
- Plzerisky Prazdroj

2.3 MENTALNI ZDRAVI &
WORK LIFE BALANCE

Marcela Turéanovd - APUeN SK
Marek Smid - Grand Oak

NAKUP V SUKNIiCH

Dramaturg: Tomas Veit,
Zdenék Mikes

2.4 TRIPILIRE MODERNIHO
NAKUPU

Martina Kaprdlovd - U. S. Steel

2.5 SKRYTE HEROES

Martina Balounovd - Novartis
Bibidna Perdtovd - U. S. Steel

2.6 ZENY V NAKUPU

Dasa Obuch Palakovd

- Ministerstvo obrany SR
Karolina Chudd - ExxonMobil
Zuzana Svidrnochovd - Tatra

LUNCH TIME
PRIBEHY USPESNYCH
ZEN
Dramaturg: Tomas Veit,

Zdenék Mikes

2.7 VOLE BEZ HRANIC
- kdyz se limitujici okolnost stane hnacim
motorem

Nela Dopanovd

2.8 USPECH JE NAKAZLIVY
Hana Souckovd - SAP
Jana Lvovd - Mastercard
Tatdna le Moigne - Google

CATEGORY
MANAGEMENT

Dramaturg: Peter Majtan

3.1 CATEGORY MANAGE-
MENT PRAKTICKY

A PRITAZLIVE
Peter Majtdn - MOL Group
Lubos Libiak - Cirtuo

3.2 JAK STAVET CATEGORY
STRATEGY

Martin Pokorny - Siemens Energy
MOL Group - category manager

3.3 PRIPADOVA STUDIE:
ZMENA STRATEGIE

RISK MANAGEMENT

Dramaturg: Peter Majtan

3.4 PRIPADOVA STUDIE:
VENDOR LOCK-IN

Milo$ Qlejnik - ESET,
Pavel Cech - Sedldkovd Legal

3.5 ESG RIZIKA

Alexandra Major - MOL Group
Dominika Zwirbla-Kalman
- PORR Poland

3.6 KVALITNi DATA PRO
RIZENI RIZIK
Petr Musil - Dun & Bradstreet

LUNCH TIME

VLIV GEOPOLITIKY
NA PROCUREMENT

Dramaturg: Peter Majtan

3.7 HROZBY GEOPOLITIC-
KEHO TRENI NA PRO EKO-

NOMIKU A BUSINESS
- Cina, Rusko, Ukrajina, Tchaj-Wan
Vladimir Baar - Ostravskd univerzita

3.8 PRILEZITOSTI GEOPOLI-
TICKE SITUACE PRO PRO-
CUREMENT

- kde, jak a na co si nechavat
zpracovat analyzy a reporty

Michael Romancov - UK
Peter Majtdn - MOL Group
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IKONICA MINOLTA

MAME TO
A NEVIME O TOM

Dramaturg: Petra Vrbova,
Zdenék Pytlicek

4.1 MS OFFICE 365 - JEDNOT-
LIVE NASTROJE, APLI-
KACE A JEJICH VYUZITI

4.2 PLANOVANI A RIiZENi
NAKUPNICH AKTIVIT

4.3 REPORTING A ANALYZY

Jacek Jarmuszczak
- OperaPro Procurement Consultancy

CHCEME VEDET

VICE

Dramaturg: Petra Vrbova,
Zdenék Pytlicek

4.4 NASTAVEN{ PROCESU
PRO IMPLEMENTACI
UMELE INTELIGENCE

4.5 PRACE S DOSTUPNOU
AI'NA INDIVIDUALNI
UROVNI

4.6 Al JAKO TYMOVY HRAC

LUNCH TIME

UMELA
INTELIGENCE

Dramaturg: Jaromir Sponar

4.7 AIKHODNOCENIRIZIK DODA-
VATELU, KONTROLE DODRZO-
VANI PREDPISU A UDRZOVANI
AUDITNICH STOP

Jaromir Sponar - Konica Minolta

4.8 PLANOVANI s Al
RIZENYMI NAHLEDY

Vernisaz vystavy SPOLU

Vystava vytvarnych praci nakupcd, zakazkard, tymu PROEBIZ a Sirokého okruhu jejich spolupracovnikd a rodinnych prislusnikd.
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a dalsi vytvarné realizace. Vystava béZi po celou dobu trvani festivalu.
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TRENDY
V PROCUREMENTU

Dramaturg: Jan Balatka

5.1 PERANGUSTA
- SAAS PROCUREMENT
PERFORMANCE
MANAGEMENT

5.2 SCOUTBEE
- Al SUPPLIER
RELATIONSHIP
MANAGEMENT

5.3 SCALUE GMBH ;
- AUTOMATIZOVANA USE
CASE ANALYTIKA

INOVATIVNI
TECHNOLOGIE V PRAXI

Dramaturg: Jan Balatka

5.4 ACTUM DIGITAL
- PODPORA BUSINESSU
A DAT

5.5 MAMAAIEVA
- A1JAKO ELEN TYMU

5.6 SPACEFITY
- AIROZVRZENI PRACOV-
NIHO PROSTORU

LUNCH TIME

EFEKTIVNi NASTROJE
PRO MANAZERY

Dramaturg: Jan Balatka

5.7 FLOWBOX
- POKROCILY SYSTEM
PRO RIiZENI
A OPTIMALIZACI SPO-
TREBY ENERGIE

5.8 SEMANTIC VISION
- MODERNI TECHNIKY
ZPRACOVANI
PRIROZENEHO JAZYKA
K AUTOMATICKEMU
VYHODNOCOVANI DAT

FSA & GRAND PRIX

Galavecer spojeny se slavnostnim udélovanim cen osobnostem firemniho nakupu a verejnych zakazek
a ocenéniinovativnich, inspirativnich nebo trendovych napadt uvedenych do nakupni praxe.

Béh s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial
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COST DRIVER

Dramaturg: Jan Hirsch

6.1 ANALYZA NAKLADO-
VYCH FAKTORU,

FRAGMENTACE A STRATE-
GIE RIZENi NAKLADU,

UDRiITEL’NOSTA INO-
VACE V NAKLADOVEM
MANAGEMENTU

STAVEBNICTVI
USPESNE POSTUPY

Dramaturg: Jan Hirsch

6.2 SROVNANI DVOU
USPESNYCH PRi-
KLADU TENDRU VE
STAVEBNICTVi

VYZNAMNE USPORY,
MINIMALNI VICE-
PRACE, APLIKACE
UDRZITELNOSTI

LUNCH TIME
VENDOR LOCK-IN

Dramaturg: Jan Hirsch

6.3 IDENTIFIKACE
A DUSLEDKY VENDOR
LOCK-IN,

STRATEGIE A NASTROJE
PRO PREKONANI
VENDOR LOCK-IN

Milos Olejnik - ESET

| EE—— —— peloitte. !

ESG

7.1 ENVIRONMENTALNI
ASPEKTY,

SOCIALNi ASPEKTY,

TRANSPARENTNOST
A ODPOVEDNOST

ESG REPORTING

7.2 RELEVANCE INFORMACI,
DUVERYHODNOST DAT,

ROZSAH A HLOUBKA
REPORTU,

CONTINUOUS
IMPROVEMENT

LUNCH TIME

ESG LIFE CYCLE
ASSESMENT GUIDE

7.3 STRATEGIE, PgDMiNKY,
ROZVQJ, UDRZITELNOST,

KONTEXT A TRENDY

Kralovna drdold
Svérte se do rukou nasf filmové maskérky.
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Dramaturg: Leona Gergelova
Steigrova, Adéla Havlova

8.1 DOPAD NA
UDRZITELNOST

8.2 DIGITALIZACE ATECHNO-
LOGIE VE STAVEBNICTVI

8.3 PLANOVACIi SMLOUVY

Dramaturg: Leona Gergelova
Steigrova, Adéla Havlova

8.4 DNS - BODY SHOPPING

8.5 OPEN HOUSE

8.6 AGILNIi ZADAVANI VZ

Dramaturg: Leona Gergelova
Steigrova, Adéla Havlova

8.7 JASNY CiL
- EKONOMICKY,
ENVIRONMENTALNI,
TECHNOLOGICKY

8.8 CASE STUDY
- BEST PRACTICE

Dramaturg: Ondrej Curilla

9.1 VERTICALLIMITS
- IN-HOUSE ZADAVANI
VZ NEBOLI VERTIKALNI
SPOLUPRACE

9.2 SIMPLY CLEVER
- SMART PRISTUP A
CHYTRE NAKUPNI
NASTROJE

9.3 BEST VALUE APPROACH
BEZ KOMPROMISU

Dramaturg: Ondrej Curilla

9.4 ROZBOR NEJAKTUALNE]J-
SiCH LEGISLATIVNICH
ROZHODNUTI

9.5 PREZKUM, REVIZE

9.6 DALSi PRAMENY PRAVA
VEREJNYCH ZAKAZEK
VEU

Dramaturg: Ondrej Curilla

9.7 IDENTIFIKACE A OME-
ZENI KOLUZE VE VEREJ-
NYCH ZAKAZKACH

9.8 POSTUPY PRI ODHALENI
KARTELU
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ROZDILY VE
STANDARTECH _
V NAKUPU V EVROPE

Dramaturg: Piotr Matysik

10.1 PREHLED O RUZNO-
RODOSTI NAKUPNICH
STANDARDU A PRAXI
V RAMCI EVROPSKYCH
ZEMI, ZAHRNUJICi
LEGISLATIVNI A KUL-
TURNI ROZDILY, KTERE
FORMUJi LOKALNI PRi-
STUPY K NAKUPU

TRENDY A INSPIRACE
ZE SVETA

Dramaturg: Piotr Matysik

10.2 NEJNOVE)Si GLOBALNI
TRENDY V NAKUPU A
INSPIRUJIiCi PRIKLADY
ZRUZNYCH CASTI
SVETA, KTERE UKAZUJi,
JAK SE OBORY PRO-
CUREMENTU VYVIJEJi
A ADAPTUJi NA SOU-
CASNE VYZVY

LUNCH TIME

BUDOUCNOST
PROCUREMENTU

Dramaturg: Piotr Matysik

10.3 PROGNOZY A PREDPO-
VEDI 0 BUDOUCICH
SMERECH V OBLASTI
PROCUREMENTU,
VCETNE VLIVU TECHNO-
LOGICKYCH INOVACI,
UDRZITELNYCH STRA-
TEGI A NOVE SE FOR-
MUJiCiCH OBCHODNICH
MODELU

Zména programu vyhrazena. Uvedeni prednasejici jsou zatim pfedmétem jednani.
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B&h s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

Kralovna drdolt
Svérte se do rukou nasi filmové maskérky.

==
b EE Em

N
b St om

==
b EE Em

| S

==
e S Em

I BN SIEMENS N E— N I BN . o M e
GNEreY amazon

| S

GRANDOOAK

ROZMANITOST CENTRALIZACE NEFUNGUJICi SNATKY DOSTUPNE INOVACE  KLiCOVA PRAVIDLA VYSPELE NASTROJE PRIPRAVUJEME
OSOBNOSTI A DECENTRALIZACE PRO VYUZIVANI Al V PROCUREMNTU .
Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifnak Dramaturg: Marek Smid
MartniRekomny Dramaturg: Martin Vyklicky
1.8 DUSEVNI ZDRAVI 9:50-10:30 2.9 VNITRNIPOCITY, EMOCE, 3.9 VYHODY A NEVY- 4.9 ZAVISLOST NA DODA- 5.9 PROJEKT 1 6.4 JASNA PRAVIDLA PRO 7.4 UNIKATNI CATEGORY 8.9 FIDIC _ 9.9 TRIBRATRIANEBPRI _
ANEB STESTi REAKCE, VNiMANI, INTER- HODY CENTRALIZACE VATELI SPRAVNE NASAZENI, MANAGEMENT V CIRTUO - PRILEZITOSTI A RIZIKA PREDSTAVEN([ INVESTIC-
V PRACI PRETACE, REC TELA A DECENTRALIZACE Michal Garaj - Mésto Bratislava, VCETNE ETICKYCH NiCH ZAMERD SPOJTE
LOGIKA VS. RYCHLOST NAKUPU Jocekjarmuszczak A PRAVNICH ASPEKTO, siLy
MYSLENI i iy KVALITY DAT A INTE- Martin Vyklicky - vUT
psycholog - TAURON Cieplo GRAC,E S EXISTUJICIMI ﬁgﬁgnVZZZ;sJMZUNI
SYSTEMY -
1.9 UDRZITELNOST 10:30-11:10 2.10 TYPY OSOBNOSTI VS. 3.10 PRAKTICKE PRIKLADY:  4.10 PODCENENi PARAMETRU 5.10 PROJEKT 2 7.5 NEJNOVEJSI VYCHYTAVKY ~ 8.10 KOMPLEXITASMLUV-  9.10 ZKUSENOSTI,
ZPUSOB KOMUNIKACE GLOBALNI VS. LOKALNi SAPU NiCH PODMINEK A NA REALIZACE, BENEFITY
A VYJEDNAVANI, VZORCE UROVEN CO DAT POZOR Martin Vyklicky - VUT
CHOVANI Miroslav Knob - OTIDEA Jakub Vdria - JMK
g Martin Hadas$ - MUNI
1.10 DIGITALIZACE P
11:10-11:30
1.11 TOP START-UPY = = = = ——— -
ZIVOT VYJEDNAVACE DOPADY CENTRALIZACE CHYBY, O K]’ERYCH START-UPY NA BAZI Al JAK KOMUNIKOVAT INFORMACNI PRIPRAVUJEME
A DECENTRALIZACE SE NEMLUVI S Al REVOLUCE B
Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristifnak Dramaturg: Marek Smid Dramaturg: Martin Vyklicky
Martin Pokorny
1.12 GEOPOLITIKA o . . . : ; ; o .
11:30-1210  2.11 VYJEDNAVANI 3.11 ODLISNOST POZADAVKU 4.1 BENEFIT, KTERY JE 5.11 PROJEKT 1 6.5 EFEKTIVNi KOMUNIKACE 7.6 KOMPLEXN{i REPORTING  8.11 PRAKTICKY VYKLAD 9.11 DVA PRiSTUPY, JEDEN
- taktiky a divod jejich pouiti - vliv na organizagni strukturu NAKONEC ZTRATA S AI VYZADUJE JASNE A PREDIKCE S&P GLOBAL PRAVIDEL PRO ZADA- CiL - KVALITA
vyjednavac Matus Jurovych - NAFTA A STRUKTUROVANE | VANIVZ U DOTOVANYCH Michal Garaj - Mesto Bratislava
ZADAVAN{ POZADAVKU PROJEKTU Martin Vyklicky - vUT
1.13 MEGA TRENDS ADOTAZU, SDURAZEM
- BOSTON 1210-1250 2.12 PRACE S KONFLIKTEM,  3.12 ZMENA PROCESU 4.12 NEDOSTATECNY ODHAD  5.12 PROJEKT 2 NA SPRAVNE POCHOPENI 77 NADEASOVE DATABAZE  8.12 NEJEASTEJS] 9.12 BIM - ZAOSTRENO NA
CONSULTING - jak se vyhnout nechténé dohodé A NASTROJU LIMITU VLASTNIHO A INTERPRETACI POSKYT- D&B POCHYBENI KONECNE PRINOSY
GROUP vyjednavat TYMU NUTYCH INFORMACI Al - typicka sporna zjisténi kontrol- Zdenék Rudovsky - CVUT
SYSTEMEM nich organ
12:50-13:30  2.13 VIDEO UKAZKY 3.13 VLIV NA DODAVATEL- 4.13 CHYBY V PRISTUPU 5.13 PROJEKT 3 7.8 INFORMACNI BOMBAR- 8.13 FINANCNI KOREKCE 9.13 PREDBEZNE TRZNI
5 P A JEJICH ROZBOR SKE VZTAHY VYUZITI TECHNOLOGII DER DELOITTE U DOTOVANYCH KONZULTACE - BEST
1.14 NARODNI —tajkntiky a‘rozpoznénistrategie ZAKAZEK PRACTICE
STRATEGIE a C.I|L| protlvstrany Marek $mid - Grand Oak
Lyjedoaved Pavel Zuska - OTIDEA
13:30-14:30 LUNCH TIME LUNCH TIME LUNCH TIME LUNCH TIME LUNCH TIME LUNCH TIME LUNCH TIME
KDYZ JDE O ZIVOT EKONOMIKA ZTRATA KYTICKY HI-TECH START-UP RIZIKA A OMEZENI Al Al VPROCESU PRIPRAVUJEME
V NAKUPU CONTRACT .
Dramaturg: Martin Zelinka, Dramaturg: Michal Kristinak Dramaturg: Marek Smid Dramaturg: Martin Vyklicky
8 Martin Pokorny 8 MANAGMENTU 8 & y y
1430-1530 2.14 VYJEDNAVANIV KRIZO-  3.14 VYHLEDY NA NOVE 4.14 CHYBY, KTERE MUZOU 5.14 PROJEKT 1 6.6 PRIVYUZITi AIVPROCU- 7.9 ROBOTICKY POKROK 8.14 VENDOR LOCK-IN 9.14 LCC U VSECH VZ?
VYCH SITUACICH TRHY, NAHRADA STAT REPUTACI REMENTU JE NUTNE BYT CEQUENCE / SLA BEZ CHYBY / UMIME!
S UNOSCI, SEBEVRAHY, ZA CiNU, EURO_ _ S| VEDOM POTENCIAL- JAK SPRAVNE CiST Sven schirmer
V SITUACICH VYDIRANI 7,EKONOMICKA PRED- NiCH RIZIK, JAKO JSOU: NABIDKY - OEBB - Rakouské Zeleznice

APOD.
- situace, kdy neexistuje alternativa
a jak to aplikovat do businessu

POVED Z POHLEDU
FINANCNICH INSTITUCI
A PREDIKCE PRO
NAKUPNI SVET

Miroslav Singer

ZKRESLENI DAT, ZAvIS-
LOST NA TECHNOLOGII
A OMEZENI V OBLASTI
LIDSKEHO USUDKU

A KONTEXTUALNIHO
ROZHODOVANI

Marek Smid - Grand Oak
Marek Griga - Jump soft

Na ctvrtecni odborny program bude opét navazovat

tymovéa vodécka souté? na divoké Ostravici NAKUPNI REGATA.
PFibalte plavky, boty do vody a energetické tycinky.

PFihlasky uz pfijimame.

NAKUPNI REGATA

Dlouha kava
NETWORKING MEETING

Setkani u kulatych stoll s vybranymi inspirativnimi osobnostmi ze svéta mimo nakup a verejné zakazky.

Zména programu vyhrazena. Uvedeni prednasejici jsou zatim pfedmétem jednani.



