BF 2023 PROGRAM

UTERY 23. 5.

STREDA 24. 5.

Instituce

KONGRESOVY SAL / IMPERIAL

1.1 SVET SE STALE MENi
Pfivitani a oficialni zahajeni
Miroslav Knob - OTIDEA

9:00-9:10

T Cequence

1.2 5x RYCHLEJI

Jak zrychlit pracovni postupy
za pomoci umélé inteligence
Petra Vrbova - GasNet,

Rasto Koval - Cequence

9:10-9:50

1.3 5x STRUCNE)I

SMART Feseni vefejného zadavani
Mojmir Floridan - UOHS,

Martin Hadas$ - MUNI

9:50-10:30

1.4 5x INSPIRATIVNE)I

Trendy ve VZ a vzajemna
inspirace s privatem

Leona Gergelova Steigrova - MMR,
Peter Kubovic - UVO

10:30-11:15

11:15-11:35 COFFEE BREAK

O APUEN AKADEMIA
Undeéveni Bralay Predemse

1.5 HAKUNA MATATA
Dusevni zdravi, aneb jak
udrzet zdravé, odolné
ausmévavé zaméstnance
Lucia Klestincova - Burnout & Leadership
Coach, Marcela Turéanova - APUeN Akadémia

11:35-12:15

1.6 BEST VALUE APPROACH
Identifikace a hodnoceni riiznych
faktorii, které pFinaseji vétsi
hodnotu zadavateli, neZ jen cena
samotné nabidky

Martin Vyklicky - VUT Brno,
Jakub Vana - Jihomoravsky kraj

12:15-12:55

1.7 KOMU SE NE_LENi,
TOMU SE ZELENI
Principy udrZitelnosti ve vefejné spravé
Petr Dovolil - CBCSD,

Tomas Sova - Letisté Praha

12:55-13:35

13:35-14:35 LUNCH TIME

1.8 INFLACNi NAREZ

Jak se inflace promita

do planovani a strategie VZ
Dasa Obuch Palakova - Min. kultury SR,
Katefina Kolackova - OTIDEA,

Jaroslav Lexa - UVO

14:35-15:15

1.9 NAKUP V DOBE KRIZE 15:15-15:55
Risk management a dalsi mozZnosti,

jak bojovat s nastrahami dnesni doby

ve vefejné spravé

Peter Majtan - MOL Group,

Miroslav Knob - OTIDEA

9:10-9:45

9:45-10:20

10:20-10:50

10:50-11:10

11:10-11:50

11:50-12:30

12:30-13:30

13:30-14:10

14:10-14:50

14:50-15:30

VYROCNI CENY

NAKUPU

LIDE
Dramaturg: Tomas Veit

2.1 DREAM TEAM

Jak strukturovat a rozvinout
nakupni tym v dnesni dobé
Tomas Srb - Asahi,

Peter Majtan - MOL Group,
Lucia Klestincova - Burnout & Leadership Coach

9:10-9:45

2.2 CUKRABIC 9:45-10:20
Jak provazat méfeni vykonu

s motivaéni slozkou pro ¢leny tymu

Martin Zelinka - Siemens Energy,

Jacek Jarmuszczak - Okiem kupca, —
Martin Ragan - Cequence S

2.3 JAKSEZTOHO NEZBLAZNIT 10:20-10:50
Dusevni zdravi aneb jak zabranit

vyhofeni vasich lidi

Marcela Turanova - APUeN Akadémia,

Lucia Klestincova - Burnout & Leadership Coach

© COFFEE BREAK

UDRZITELNOST

Dramaturg: Tomas Veit

2.4 PRECHAZI SE NA ZELENOU

Jak implementovat

udrZitelnost do nakupniho procesu
Tomas Sova - Letisté Praha,

Pavel Odstrcil - Skoda Auto

11:10-11:50

2.5 MISSION IMPOSSIBLE

Co je to scope 3 a jak ho méfit?
Leos Vrzalik - Asahi,

Vladimir Ko¢i - VSCHT

11:50-12:30

@ LuNCH TIME

NAKUP V DOBE KRIZE

Dramaturg: Tomas Veit

2.6 VESTIRNA

Jak bojovat s volatilitou

na komoditnim trhu
Michal Kolesar - Asahi,

Jan Janek - Deloitte Austria

13:30-14:10

2.7 MYSLI GLOBALNE, JEDNE) LOKALNE 14:10-14:50
Kdy se vyplati upfednostnit lokalni dodavatele

a kdy naopak vyuZzit globalni trh

Jan Hirsch - Blanco,

Marek Dubnicky - 2N Telekomunikace,

Martin Pokorny - Siemens Energy

2.8 HAPPY END

Jak zmirnit dopady inflace
prostfednictvim risk managementu
Tomas Veit - Asahi,

Ladislav BoZik

14:50-15:30

AMAZON
STAGE

amazon
N7

AUTOMATIZACE A ROBOTIZACE 1
Dramaturg: Michal Kristifiak

3.1 USVIT ROBOTU

Automatizace opakovanych
Cinnosti jednoduse a rychle

Zdenék Pytlicek - GasNet,

Michal Hradecky - Automation Dock

9:10-9:45

3.2 NAVRAT DO BUDOUCNOSTI
Prakticka uZivatelska robotizace

v kazdodenni ¢innosti procurementu
Zdenék Pytlicek - GasNet,

Annie Nguyenova - Microsoft

9:45-10:20

3.3 NEKONECNY PRIBEH

CATEGORY MANAGEMENTU

Category management - PowerPoint vs.
automatizace strategii jednotlivych kategorii
(Kralji¢, ABC, SWOT aj.)

Milos Olejnik - ESET, Matéj Holub - SAP Ariba

10:20-10:50

© COFFEE BREAK

AUTOMATIZACE A ROBOTIZACE 2

Dramaturg: Michal Kristifiak

3.4 OSUDOVA PRITAZLIVOST S CHAT GPT
Jak mnohonasobné zrychlit

fungovani tymu prostfednictvim

b&zné dostupnych chatboti

Petra Vrbova - GasNet,

Barbora Brabcova - Bebecon

11:10-11:50

3.5 JAK NEUPSAT DUSI DABLU
Contract management za pomoci
pokrocilé umélé inteligence
Kristina Zarubova - Amazon, Ondrej Jombik - ZSE,
Rasto Koval - Cequence

@ LuNcH TIME

11:50-12:30

KOMUNIKACE
Dramaturg: Michal Kristifiak

3.6 ZRCADLO, ZRCADLO POVEZ
Dodavatelsky feedback spoluprace
s procurement partnerem

Ivana Zajacova - Veolia,

Jan Hirsch - Blanco

13:30-14:10

3.7 PRISEL JSEM, VIDEL JSEM

ANEVERIL VLASTNIM OCiM

Priizkum spokojenosti interniho klienta
s fungovanim nakupu a jak posil pozici
nakupniho tymu viiéi vlastni firmé

Agata Szymczak - Amazon,

14:10-14:50

. . L2
Bernadett Majdanics - IKEA s
3.8 SATY DELAJi CLOVEKA 14:50-15:30

Interni a externi

komunikace procurementu
Michal Kristinak - Amazon,
Jifi R6Zanski - Penta Hospitals

Firmy

4

- Dl —

SIEMENS ENERGY
STAGE

SIEMENS
cnerey

LIGA MISTRU VYJEDNAVANi
Dramaturg: Martin Pokorny

4.1 VIDEOROZBOR SOUPERE
Vyjednavani a jeho slozZitosti.
Proc, co, jak, kdy a kde?

Jan Hirsch - Blanco,

Martin Repko - Svet zdravia,
Jan Bfuska - Penta Hospitals

4.2 TEZCE NA CVICISTI, LEHKO NA BOJISTI
Co nam brani v iispéchu, mentalni pfiprava,
pFekonavani psychickych bloki,

zdolavani limitd pFi jednani

Karel Otys - Otys Consulting,

Marek Dubnicky - 2N Telekomunikace

9:10-9:45

9:45-10:20

4.3 KDO NEHRAJE, NEVYHRAJE 10:20-10:50
Taktiky a techniky ve vyjednavani.

Sdileni zkuSenosti a best practices

Jifi R6Zanski - Penta Hospitals,

Pavel Hrncir
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K TROFE)I JE BLiZKO

Dramaturg: Martin Pokorny

4.4 VITEZSTVI JENA DOSAH

Jak to celé nepokazit Spatnou
taktikou a technikou

Martin Zelinka - Siemens Energy,
Barbora Konsalova - Mondi Stéti a.s.,
Jan Beranek - IKEA

11:10-11:50

4.5 NA HRANE ZITRKA

Digitalni forma vyjednavani? Pro¢ ne!
Andrzej Kulbinski - PROEBIZ,

Hana Suskova - Al Invest Bridlicna

11:50-12:30

@ LUNCH TIME

DODAVATELE = JSME PARTNERI
Dramaturg: Martin Zelinka

4.6 DODAVATELSKY BALET

0 co miiZu p¥ijit, kdyZ nefidim
vztah s dodavatelem?

Michal Lehar - Orkla,

Ondrej Jombik - ZSE

13:30-14:10

4.7 NAVEKY VEKU

Dodavatelska rizika a udrzitelnost fetézce
Pavel Odstrcil - Skoda Auto,

Petr Musil - Dun & Bradstreet

14:10-14:50

4.8 JAK BYT SEXY

Jak se stat preferovanym odbératelem?
Jen spoleéna prace pfinese potfebné ovoce
Martin Zelinka - Siemens Energy,

Milos Olejnik - ESET

14:50-15:30

110 FSA & GRAND PRIX b S

Galavecer Fair Sourcing Awards spojeny se slavnostnim udélovanim cen osobnostem firemniho nakupu a verejnych zakazek
a ocenéni inovativnich, inspirativnich nebo trendovych napadt uvedenych do nakupni praxe.

Béh s Hatwanem
7:00 - sraz pred hotelem Imperial

SAP
STAGE

DIGITALNI EVOLUCE
Dramaturg: Zdenék Mikes

5.1 TURBULENTNi DOBA

Dopad geopolitické a geoekonomickeé situace
na procurement a ménovou politiku

Jan Janek - Deloitte Austria,

Matéj Latal - Notino

9:10-9:45

5.2 TRANSFORMACE NAKUPNIHO TYMU
Nova podoba nakupniho tymu v dobé
digitalizace a promény trhu

Pawel Mamcarz - apsolut Group,
Vladislav Silvestru - apsolut Group

9:45-10:20

5.3 PO CESTE DIGITALNi REVOLUCE
Panelova diskuze - Jak na digitalni revoluci?
Marcin Zawadzki - Pfleiderer Poland Group,
Pawel Mamcarz - apsolut Group,

Przemystaw Wqtroba - LOT Polish Airlines

10:20-10:50

N
Z1[S
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DOKONALY VZTAH

Dramaturg: Zdenék Mikes

5.4 CYKLUS NENi CIRKUS 11:10-11:50

SLM - Suppliers lifecycle g t

Jakub Prichystal - Deloitte,

Martina Hevrova - Novartis

5.5 ODOLNE)Si NEZ VODNi KAMEN 11:50-12:30

Jak vybud dolny dodavatelsky Fetézec

Jonathan Fernande - BearingPoint,

Mariann Kurucz - MOL Group S
Z1 S

@ LuNCH TIME

BUDOUCNOST

Dramaturg: Zdenék Mikes

5.6 EKO-BIO PUNK
Zodpovédny nakup a ESG
Dora Cocean - BearingPoint,
Alexandra Major - MOL Group

13:30-14:10

SN
v

5.7 SPO]ENi BEZ HRANIC 14:10-14:50
Dodavatelsky portal pro elektronickou

komunikaci jako prvni krok k automatizaci

a prehledu o dostupnosti v realném case

Quynh Anh Nguyen - con4PAS,

Pavel PernikarF - Ceska posta

5.8 GO PROCUREMENT

Generacni obména nakupniho softwaru

ve skupiné CEZ. Vyuziti novych technologii
k digitalni transformaci centralniho nakupu
Petra Terbrova - con4PAS, ;
Andrea Hesova Dubska / Viktoria DrahoSova - CEZ

14:50-15:30

Vernisaz vystavy SPOLU / sAL PROEBIZ / MASARYKOVO NAMEST 33

Vystava vytvarnych praci nakupct, zakazkaru, tymu PROEBIZ a Sirokého okruhu jejich spolupracovnikl a rodinnych pfislusniku.
Obrazy, sochy, malby, keramické plastiky, fotografie a dalSi vytvarné realizace. Vystava bézi po celou dobu trvani festivalu.

Kralovna drdoli

PROCUREMENT
CAMPUS

Deloitte.

INTERAKTIVNI WORKSHOPY
Dramaturg: Jan Janek

6.1 ODOLNY DODAVATELSKY RETEZEC

Jak vytvofit odolny dodavatelsky fetézec,

ktery neohrozi krize soucasné doby

- analyza a fizeni rizik, zabezpeceni
dodavatelského fetézce, kontinuita
dodavek a planovani krizovych scénafi

9:10-10:50

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 Gcastnikd.
Zuzana DoleZalova - Deloitte

© COFFEE BREAK

INTERAKTIVNI WORKSHOPY

Dramaturg: Jan Janek

6.2 DIVERZITAV NAKUPU

Proc je dilleZita diverzita

v nakupu a jak ji docilit

- rozmanitost v pristupu k lidskému potencialu
amensinam v procurementu

11:10-12:30

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 ucastnika.
Jan Janek - Deloitte Austria

@ LuNcH TIME

INTERAKTIVNi WORKSHOPY

Dramaturg: Jan Janek

6.3 UDRZITELNOST V NAKUPU

Jak zabezpecit diileZité mechanismy

udrZitelnosti v nakupnim procesu

« nakup zbozi a sluzeb s ohledem
na jejich environmentalni Setrnost, etické
dodavatelské postupy, transparentnost
dodavatelského fetézce a podporu cirkularni
ekonomiky

13:30-14:50

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 Gcastnik.
Maria Veit - Deloitte

Damy, svérte se do rukou nasi filmové maskérky.

Instituce + Firmy

OUTDOOR SCENA / IMPERIAL

Ve spolupraci:

PRAKTIK ARENA

Dramaturg: JiFi Spalek

o
Marketplane ’

7.1 Efficient automation of invoicing
processes with Marketplanet
Magdalena Szmalec - Marketplanet

09:20-09:50

N[
IZ1[S

automationdock

7.2 Moznosti automatizace a praktické
vyuZiti RPA z praxe Automation Docku
Michal Hradecky - Automation Dock

10:00-10:30

dunQbradstreet

7.3 Kvalitni podklady pro kvalifikaci
dodavatelii za pomoci dat D&B
Petr Musil, Jaroslav Hradil - Dun & Bradstreet

(mercateo
part of Unite
7.4 Pokro&ilé moznosti eKatalogt
prizmatem Mercateo
BlazZej Kovac - Mercateo

@ e
gieted

7.5 Pfedbézné trzni konzultace k FVE

Patrik Neuwirt - Group 4 Energy

Jana Dubcova - Centralni nakup Plzefiského kraje
Petra Mazacova - Jihomoravsky kraj

10:40-11:10

11:20-11:50

12:00-12:30

SAP Ariba

7.6 Sprava smluvnich
vztahii o¢ima SAPu
Matéj Holub - SAP

12:40-13:10

13:20-13:50
7.7 Delikatni nastaveni pro vyhodnoceni
tendrii ve svété PROEBIZu
Jifi Spalek - PROEBIZ

LUNCH TIME 13:50-14:40

BB Microsoft

7.8 Vznik aplikaci bez programovani
a automatizace byznys procesi
Nikola Pleska, Pavel Vecer - Microsoft

14:40-15:10

T Cequence

7.9 Zaostfeno na umélou inteligenci

a jeji vyuziti v kazdodenni praxi Ceq e
Martin Ragan, Peter Banda - Cequence

15:20-15:50




BF 2023 PROGRAM

CTVRTEK 25. 5.

=1
TOP PROCUREMENT
LEADERS

L

1.11 SVET SE STALE MENI 9:00-9:10
PFivitani a oficialni zahajeni
Ondrej Jombik - ZSE

1.12 WE ARE THE CHAMPIONS
Jak udélat z nakupniho tymu
nejatraktivnéjsi tym ve firmé
Martin Zelinka - Siemens Energy,
Martin Pokorny - Siemens Energy

9:10-9:50

113 KAMOSI JAK HROM
Partnerstvi s dodavateli

v dobé krize

Jan Hirsch - Blanco,

Jacek Jarmuszczak - Okiem kupca

9:50-10:30

=E
ZS]

< Cequence

1.14 NOC OZIVLYCH ROBOTU 10:30-11:15
Nové moznosti vyuZiti umélé inteligence

v kazdodennim pracovnim procesu

Petra Vrbova - GasNet,

Rasto Koval - Cequence

11:15-11:35 COFFEE BREAK

1.15 DOBRY SLUHA 11:35-12:15
Transakce patfi robotiim

Michal Kristinak - Amazon,

Zdenek Pytlicek - GasNet

1.16 HLAVNE NESMi 12:15-12:55

BYTI SMUTNO...

Mentalni zdravi, jak udrZovat tym

v pohodgé, jak detekovat pFiznaky
pocinajicich problémi

Lucia KleStincova - Burnout & Leadership
Coach, Marcela Turcanova - APUeN Akadémia

117 MYSLiM,‘TEDY]SEM...
ZODPOVEDNY

UdrZitelnost v nakupnim procesu
Tomas Veit - Asahi,

Vladimir Ko¢i - VSCHT

12:55-13:35

13:35-14:35 LUNCH TIME

118 NATEPUDOBY -

VELKE FINALE

Trendy, zmény v ramci politické
a ekonomicke situace a nastroje, jak se
jim branit - risk management, oborova
profesionalizace aj.

Milos Olejnik - ESET,

Jan Janek - Deloitte Austria,

Peter Majtan - MOL Group,

Jifi R6Zanski - Penta Hospitals

14:35-15:25

9:10-9:45

9:45-10:20

10:20-10:50

10:50-11:10

11:10-11:50

11:50-12:30

12:30-13:30

13:30-14:10

14:10-14:50

TEAMBUILDING

PATEK 26. 5.

NETWORKING

MEETING

Instituce
b
SAL PRAHA / IMP. ¢
STRATEGIE

VEREJNYCH ZAKAZEK

Dramaturg: Leona Gergelova Steigrova
2.9 CONAS CEKA A NEMINE
Strategie vefejnych nakupu -
kam sméfujeme

Leona Gergelova Steigrova - MMR,
Peter Kubovic - UVO

9:10-9:45

210 SKOLA ZAKLAD ZIVOTA -
PROFESIONALIZACE

Vzdélavani, rozvoj a zvy$ovani
kvalifikace ve vefejnych zakazkach
Jozef Dariko - UVO, Adam Gromnica - MMR,
Jozef Kubinec - Min. vniitra SR

9:45-10:20

2.11 PROTOTYP ZAKAZKARE 10:20-10:50
Jak se zménily potfeby na dovednosti

a schopnosti vefejnych zadavateld,

aneb idealni zakazkar

Martin Hadas - MUNI,

Jakub Vana - Jihomoravsky kraj

BUDOUCNOST
Dramaturg: Leona Gergelova Steigrova

2.12 VEDENi A MOTIVACE

Jak efektivné motivovat ke zménam
Adéla Havlova - MMR,

Jifi Skuhrovec - Datlab

11:10-11:50

213 INOVACE 11:50-12:30
Inovace jako cesta ke zvySovani

standardu ve vefejnych zakazkach

Rasto Koval - Cequence,

Adéla Havlova - MMR

UDRZITELNOST

Dramaturg: Leona Gergelova Steigrova
2.14 BEST PRACTICES 13:30-14:10
UDRZITELNEHO ROZVOJE

Pfipadové studie na environmentalni

asocialni aspekty vefejnych zakazek

Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova,

Tomas Slavik - UVO

2.15 MOTIVACE K UDRZITELNOSTI
Jak motivovat vefejné zadavatele
i dodavatele k udrZitelnosti?
Vladimir KoCi - VSCHT,

Leos Vrzalik - Asahi

14:10-14:50

Instituce

e Em

SAL BAZEN / IMPERIAL

Ve spolupraci: (= pl=)=r28

Lide

DODAVATELE
Dramaturg: Miroslav Knob

3.9 RADOVANKY S DODAVATELI
Jak vyuzit komunikace

k rozvoji vztahu s dodavateli
Jana Dubcova - Centralni nakup Plzeriského
kraje, Tomas Sova - Letisté Praha

9:10-9:45

310 NEVYSLAPANOU CESTOU

Jaké jsou moZnosti a kde jsou limity
partnerstvi s dodavateli

Mojmir Florian - UOHS,

Martin Hadas$ - MUNI

9:45-10:20

3.11 FAMFRPAL -
PTK NA IT SLUZBY
Zadavatel vs. dodavatel v moderovaném
duelu argumentaci na téma IT zakazek
Jozef Kubinec - Min. vniitra SR,

Tibor Szabo - inQool

10:20-10:50

STAVEBNI ZAKAZKY
Dramaturg: Miroslav Knob

3.12 STAVEBNIZAZRAKY 11:10-11:50
Trendy a kvalita ve stavebnich zakazkach -
Design&Build u novostaveb a Best Value

u rekonstrukci

Jakub Vana - Jihomoravsky kraj,

Martin Vyklicky - VUT Brno

3.13 STAVEBNi ARENA

11:50-12:30
Stavba bez vykresu aneb BIM bez | i

Instituce

D

SAL KASINO / IMPERIAL

Ve spolupraci: c obstardme

DIGITALIZACE
A AUTOMATIZACE

Dramaturg: Branislav Sarmir

4.9 1 BEZ PRACE MUZOU BYT KOLACE 9:10-9:45
KdyZ vas kamarad robot za vas udéla

vSechno, co vas zdrZuje

Petra Vrbova - GasNet,

Barbora Brabcova - Bebecon

4.10 DOBRY NAPAD, CO TE NAPAD  9:45-10:20
Zapojeni internich oddéleni
do zadavani vz

Zdenék Cvejn - Univerzita Karlova

411 TANEC S WORKFLOW
Digitalizace sbéru pozadavki
Martin Danis - Banskobystricky kraj,
Kristina Kaplanova - PROEBIZ

10:20-10:50

CENTRALIZACE

Dramaturg: Branislav Sarmir

4.12 0D ASE AZ PO KOSICE
Centralizace vefejného zadavani
Jana Dubcova - Centralni nakup Plzeriského
kraje, Lubomir Kubicka - Min. vniitra SR

11:10-11:50

413 MESTA A KRAJE 11:50-12:30
Prohl ah

S vy
akoncepce, ale prakticky - diskuze

Alena Havlickova - Jihomoravsky kraj,
Tomas Cermdk - Ruby PM,

Jan IStvanek - INVIN

INSPIROMAT
Dramaturg: Miroslav Knob

3.14 OBAL PRODAVA - SLUZBY
Pfipadova studie na nakup
reklamni kampané

Katerina Kolackova - OTIDEA,
Marcel Toman - Vinarsky fond

13:30-14:10

3.15 HRATKY S NOVELOU
Praktické dopady CZ novely o VZe
Katerina Kolackova - OTIDEA,
Miroslav Knob - OTIDEA

14:10-14:50

Prob ika verej z

ve méstech a krajich

Petra Mazacova - Jihomoravsky kraj,
Eva Sabova - Mesto Bratislava

KOMODITY
Dramaturg: Branislav Sarmir

414 DNS A EKATALOGY
Optimalizace a automatizace DNS
a katalogového nakupu ve vefejné spravé
Kristina Kaplanova - PROEBIZ,

Martin Dufala - UNIBA

13:30-14:10

415 ENERGIE NA HOUPACCE
PFipadova studie na nakup energii
v dobé dynamickych promén
Branislav Sarmir - obstarame.sR,
Pavol Malinovsky - obstarame.sk

14:10-14:50

Béh s Hatwanem
7:00 - sraz pied hotelem Imperial

Instituce

e

STRATEGICKY PRISTUP
Dramaturg: Marek Smid

5.9 MISTROVSKY PLAN

Planovani a strategie nakupu
Martin Danis - Banskobystricky kraj,
Jifi Simon - Technicka sprava komunikaci Praha

9:10-9:45

5.10 FINANCNi KOREKCE
NEJSOU KONEC SVETA
Financni korekce u dotovanych zakazek
Marek Smid - Grand Oak,

Pavel Zuska - OTIDEA

9:45-10:20

5.11 KVALITAIS NOT DEAD
Pfipadova studie

na MEAT kritéria a kvalitu
Ondrej Curilla - Havel & Partners

10:20-10:50

ROZHODNUTI
Dramaturg: Marek Smid

5.12 NEKDO TO RAD HORKE
Rozbor nejaktualnéjsich
legislativnich rozhodnuti
Jaroslav Lexa - UVO,

Jan Zahalka - Consulting

11:10-11:50

5.13 NEDOTKNUTELNi
Evropskeé inspirace a vize

v oblasti vefejnych zakazek
Martin VyRlicky - VUT Brno,
Branislav Hudec - UVO

11:50-12:30

INFLACE

Dramaturg: Marek Smid
5.14 DOKONALY TRIK 13:30-14:10
Smluvné oSetfena

inflace pied tendrem

Pavel Zuska - OTIDEA,

Dasa Obuch Palakova - Min. kultury SR

5.5 INFLACNi SYMFONIE
Inflace v priibéhu tendru
fedena pomoci dodatkii

Marek Griga - JUMP Soft,
Tomas Giba, Anton Preto - Min. dopravy SR

14:10-14:50

9 NAKUPNi REGATA | LODENICE CERNA LOUKA / OSTRAVA

Na ¢tvrteéni odborny program bude navazovat tymova vodacka souté? na divoké Ostravici - NAKUPNI REGATA.
Pfibalte plavky, boty do vody a energetické tycinky. PFihlasky uz pfijimame.

10 Dlouha kava / KONGRESOVY SAL / HOTEL IMPERIAL

Setkani u kulatych stold s vybranymi inspirativnimi osobnostmi ze svéta mimo nakup a verejné zakazky. B i
GENIUS LOCI OSTRAVY - ZBYNEK MORAVEC / MORAVSKE VZACNOSTI - PETR PAVLINAK / ZAZRAK NA HRANICI — ELA STERBA MOLENDA / NESLOZIT TO! - DALIBOR KREJCI
VERIT TOMU NA KONCI SNURY - PETR KLEGA / CIST DETEM JE KOUZLO - EVA KATRUSAKOVA / O MORAVSKYCH VINARICH — MARTIN LICKA

Instituce

e

SALVARSAVA/IMP. Deloitte.

INTERAKTIVNI WORKSHOPY
Dramaturg: Jan Janek

6.4 VYJEDNAVANI

Uméni vyjednavat s dodavateli

+ pfiprava na vyjednavani, komunikace,
strategie a rtizné techniky ve vyjednavani

9:10-10:50

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 castnika.
Jan Janek - Deloitte Austria

INTERAKTIVNI WORKSHOPY

Dramaturg: Jan Janek

6.5 CONTRACT MANAGEMENT 11:10-12:30
Moznosti contract g u
ve vefejné spravé

+ prava a monitorovani smluvnich dohod
s dodavateli, zajistovani dodrzovani podminek
smluy, sledovani vykonu a dodani sluzeb,
feSenizmén a sporii a optimalizace hodnoty
smluvnich vztah( pro vefejné organizace

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 acastnika.
Jan Janek - Deloitte Austria

INTERAKTIVNI WORKSHOPY
Dramaturg: Jan Janek

6.6 FINANCNi ANALYZA

DODAVATELU A RISK MANAGEMENT

Moznosti prace s financnimi

ukazateli a hodnoceni rizik

+ hodnoceni financni stability a spolehlivosti
dodavatelu, identifikace a hodnoceni rizik
spojenych s jejich innosti a rozhodovani
na zakladé téchto analyz

13:30-14:25

Interaktivni workshop pro omezeny
pocet maximalné 16 ucastnika.
Zuzana DoleZalova, Mdria Veit - Deloitte

Kralovna drdold

Instituce + Firmy

e m

OUTDOOR SCENA / IMPERIAL
o

ROEBIZ

Ve spolupraci:

PRAKTIK ARENA
Dramaturg: JiFi Spalek

[~
Market 09:20-09:50
7.10 Innovative digitalization
of invoicing processes
with Marketplanet SN

Magdalena Szmalec - Marketplanet ZIS]
SAP Ariba 10:00-10:30
7.11 MozZnosti category

managementu z pohledu SAPu

Zdenék Mikes - SAP

dunQbradstreet 10:40-11:10

7.2 Efektivni risk management a data,
ze kterych vychazet v praxi D&B
Petr Musil, Jaroslav Hradil - Dun & Bradstreet

(mercateo

part of Unite
7.13 Automatizace katalogovych
nakupl v podani Mercateo
BlaZej Kovac - Mercateo

@s’::.y
12:00-12:30

7.4 Co neopomenout pfi specifikaci tendru
na fotovoltaickou elektrarnu poradi G4E
Patrik Neuwirt - Group 4 Energy

Thomas Katakalidis - LetiSté Praha

11:20-11:50

automationdock

7.15 Robotizaci rutinnich
opakovanych ¢innosti predstavi
Automation Dock

Michal Hradecky - Automation Dock

12:40-13:10

B PROEBIZ
7.6 Specialni typy eAukci pro
specialni tendry a psychologie eAukci
Jiri Spalek - PROEBIZ

13:20-13:50

N g
@i Microsoft 14:00-14:30

7.7 Pokrocila automatizace nakupnich
¢innosti pomoci nastroji Microsoftu
Nikola Pleska, Pavel Vecer - Microsoft

& Cequence

7.8 Praktickou komunikaci
s umélou inteligenci

ukaze Cequence

Martin Ragan, Peter Banda - Cequence

14:40-15:10

Damy, svéfte se do rukou nasi filmové maskérky.

Instituce

e Em

SAL PROEBIZ / MONETA

Masarykovo namésti 33

STRATEGICKY PRISTUP
Dramaturg: Alena Sevéikova

8.1 MORAVSKOSLEZSKY MASAKR
DYNAMICKYM NAKUPNIM SYSTEMEM
DNS s e-katalogem - nejlepsi feseni
pro nakupy ve zdravotnictvi
Gabriela Vysocka - Moravskoslezsky kraj

9:10-9:45

8.2 LEKARNA NENi PEKARNA

Jak nakupovat léky v souladu

s EU smérnici, kvalita u léki

Ondrej Kuruc - Min. zdravotnictva SR

9:45-10:20

8.3 NERIZENA STRELA

Prokazovani kvalifikace dodavateli
aonline databaze

Jan Zahalka - Consulting

10:20-10:50

KVALITA

Dramaturg: Alena Sevéikova

8.4 PTK OPRAVDU PREDBEZNE,
TRZNE A KONZULTACNE

Proc¢ délat PTK? Jak na PTK efektivné? -
panelova diskuse )
Matéj Novak - FN Plzen, Juraj Barbaric¢ - VUSCH,
Petra Ulrichova - IKNZ

11:10-11:50

8.5 ALENKA V RiSIDIVU 11:50-12:30
Kvalita ve zdravotnictvi - subjektivni
hodnoceni, optimalni nastaveni poméru vah,
naklady Zivotniho cyklu, inspirativni karty
(pfiklady z praxe)

Alena Sevcikova - Nem. NMnM,

Matéj Novak - FN Plzeri

SIMULACNi HRA Kz
Dramaturg: Petra Ulrichova
8.6 VBP NANECISTO - SIMULACNI HRA  13:30-14:50

Vyzkousite si PTK z pohledu zadavatele

a dodavatele. Identifikujete klicové kvalitativni
parametry tendru a pokusime se najit
kompromis napfi¢ oddélenimi fiktivni
nemocnice.

Limitovany poéet i€astnikii z oblasti
zdravotnictvi (12). Registrace nutna.

Podminkou je ii¢ast na celém odpolednim bloku
Petra Ulrichova - IKNZ

Zména programu vyhrazena.



