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ROLA  
I KOMPETENCJE
ZAMAWIAJĄCEGO
1. Model kompetencji – kto za co  
     jest odpowiedzialny 
     ZUZANA BUČEKOVÁ
2. Kluczowe zdolności  
     zamawiającego / JOZEF BÁLINT
3. Inspiracja z UE / JOZEF KUBINEC
    / ALEXANDRA LEON

WTOREK 5. 11. Wystawa prac artystycznych kupujących, zamawiających, zespołu PROEBIZ oraz szerokiego grona ich współpracowników  
i członków rodziny. Obrazy, rzeźby, rysunki, ceramika, fotografie i inne instalacje artystyczne. Wystawa otwarta jest przez  
cały czas trwania festiwalu

WYSTAWA RAZEM (WERNISAŻ)

NOWA 
KONCEPCJA ZAKUPU

1. Nowa rola zakupu  
    TOMÁŠ VEIT
2. Proactive risk management 
    PETRA VRBOVÁ
3. Zrównoważony rozwój zakupu 
    LEOŠ VRZALÍK

AUTOMATY
I ROBOTY W ZAKUPACH

1. Tworzenie wniosków
     IVAN SAFARNEGHA
2. Tworzenie zamówień

•  własny system zakupowych
•  eKatalogi

    ALICE VAVŘINOVÁ
3. Przetwarzanie faktur (OCR, 
    strukturowanie Fa – HTML, EDI) 
    PETER GOMES 

CZWARTEK 7. 11.

PIĄTEK 8. 11. Ostateczna przyjacielska sesja dyskusyjna. Piętnaście okrągłych stołów z dziesięcioma krzesłami. Do 
każdego stołu dosiądą się uczestnicy festiwalu oraz organizatorzy i wykładowcy ebf, którzy przygotują 
temat do dyskusji i oczywiście będą gotowi odpowiadać również na pytania dotyczące innych tematów.

Bieg Malcolma  
7:00 – zebranie przed hotelem Imperial

Królowa koków  
Damy, oddajcie się w ręce naszej specjalistki od makijażu filmowego

Wieczór galowy z wręczaniem nagród za inspirujące pomysły i zmiany jakościowe w elektronizacji instytucji zamawiających  
oraz firm. Częścią wieczoru jest także wręczanie nagrody organizatorów festiwalu. Wręczanie nagród jest oddzielone 
występami artystycznymi uczestników konferencji.

FSA — FAIR SOURCING AWARDS

ŚRODA 6. 11.
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STAGE  
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PARK  
HOTEL IMPERIAL

PRAKTIK
ARÉNA I  
DIVADLO LOUTEK

PRAKTIK
ARÉNA II 
NAR MARKETING

TRAINING
POINT  
NAR MARKETING

KRALJIC 
STAGE 
DIVADLO LOUTEK

NOWA ROLA ZAKUPU
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Dramaturgia: TOMÁŠ VEIT
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Dramaturgia: JACEK JARMUSZCZAK                 
                           KAREL OTÝS

CZ
SK5

Dramaturgia: JAN VAŠEK

ELEKTRONIZACJA STUDIUM PRZYPADKU STUDIUM PRZYPADKU

Dramaturgia: MARIAN GAŁUSZKA                        PETER KRALJIČ /        
                         MARTIN ZELINKA

KONKURENCYJNOŚĆ

 Prolog: VÁCLAV PELOUCH
    ePROCUREMENT MEETING

1. NOWA ERA ePROCUREMENTU 
•  Trendy. Udostępnianie. BOARD28 

     MILAN KAPLAN

2. INSPIRACJE Z UE 
     ISABEL ROSA

3. ROLE I MIEJSCE ZAMAWIAJĄCEGO 
     JOZEF BÁLINT / ZUZANA BUČEKOVÁ

4. LEPIEJ TEGO NIE PRZEOCZYĆ!
     Ważne decyzje organów nadzorczych
     elektronizacji / JAROSLAV LEXA / JAN ZAHÁLKA

5. AUTOMATYZACJA I ROBOTYZACJA  
      PETRA VRBOVÁ

6. JAK BRONIĆ SIĘ PRZED KARTELEM
     PETER KUBOVIČ

7. ODPOWIEDZIALNE ZAMAWIANIE
     LEONA GERGELOVÁ ŠTEIGROVÁ / 
     MARTIN HADAŠ

8. BIG DATA 
     RADOSLAV DELINA / OTA NOVOTNÝ

PROBLEM  
Z POZYCJAMI TYPU „C” 

Pozornie bezproblemowe zakupy
w kategorii „Filtry” ... Ale co jeśli
przez przypadek odkryjesz, że cię 
dostawca oszukuje?
JAN VAŠEK / PETER ČAMBÁL

WIRTUALNE  
NEGOCJACJE 
Kupujesz produkty, których ceny
raz na jakiś czas nagle i niespodzie-
wanie się zmienią i ani ty, ani dosta-
wca nie możecie łatwo przejść  
gdzieś indziej? Wymieńmy się  
doświadczeniami, jakie sztuczki  
i strategie zadziałały.
JAN VAŠEK / HANA SUŠKOVÁ
 

JAN VAŠEK / 
PETER MAJTÁN 
ROZWIĄZYWANIE 
NIEROZWIĄZYWALNYCH
KONFLIKTÓW 
Nic nie niszczy kariery tak jak  
nierozwiązywalny konflikt  
z dostawcą. 

MOŻLIWOŚCI 
ANGUS MCINTOSH / SZYMON 
TOCHOWICZ / ZUZANA MILADINOVIČ
1. Matryca Kraljiča
2. Możliwości konkurencyjne 
     łańcucha dostaw 
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KAWA

BIG DATA

1. Rewolucja danych 
    OTA NOVOTNÝ
2. Wskaźniki korupcji   
    ÁGNES CZIBIK 
3. Prognozy oparte na danych  
    historycznych 
    RADOSLAV DELINA

OBSTRUKCYJNE  
ZACHOWANIA  
UCZESTNIKÓW

1. Jak się bronić przed nieuczciwymi 
    dostawcami?
2. Ocena bezpodstawnych odwołań
3. Doświadczenia z innych krajów
JAROSLAV LEXA / MAJA KUHAR / 
MIROSLAV KNOB

CENTRALIZACJA,
ROZWIĄZANIA NIE TYLKO
DLA WIELKIEGO

1. Uniwersytet i centralizacja
    MARTIN HADAŠ
2. Z czym się wiąże przygotowanie?  
    DAŠA PALÁKOVÁ
3. Przydatne klauzule  
    dla podległych organizacji
    JIŘÍ ŠIMON
1. 

ODPOWIEDZIALNE  
ZP

Wykorzystanie odpowiedzialnego  
zamawiania krok za krokiem  
z przykładami dobrej praktyki  
i konkretnymi instrukcjami. 
LEONA GERGELOVÁ ŠTEIGROVÁ /  
MARTIN HADAŠ / LENKA HOLLEROVÁ

DSZ

1. Korzystanie z DSZ przy  
    zakupie usług      
    JITKA HEJLOVÁ
2. DSZ do prac budowlanych          
    MARTIN DANIŠ
3. Czego jeszcze nie wiesz o DSZ?        
    TÜNDE TÁTRAI
          

OPIEKA  
ZDROWOTNA 

1. Jak kupovać leki zgodnie  
    z dyrektywą UE / ONDREJ KURUC
2. Zakupy materiałów  
    eksploatacyjnych pozwiązanych  
    z wypożyczeniem skompliko- 
    wanych technologii  
    ALENA ŠEVČÍKOVÁ
 

NOWY EPROCUREMENT NOWE KNOW-HOW

INSTRUKCJE  
DO KATALOGU

Jak szybko i bezstresowo wdrażać
rynek zakupów wewnętrznych –  
katalog do organizacji.
ZDENEK PYTLÍČEK /  
NAĎA VORÁČOVÁ /  
PETER MIKULÁŠ

1) MARQUET 
Prezentacja pracy z wewnętrznym
rynkiem zakupów (eShop) w tym  
konfigurowaniem upoważnień  
pracowników instytucji. JIŘÍ CUDLÍN

2) WORKFLOW
Wprowadzenie i szkolenie z pracy z 
narzędziem do komentowania, zatwier-
dzania i zarządzania wnioskami dotyczą-
cymi zakupów. FRANTIŠEK SEIFRIED

PROEBIZ  
TENDERBOX

Proste wprowadzenie do konfiguracji
najbardziej rozpowszechnionego nar- 
zędzia przetargowego z możliwością  
realnego wypróbowania funkcjonal- 
ności wszystkich dziesięciu typów przetar-
gów, który PROEBIZ TENDERBOX nazbierał 
przez osiemnaście lat ciężkiej pracy.
ANDRZEJ KULBIŃSKI

1eFORUM  
HOTEL IMPERIAL

 Prolog: MATEUSZ BOROWIECKI
    eSOURCING MEETING

1. ELEKTRONIZACJA
• Trendy. Udostępnianie. BOARD28 
  MILAN KAPLAN
•  O słowniku / MARTIN WIEDERMAN

2. BIG DATA 
     RADOSLAV DELINA / OTA NOVOTNÝ

3. KONKURENCYJNOŚĆ  
     MARTIN ZELINKA / PETER MAJTÁN

4. DIGITALIZACJA PROCESÓW W FIRMACH 
     MARTIN OLEJNÍK / ROSTISLAV OČADLÍK

5. BENEFITY AUTOMATYZACJI  
    I ROBOTYZACJI 
     ZDENĚK PYTLÍČEK / MIRKO EINERT /  
     PETER GOMES  

6. JAK NEGOCJOWAĆ W CZASACH   
    KIEDY NIE MA DOSTAWCÓW 
    JACEK JARMUSZCZAK /  
     MARCIN ZBOROWSKI 

7. ZARZĄDZANIE KONFLIKTEM 
    W ORGANIZACJACH / JAN VAŠEK

8. NOWA ERA ZAKUPÓW 
     TOMÁŠ VEIT 
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TRENDY  

Dramaturgia: BRANISLAV ŠARMÍR Dramaturgia: MARCELA TURČANOVÁ Dramaturgia: MICHAELA POREMSKÁ Dramaturgia: MARIAN GAŁUSZKA

ELEKTRONIZACJA

1. Sytuacja w konkretnych 
     krajach / trendy 
     ISABEL ROSA / TÜNDE TÁTRAI /  
    STANISLAV BOGDANOV /  
    ZVONIMIR JUKIČ
2. Nowa era eProcurementu 
     JIŘÍ ŠIMON

STUDIA PRZYPADKÓW

1. Konkurs projektów 
     ĽUBOMÍR KUBIČKA
2. Wstępne konsultacje rynkowe 
    KATEŘINA KOLÁČKOVÁ
3. Ocena jakości oferty 
     MICHAL GARAJ

BIUROKRACJĘ  
ZADAĆ KOMPUTEROM

1. Zbieranie wniosków – plan zamówień
    ZDENĚK PYTLÍČEK
2. El. Zamówienia publiczne, eAukcje,  
    eTerms, e-podpise / PATRIK MAURIC
3. Raportowanie zakupów: 

•  co, jak i dlaczego monitorować
•  informacje, edukacja, prognozowanie 
•  kokpity i specjalne aplikacje

    RASTISLAV JANÍK

ZDENĚK PYTLÍČEK / 
ONDREJ JOMBÍK
W DRODZE DO SZTUCZNEJ
INTELIGENCJI

1. Jak elektronizować
2. Jak automatyzować
3. Jak robotyzować

EN
CZ

eNARZĘDZIA

eNARZĘDZIA

CZEGO 
OCZEKIWAĆ 
OD JUTRA 
BERNARD ADAMCZAK / MARTA 
MACKE / JACEK JARMUSZCZAK
1. Relacje partnerskie
2. Projekty innowacyjne i rozwojowe 

1) WORKFLOW
Pokaz i szkolenie z pracy  
z narzędziem do komentowania
zatwierdzania i zarządzania procesami 
zakupowymi.  FRANTIŠEK SEIFRIED

2) NEXTBUY
Pierwszy w Czechach pokaz udanego 
polskiego narzędzia do komplekso-
wej elektronizacji zakupów. 
MATEUSZ BOROWIECKI     

PROEBIZ 
TENDERBOX

Proste wprowadzenie do konfiguracji
najbardziej rozpowszechnionego
narzędzia przetargowego z możliwoś-
cią realnego wypróbowania funkcjonal-
ności wszystkich dziesięciu typów przetar-
gów, który PROEBIZ TENDERBOX nazbierał 
przez osiemnaście lat ciężkiej pracy.
ANDRZEJ KULBIŃSKI
 

MARQUET
Pokaz pracy i ustalanie  
standardów dla pracowników firmy  
w wewnętrznym rynku zakupów.
Katalog zakupów MARQUET,
który automatyzuje i czyni bardziej 
wydajnym procesy zakupowe  
z pozycjami „C” JIŘÍ CUDLÍN

INNOWACJE

1. Znajomość kategorii i towarów   
    MIKOLAJ KUC
2. Robotyzacja zapewniająca  
     wydajność twojego operacyjnego    
     / transakcyjnego zakupu  
    MIRKO EINERT / PETER GOMES
3. Innowacja w zakupach 
    MARCIN ZBOROWSKI

Dramaturgia: 

OCENA  
I WYNAGRADZANIE  
KUPCÓW
1. Nieproduktywne KPI  
    – pochodzenie i rozwiązania)
    ONDREJ JOMBÍK
2. Ocena i motywacja kupujących  
    – To najlepsze z okrągłych stołów    
    zakupowych
    JIŘÍ RÓŽAŃSKI / KAREL OTÝS

SCENA REGIONU MORAWSKO-ŚLĄSKIEGO
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eFORUM  
HOTEL IMPERIAL

Bieg Malcolma  
7:00 – zebranie przed hotelem Imperial

Królowa koków  
Damy, oddajcie się w ręce naszej specjalistki od makijażu filmowego

7:00—8:00 9:00—16:00

Dramaturgia: KAREL OTÝS

15:30—17:00

TOMÁŠ VEIT /
MICHAL KRISTIŇÁK
NOWA ERA ZAKUPÓW

Interaktywne warsztaty na temat 
tego, jak połączenie milenialsów  
i technologii cyfrowych przeniesie 
Twój zakup z fazy „musicie" do fazy 
„zaleca się".

ROSTISLAV OČADLÍK/ 
MARTIN OLEJNÍK
DIGITALIZACJA PROCESÓW
W FIRMACH
Jak digitalizacja produkcji oraz 
innych procesów zmieniła zakupy fir-
mowe. Połączenie ERP z aplikacjami 
na IPAD = prostota i przejrzystość. 

JOSEPHINE, DSZ,  
SPEED KATALOG - CZ
Wykorzystanie DSZ w procesie ZP i prze-
targach katalogowych zestawów SPEED 
PETR DONATH

DOSTAWCY 
1. Przetarg w 3 aktach ( Jak  
    uwzględnić kreatywność  
    przy wyborze?
    MARTA MACKE / RAFAŁ KARSKI
2. Co zrobić, jeśli nie wystarcza 
     dostawców / MARCIN ZBOROWSKI
3. Jak bronić się przed kartelem 
    JACEK JARMUSZCZAK
 

Dramaturgia: JACEK JARMUSZCZAK

9:00—11:00

4.1

WEWNĘTRZNY  
RYNEK

1. Zakupy referencyjne  
    IVANA DURCZOKOVÁ /  
    GABRIELA VYSOCKÁ /  
    JANA HOVJACKÁ 
2. Tour de eCatalogi  
    NAĎA VORÁČOVÁ
3. Zamawiajcie już tylko  
    wylicytowane / ONDREJ KURUC

9:00—10:30

4.4

Dramaturgia: KAREL OTÝS

PRAWO W ZP 

1. Jak bronić się przed    
    kartelem
    PETER KUBOVIČ 
2. Jakość w zamówieniach  
    publicznych 
    ROMAN NOVOTNÝ /     
    PETR JELÍNEK 
 

W ZESPOLE CHODZI O CHEMIĘ  
VLADIMÍR VŮJTEK

LAĎIK WIE WSZYSTKO   
LÁĎA VĚTVIČKA 

JAK URATOWAĆ ŻYCIE   
VILIAM DOBIÁŠ

FENOMEN DOLNYCH WITKOWIC   
PETR KOUDELA

JAK KIEROWAĆ RODZINNĄ FIRMĄ 
PEŁNĄ ARTYSTÓW   
INGRID KITZBERGEROVÁ

RYSUNEK TO ESPERANTO  
(SPRÓBUJCIE) 
VAŠEK ŠÍPOŠ

JAK MEDIA SPOŁECZNOŚCIOWE 
ZMIENIAJĄ EUROPĘ I KLIMAT 
PŘEMEK HOUDA

NA CZESKO-POLSKICH GRANICACH 
BEATA A MARIAN GAŁUSZKOVI

NOWE METODY TESTOWANIA 
ZESPOŁU 
JIŘÍ ŠIMONEK

Długa kawa NETWORKING MEETING

PROGRAM TOWARZYSZĄCY 16:00—17:30 Spacer z komentarzem po historycznych zakątkach Ostrawy zakończony zwiedzaniem z przewodnikiem najstarszego 
ostrawskiego kościoła. W drodze powrotnej do hotelu uczestnicy mogą zagrać w grę szyfrującą.   

PETER KRALJIČ / 
MARTIN ZELINKA 

BEST OF
KRALJIC STAGE

14:00—15:00

7.3

JOSEPHINE, DSZ, SPEED KATALOG - SK
Wykorzystanie DSZ w procesie ZP i prze-
targach katalogowych zestawów SPEED 
PETR DONATH

TEMATY PIĄTKOWE

17:30—19:00

11:20—13:00 11:20—13:00 11:20—13:00 11:20—12:10 11:20—13:00

9:20—11:009:00—11:009:00—11:00

11:20—13:00

9:00—11:009:00—11:009:00—14:00

15:30—17:0015:30—17:0015:30—17:0015:30—17:00

10:50—12:30 10:50—12:30 10:50—12:30 10:50—11:40

9:00—10:309:00—10:30

10:50—12:30

9:00—10:309:00—10:309:00—13:30

13:30—14:1513:30—15:0013:30—15:0013:30—15:00 13:30—15:00

1.1

2.3

2.1

2.2

3.3

3.1

3.2

4.3

4.2

5.3

5.1

5.2

6.3

6.1

6.2

7.1

7.2

1.3 2.4

2.5

2.6

3.4

3.5

3.6

4.5

4.6

5.4

5.5

5.6

6.4

6.5

6.6

1.2

Painting
kolory, kształty, twarze

Painting
kolory, kształty, twarze

12:10—13:00

14:15—15:00

11:40—12:30

7:00—8:00 9:00—16:00

9:00—11:00

19:00—21:00

17:30—19:00

1.4


