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czwartek 9. 11.

piątek 10. 11.

środa 8. 11.Bieg Malcolma  
7:00 - zebranie przed hotelem Imperial
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7:00 - 8:00

Bieg Malcolma  
7:00 - zebranie przed hotelem Imperial
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Relacje  
w zakUpach
Prowadzi: Petra Vrbová

 1.	 Przewydiwanie	problemów	z	dostawcami
petRa vRBová

 2.	Jak	zrobić	z	globalnego	dostawcy	świetnego 
	dostawcę	lokalnego
Magdaléna SláMová

 3.	Rozwiązanie	kryzysu	z	dostawcami
RóbeRt	Obmaščík

 4.	taniec	z	klientem	wewnętrznym
Monika weiSS

PROcuRement	4.0
Prowadzi: Zdeněk Pytlíček

 1.		automatyzacja	procesów	zakupowych
toMáš veit

 2.	Rozwój	nabywcy	dla	„SILIcOn	aGe“
will Beattie

 3.	Dzielenie	się	rankingiem	dostawców
ZDeněk	PytLíček

 4.	Jak	dobrze	się	bawić	w	erze	robotów
JIří	šmeLa	

SŁuŻba	ZDROWIa
Prowadzi: Alena Ševčíková

 1.			Ocena	jakości	materiałów	medycznych
aLena	ševčíkOvá

 2.	Pułapki	stosunków	umownych
Jana	HybšOvá

 3.	Wykorzystanie	eaukcji	do	modernizacji 
sprzętu	laboratoryjnego
lUkáš UReš

JakOŚĆ
Prowadzi: marcela turčanová

 1.		Wybór	operatora	transportu	publicznego 
	z	uwzględnieniem	jakości	usług
maRceLa	tuRčanOvá

 2.	Roszczenia	na	jakość	i	eaukcje
anna MatUSzewSka

 3.	Ocena	subiektywna
maRtIn	Očkáš

 4.	Zakupy	It	w	odniesieniu	do	kosztów	cyklu	życiowego
jan vašek

eU caSeS
Prowadzi: Ama eyo

 1.		Pułapki	w	ekatalogach
 tiMo Rantanen

 2.	Doświadczenia	z	wykorzystaniem	DnS
dean coRBiSieRo

 3.	efektywne	eaukcje	i	Port	Lotniczy	Łódź
aRtUR FRaj

 4.	Pełna	elektronizacja	procesu
bRanISLav	šaRmíR

DuŻe	ZakuPy
Prowadzi: kateřina koláčková

 1.		Instrukcja	jak	skutecznie	kupić	energie 
kateřIna	kOLáčkOvá

 2.	Środki	i	narzędzia	jakości	przy	ZP 
	dla	prac	budowlanych
ĽubOmíR	kubIčka

 3.	Zakup,	który	nas	nie	wykolei:	40	tramwajów
DanIeL	mORyS,	PetR	tOmaLa

 4.	Przebudowa	Opery	Państwowej
václav peloUch

pelMel
 Prowadzi: Daša Paláková

 1.		Odzwierciedlenie	doświadczeń 
	z	dostawcami	w	multikryteriach
aLena	vačkářOvá

 2.	Zakupy	elektrobusów	oraz	wykorzystanie	multi-
kryteriów	w	praktyce 
 MaRtin gaRaj

 3.	telekomunikacja
jan novotný

 4.	elektroniczne	zawieranie	umów
vlaStiMil FidleR

Steve RoBinSon
eLektROnIZacJa	ZamóWIeŃ	W	mIaStacH

 eSoURcing Meeting
 Prowadzi: tomáš trenkler

lenka kUndRatová
W	OStatnIcH	DWunaStu	mIeSIącacH

MaRtin zelinka
ctiRad FiScheR
kRytycZne	bŁĘDy	W	ZakuPacH

toMáš veit
ZDeněk	PytLíček
(Milan kaplan)
PROcuRement	4.0

jan vašek
mIcHaL	kRIStIŇák
OkReŚLenIe	PRIORytetóW	ZakuPu

PeteR	kRaLJIč		
GLObaLIZacJa,	kOnkuRencyJnOŚĆ,	
SuPPLy	manaGement

mILOš	OLeJník
angUS McintoSh
negocjacje w eRze elektRonicznej

epRocUReMent Meeting
Prowadzi: tomáš trenkler

lenka kUndRatová
cO	nam	DaŁ	ubIeGŁy	ROk

jan vašek
kOSZty	cykLu	ŻycIOWeGO

JaROSLav	kRačún		
tiMo Rantanen
Steve RoBinSon
DOŚWIaDcZenIa	Z	ekatalogaMi

mIcHaL	kRIStIŇák
SZtuka	DOkŁaDneJ	
SPecyFIkacJI	tOWaROWeJ

daša paláková
jaRoSlav lexa 
umOWa	RamOWa	vS.	 
DynamIcZny	SyStem	ZakuPOWy

ivo locatelli
jan zahálka
inSpiRacje elektRoniczne

jan zahálka 
& ctiRad FiScheR
SPRZątamy!	ubeZPIecZamy!
Ilustracyjny	przykład	na	szukanie	drogi,	
jak	w	przypadku	stosowania	przepisów	
PZP		wykorzystać	procedury,	które	
widzieliście	w	prywatnym	sektorze,	
zazdrościliście	im	możliwości	i	myśleliście,	
że	tak	nie	można	tego	robić.	

jaRoSlav lexa
&	máRIO	bIŇaS
buDuJemy!
Ilustracyjny	przykład	na	szukanie	drogi,	
jak	w	przypadku	stosowania	przepisów	
PZP		wykorzystać	procedury,	które	
widzieliście	w	prywatnym	sektorze,	
zazdrościliście	im	możliwości	i	myśleliście,	
że	tak	nie	można	tego	robić.	

woRkFlow
naRZĘDZIa	PROceSOWe
•		Jak	kierować	procesem	powstania,	akceptacji,	
wnioskowania	i	realizacji	zapotrzebowania	
zakupowego.

eRMMa w nowej FoRMie
naJLePSZy	RODZaJ	eaukcJI	W	WykOna-
nIu	naJbaRDZIeJ	DOŚWIaDcZOnycH
•	Jak	właściwie	wykorzystać	najelastyczniejsze	i	naj-
bardziej	rozpowszechnione	środowisko	eaukcyjne.

kuPcy,	 
ZeSPOŁy	ZakuPOWe
Prowadzi: Karel Otýs

 1.	 Profil	nowoczesnego	kupca 
vOJtěcH	kLéZL,	kaReL	OtýS

 2.	Zespół	zakupowy	pod	ostrzałem
maRtIn	RůžIčka

 3.	Jak	wzmocnić	rolę	kupców
ctiRad FiScheR

eBanki i eInStytucJe	 
UBezpieczeniowe
Prowadzi: Pavel Hrnčíř
maRketInG	 I	 camPaIGn	 DeSIGn	 •	 ZakuP	 PRZeStRZenI	
meDIaLneJ	•	SPRZeDaŻ	naLeŻnOŚcI	•	venDOR	LOck-In	W	It

	mILOš	OLeJník
negocjacje ekStReMalne
•	możliwości	wykorzystania	negocjacji	
ekstremalnych	przy	rozwiązywaniu	fatalnych	
sytuacji	zakupowych,	jakie	są	efekty	
towarzyszące	oraz	konsekwencje	negocjacji.	

	mIcHaL	kRIStIŇák
	RóbeRt	Obmaščík
	OnDReJ	JOmbík

jan vašek
PIĘĆ	ODWIecZnycH	PRObLemóW	
ZakuPOWycH:	InStRukcJa	ObSŁuGI
•	ustalanie	priorytetów	zakupu
•	co	i	od	kogo	kupować
•	typ	współpracy	z	dostawcami
•	ujednolicenie	interesów	z	dostawcą
•	Jak	uzyskać	wsparcie	wewnętrzne

SUkceS  
macIeRZy	kRaLJIča
Prowadzi: Jan Vašek

 1.		korzystanie	z	potencjału	macierzy	kraljiča
jan vašek

 2.	Jak	zarządzać	bottleneck	dostawcami
MateUSz BoRowiecki

 3.		kwadrant	strategiczny	–	przykłady	z	praktyki
jana vRBová

 4.		Jak	najbardziej	efektywnie	korzystać	z	ekatalogów
toMáš veit

MaRtin zelinka
kRytycZne	bŁĘDy	W	ZakuPacH
•	Jak	rozpoznać	błędy	krytyczne	w	zakupach,	jakie	
mają	rozwiązanie	i	jak	im	zapobiec.	 
Jak	wyciągnąć	z	nich	wnioski	i	nie	tracić	głowy.		

 angUS McintoSh
 ctiRad FiScheR
 peteR Majtán
 will Beattie

RazeM (WeRnISaŻ)
Wystawa prac artystycznych kupujących, zamawiających, zespołu PROEBIZ oraz szerokiego grona ich współpracowników i członków 
rodziny. Obrazy, rzeźby, rysunki, ceramika, fotografie i inne instalacje artystyczne. Wystawa otwarta jest przez cały czas trwania festiwalu.

FSa FaiR SoURcing awaRdS
Gala z ogłoszeniem wyników konkursu i wręczaniem nagród FSA – za inspirujące, innowacyjne lub długotrwałe 
wykorzystywanie eNarzędzi oraz wsparcie i rozpowszechnianie elektronizacji procesu zakupowego i ZP.

DŁuGa	kaWa  (netwoRking Meeting)
Piętnaście okrągłych stołów z dziesięcioma krzesłami. Poszczególnym stołom przydzielimy albo duży temat albo osobowość z szeregu prelegentów oraz organizatorów tegorocznego eBF. Tematy, ludzi 
lub zakres dyskusji ustalimy jak najpóźniej, żeby jak najwięcej odzwierciedlić  wydarzenia z poprzednich dwóch dni. Zapraszamy do stołów na ostatnią dyskusję, bilansowanie i definiowanie przyszłych 
tematów. Po jedenastej zakończymy, po raz ostatni damy sygnał, pożegnamy się i rozejdziemy się. To będzie koniec eBF 2017. Do zobaczenia za rok.

epRocUReMent
Prowadzi: Jaroslav kračún

•			Współczesność	eProcurementu	w	ue,	 
		wyzwania,	wizje
Dyskutujący:
ivo locatelli EC
StaniSlav Bogdanov CZ 
ZvOnImIR	JukIĆ	hr
MaRtina gRoMová sk
ZuZana	kRaJčOvIčOvá	sk

woRkFlow
POWIąZanIe	Z	eaUkcjaMi
•		Jak	zwiększyć	efektywność	realizacji	popytu	 
zakupowego	za	pomocą	negocjacji	eaukcyjnych.		

POZOStaŁe	eaUkcje 
•		Jak	pracować	z	mniej	znanymi	rodzajami	eaukcji	
nippon	i		RFx	Zapytania.	

ZWIeDZanIe	OStRaWy	Z	PRZeWODnIkIem	tRamWaJem

caSe StUdieS
Prowadzi: mário Biňas

 1.		korzyści	eaukcji	przy	zakupach 
	materiałów	hutniczych 
 máRIO	bIŇaS

 2.	Ocena	multikryterialna	w	inwestycjach	i	usługach
šáRka kalinová

 3.	Wybór	dostawcy	usług	gastronomicznych
toMáš SzaBó

 4.	browar,	Inwestycje,	caPeX,	holenderska	eaukcja 
MaRio vecchia

•	 vúb	banka
taMaRa polláková

•	 Zakład	ubezpieczeniowy				 
				kooperativa
Jana	DOvIčOvIčOvá

•	 Sberbank
DmItRy	SHubenkO

•	 equa	bank
PaveL	HRnčíř

caSe StUdieS
Prowadzi: Ondrej Jombík

 1.	 .	Przetarg	dla	zewnętrznego	centrum	logistycznego
        . Przetarg	na	obcinanie	drzew	pod	liniami 
											elektrycznymi

OnDReJ	JOmbík
 2.	tcO	do	zakupu	uPS

peteR Majtán
 3.	Zakup	palet	dla	4	zakładów	produkcyjnych
JIří	RóžaŃSkI

 4.	Holenderska	eaukcja	przy	nabywaniu 
	bankowego	It	systemu
MateUSz BoRowiecki

•	 caRdiFF
Steve RoBinSon

•	 žIaR	naD	HROnOm
peteR antal

•	 žďáR	naD	SáZavOu	
Jan	HavLík

•	 eindhoven
jaap StRating

eRMMa w Sk gov 
I	POZOStaŁe	eaUckje
•	Prace	treningowe	z	eaukcją	eRmma	w	środowisku	
Sk	GOv	(na	mocy	ustawy		Dz.	u.	343/2015	)	 
i	pozostałe	rodzaje	eaukcji	w	trybie	 
zleceń	o	niskiej	wartości.

joSephine Sk
naRZĘDZIe	PROceSOWe	W	Sk	ŚRODOWISku
•	Jak	łatwo	elektronizować	Sk	zamówienia 
publiczne	i	zaprzyjaźnić	się	z	narzędziem,	 
które	nam	to	umożliwia.

naJkORZyStnIeJSZy 
StOSunek	ceny	DO	JakOŚcI
•	 Prace	treningowe	pokażą,	jak	poprawnie	
skonfigurować	dynamiczne	multikryteria	
w	ramach	negocjacji	elektronicznych.

eRMMa w cz gov 
I	POZOStaŁe	eaUckje
•	Prace	treningowe	z	eaukcją	eRmma	w	środowisku	
cZ	GOv	(na	mocy	ustawy	Dz.	u.	134/2016).	
Prezentacja	pozostałych	rodzajów	eaukcji	w	trybie	
zleceń	o	niskiej	wartości	małym	schemacie.

joSephine cz
naRZĘDZIe	PROceSOWe	W	cZ	ŚRODOWISku
•	Jak	łatwo	elektronizować	cZ	zamówienia 
publiczne	i	zaprzyjaźnić	się	z	narzędziem,	 
które	nam	to	umożliwia.

królowa	w	tworzeniu	koków 
Damy, oddajcie się w ręce naszej specjalistki od 
makijażu filmowego.

3
7:00 - 16:00

królowa	w	tworzeniu	koków 
Damy, oddajcie się w ręce naszej specjalistki od 
makijażu filmowego.

22
7:00 - 16:00
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trAiNiNg POiNt
NAR mARKETING, CZ
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hOTEl ImPERIAl / CZ, SK, Pl, EN
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hOTEl ImPERIAl / CZ, SK, Pl, EN

eFORum / SAlA KONGRESOWA
hOTEl ImPERIAl / CZ, EN
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