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Holger Plein zarzadzania operacyjnego
Design to Cost 9  Wielokryteriowosé 17  Milan TRNKA 26
Giorgio Tatta a eAukcje Tendering, NIPPON, ERMMA i ich
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Dyrektywy UE a eProcurement iaie 6 [KHloisk]
Martin Trybus - Wplyw dyrektyw UE 2014 na eProcurement

Anna Gorczyriska - Wptyw dyrektyw UE z 2014 roku na eProcurement w Polsce
Dostawcy i zaméwienia publiczne

Diogo Silva Palhinha - Znaczenie zarzadzania samorzadu w zakresie e-zamowien
publicznych, Jan Zahalka - Praca z dostawcami w ramach zaméwien publicznych
InspiroMarket

Jitendra Kohli - Wysoki cel strategiczny zwigzany z integralno$cig zamowien rza-
dowych, Isabel Rosa - Przyszte wyzwania elektronicznych zamowien publicznych
w Portugalii, Maja Kust - Inicjatywy konieczne do zmniejszenia réznic

Pavol Schmitzer - Stosowanie podpisu elektronicznego w organizacjach prywat-
nych lub publicznych, Frantisek Bumba - W jaki sposéb eAukcje moga by¢ reali-
zowane w niemieckim sektorze publicznym, Ivana Pettikova - Miasta a eAukcje
Ama Eyo - eProcurement oraz eAukcje w Wielkiej Brytanii, Rui Patricio - Whnioski
z doswiadczen z zakresu e-zamowien publicznych w Portugalii

Programy 2, 3, 31 - 49, 52 sg organizowane we wspotpracy ze Stowarzyszeniami APUeN CZ i APUeN SK.
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FSA Uroczyste ogtoszenie wynikow konkursu FSA jest zwieri-
U t & czeniem programu czwartkowego. Wyjatkowosé tego
roczys ? wydarzenia polega na ocenie lojalnosci, przyzwoitosci i
°9|°szen|e odpowiedzialnosci spotecznej w elektronizacji proceséw
wynikéw zakupowych w firmach i instytucjach. Filozofig organizo-

konkursu FSA

wanej ceremonii jest mys| elektronizacji proceséw i ocena
ofert, ktdra jest waznym czynnikiem dla przejrzystosci i tym
samym prawidtowosci negocjacji. Nagroda ma trzy katego-
rie - START, TREND i MASTER. W tym roku odbedzie sig

czwarta rocznica wreczania nagrod. Wydarzenie organizuje

czesko-stowackie stowarzyszenie APUeN.
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