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Pavol Schmitzer - PouZiti elektronického podpisu v soukromych a vefejnych
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Ama Eyo - eProcurement a eAukce ve Velké Britanii, Rui Patricio

- Ponaugeni ze zkusenosti s eProcurementem v Portugalsku

PROebiz

tréninkové centrum
Masarykovo namésti 33

firmy s el

PRAKTIK ARENA :
MILANA KAPLANA -

Petr PERNICKA 21:

O fizeni nakupnich pozadavkd .

Milo$ OLEJNIK 22
Jak vyuzit modelu TCO
v nakupni praxi

Andrzej KULBINSKI
Co vsechno umi ERMMA

23

Juraj PULLMANN 24

Hodnoceni dodavatel(i
v eAukci - cenay, kvalitaf

Martin WIEDERMAN 25
Vztahy s dodavateli podle
operaéniho managementu

Milan TRNKA 26
Tendering, NIPPON, ERMMA
a jejich vyuziti ve stavebni firmé

Jaroslav CIRKOVSKY 27
Co je dobré vedét o strategii
firemniho nakupu

Jan VASEK 28
Volba metody nakupu komodit

eAukéni
trénink
Jiti Spalek
Andrzej Kulbinski
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Slavnostni vyhlaseni vysledki a pfedani cen FSA je vyvrcho-
& leni etvrtetniho programu. Jedine¢nost soutéze je v ocefio-
vani slusnosti, spole¢enské zodpovédnosti a elektronizace
procesti firemniho nakupu nebo ve vefejnych zakazkach.
Organizatofi soutéze vychazeji z myslenky, Ze elektronizace
procesu a hodnoceni nabidek je vyznamnym faktorem pro
transparentnost a tim i pro korektnost sjednavanych zaka-
zek. Soutéz ma tfi kategorie - START, TREND a MASTER.

Letos se kona &tvrty roénik FSA.
Soutéz organizuji slovenska a Seska asociace APUeN.
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