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Naco vobec nieCo reportujemee

Pre Urady — Pre vilastné ucely —
dodrzZiavanie workload, Uspory,
zAkonnych postupov zlepSenia procesov

Pre iné
Pre management - oddelenia/zdkaznika
financné — napr. spotreby,
ukazovatele ako reakcne Casy,

reakcné casy,
terminy dodania...

Uspory a stavy zdsob




Moje zaciatky reportingu

Bl sdpocbizcom-. & Gmal  MowohOfficeMa. . Zécwndwommou-.. f Facbook v Daabimfremor. (1 DemnkN-Nesih. § SMEck|Nadlangi. ke spavods. [0 Pravis
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SUcasnost —

dynamické
||| automatizované

reporty

Pred 10 rokmi
— SAP a Excel



Co sa hlavne vsade reportuje?

V statnej sprave hlavne:

e Cas na vysutazenie
e PoCet ndmietok
e Pozndmka - Problém nastane, ak sa nieco vysutazi lacnejsie

o

V sukromnom businesse hlavne:

e Uspory!
e Reakcéné Casy
@ « Workload

 Pozndmka — v niektorych oblastiach nie je uz mozné dosahovaf
uspory na Ukor kvality

&

J




Trendy v reportingu

Specializované
dynamické
reporty na cloude

L\ /

Jeden report zo
vSetkych systémov
(ProEbiz, SAP,....)

Aplikacia na
reporting v mobile

Predikcie,
komplexné
business analyzy
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Co je ale dobré
reportovate

» To Co vas zaujima

» To Co vam pomobze posunuf sa vpred, Cize
ziadne zbytocné Cisla

» Reportujte len to, Co sa dd vasou pracu
ovplyvnif, nie to ¢o qgj tak nikto necita

» Ak reportujete stdle to iste Cislo, asi je nieCco
Zle

» Nenechajte sa zahltif!



Druhy reportov —
manazerske KPI

. Value
Uspory (&%) conftribution
Reakcné Stavy zdasob,
casy obratkovost

Spokojnost
zakaznikov

by @zisoby spolu @z&soba ochrén




Druhy reportoyv —  H

opera fivne KPI = e T

Spendy R
(kategorie, 3

dodavatelov,...) .
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Predpokliad
automatizdcie

40% 40%

SCHVALENI 1

W pfijetl procurement
planu

M personalizace akold
M produkt a nakupnl

PLEMENT,

agregace poZadavk?
konsolidace pozadalki

Ei‘ipomlnk
pozadav

E

M sbér poZadavki
M spend analyza
M planovani

M spend plan

kategorizace
pozadavkd

sourcing analyza
W vyjedndvaci pozice

olba zphsobu vybeyu
definovanl kvalifikac
trzni konzultace

ové&fenl kvalifikace
dodavateld
vyzva k tcasti v tendfu

doplnéni smluv
dodatky smluv
podpis smluv

pfijem faktur
ovéfenl spravnosti
W ovéfeni shody

: ovéfenl podné&td trhu zpHstupnéni zadavad W smlouvy do registru M naskladn&ni s planem:
i : fniiz ed i d dok pfedmét, cena,
W sourcing plan W rozdelenf nakupu: zohlednénl pfipoming zadavacl dokumentacg: TITENE W upfesnéni aktudlnich kvalita, £a5
- smluvné zajisténé B kvalifikace dodavateld , £as,

schvalenl pozadavku
check list

W rozpoltovani
M finanéni plan
W investiznl plan
W predikce uspor

M realizace tendru
M last negotiation
M vyhodnoceni, komise
W vyfizeni namitek

W schvalenl vysledki
zvefejnéni vysledka

podminek dodavani,
osoby, mista, cykly

M objednavky

- specifikace produktu
- podminky dodavek
- podminky tendru

- obch. podminky

- smlouva
vybér komisl
timing tendrd

problémy, plusy
B vyhodnocen!
W podnéty k revizim
M pland
W reporting
B uzavfenl procesu

kontrola predchozich
W smiuvnich podminek
formulace pozadavku

- nakupy dle planu
- nové poZadavky

W harmonogram
dodavek

B korekce procuremel
plénu

Bez automatizacie - cca. 4-6 tyzdnov S spiisiisissisy - ©e8 28 iFshc




...rozbité na casti:

» START - typicky sa d& automatizovat zber
poziadaviek aich spend analyza za ucelom

= 3.03% ““l ‘I
2 II' Illl.

vyberu stratégie ‘l ®
‘IIII.

107 107
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» PRIPRAVA - sourcing analyza a uréenie druhu vyb.
konania, pldnovanie FTE kapacit (plan vs ad hoc)

» IMPLEMENTACIA — tool konsolidUci pripomienky
Utvarov a check list predvyplnagjuci udaje z
pripravnej fazy a stratégie

» STRATEGIA A TENDROVANIE - tool posudzjUci
zaslané dokumenty, samotny proces a timing

» KONTRAKT — wokflow a templaty

» PLNENIE A UKONCENIE — takmer vietky procesy
robotizované bez Ucasti Cloveka




